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Лекция 1

Организация процесса управления инвестициями

Понятие "доход" возникло в обществе благодаря осознанию человеком кате​гории "деньги". В более ранние периоды истории все то, что он получал в свое распоряжение, имело натуральный характер и воспринималось им как нечто кон​кретно осязаемое. С точки зрения экономической науки, доходы представляют собой достаточ​но сложную категорию. Существует несколько подходов к их анализу: экономиче​ский, социологический, психологический.
В первом случае доходы рассматриваются преимущественно с позиции их использования. Они представляют собой основу так называемой первичной поку​пательной способности. Согласно кейнсианской концепции, доходы выражают собой сумму, предназначенную на приобретение потребительских благ и для осуществления накопления.
С социологической точки зрения, доходы выступают одним из факторов, обозначающих статус личности. Психология же отмечает преимущественно ту сторону получаемых благ, которая играет роль символов для внутреннего и внешнего обозначения - самооценки, социального признания в обществе.
Доходы, формирующиеся в обществе, являются основой для сбережений. Психологическая особенность поведения индивидуума заключается в том, что он (имея, естественно, определенный уровень благосостояния) стремится часть получаемых средств направлять на цели сбережения, накопления.
Данное поведение предполагает наличие определенных целей и мотивов. Характеристика целей во многом зависит от типа личности, его конкретных планов, видения им задач своей жизни. Дифференциация в подходах к цели создает и различные формы ее реализации. В курсе экономической психологии, по мнению Катоны, принято различать две формы осуществления цели - контрактную и дискретную. В первом случае речь идет о сбережениях, нацеленных на поддержание достигнутых аспектов жизненного стандарта. Часть доходов индивидуума покидает при этом сферу денежного обращения, находящуюся под его контролем. Осуществляется это на институциональной основе - через форму заключения определенных договорных отношений. Типичные примеры - подписание договора о страховании жизни, о строительстве жилья, о финансовом участии в одном из фондов. Главная характеристика таких действий - принятие на завершающей своей фазе четкого решения.
Другой вариант постановки цели - дискретная форма - предполагает лишь намерение к сбережению. Средства при этом находятся в непосредственном распоряжении их владельца. Четкой системы договорных отношений не существует. Сам акт фактического откладывания средств в накопительный фонд носит не постоянный и обязательный, а, скорее, неопределенный, отчасти случайный характер.
Используется также несколько других вариантов классификации целевых установок. Например, принято различать сбережения, связанные с заблаговременными замыслами, и теми, задача которых - текущее потребление. Другое разгра​ничение охватывает такой вариант: ориентация в накоплении на приобретение конкретного объекта или же сбережение, для которого конкретный объект при​обретения еще не обозначен в сознании личности.
В качестве самостоятельного случая можно отметить целевую ориентацию на накопление в целях обладания капиталом. Своего рода экзотической формой сбережения можно назвать такое, которое осуществляется на базе начатого однажды накопления, чья цель была человеком позже забыта. Сложившаяся же привычка продолжает стимулировать его на дальнейшие акции депонирования средств. По своей психологической природе такая форма напоминает поведение человека, собирающего марки или монеты.
В основе целей поведения человека в рассматриваемой сфере лежат мотивы. Вполне понятно, что оба этих понятия достаточно близки, однако определенный оттенок различия между ними имеется. Мотивы - нечто более первичное. Они не только могут быть связаны с разумом, сознанием, но и предопределяться эмоциями, подсознанием. В экономической психологии принято подразделять два вида
мотивов: прагматического характера и не имеющих практической нацеленности. Обратимся сначала к прагматической группе (она, естественно, преобладает у человека). Среди первого мотива данного типа следует назвать мотив безопасности. Он порождает, как правило, ориентацию на предварительно выбранную цель накоплений. В данном случает речь идет о принципиальных основах существования самой личности.
· Видное место занимает мотив достижения контроля над ситуацией. Как правило, в данном случае вырисовывается целевая ориентация человека на обладание властью, на чувство независимости от других и, по возможности, на контроль над окружающими.
· Мотив получения доходов связан с попыткой обеспечить себя более крупными финансовыми средствами. Реализуется это путем выбора наиболее удачных форм накопления и умелой комбинации разных вариантов, то есть путем грамотной стратегии.
· Мотив престижа символизирует нацеленность индивидуума на демонстрацию окружающим факта своего накопленного состояния. В значительной степени накопление должно играть при этом роль показателя профессионального мастерства, успеха, а также умелого обращения с деньгами.

К числу мотивов сбережения, не нацеленных на практическую стезю, можно отнести те варианты, при которых сбережения осуществляются в качестве уже упомянутой ранее самоцели, а также действия, вызванные альтруистическими намерениями.
В психологическом плане интересен следующий момент. Существует определенная корреляция между мотивами и выбранной конкретной формой сбережения. Например, у тех людей, для которых характерно стремление к демонстрации своих достижений, преобладающей формой сбережения выступают наиболее безопасные их варианты. Для индивидуумов, проявляющих тенденцию к контро​лю над ситуацией и окружающими лицами, характерна склонность к формам сбережений, дающим возможность в любое время распоряжаться своими ресурсами.
Как показывает современная практика, традиции в области сбережений постепенно меняются. Сбережения имеют положительные и отрицательные стороны и представляют собой отложенный спрос, который необходимо регулировать. В противном случае под воздействием внешних факторов спрос, вызванный сбережениями, возрастет на потребительские товары и услуги, что станет стимулом для наращивания производства и может вызвать кризис перепроизводства. Также сбережения в виде наличности опасны при денежном обесценивании. Однако тот, у кого есть сбережения, может выгодно сделать их ликвидными, а именно в любой момент обратить их в наличные деньги и сделать покупку товаров и услуг, вложить в предприятия или сохранять для предполагаемых в будущем финансовых проблем.
В сберегательном процессе существует зависимость между мотивационным поведением населения, определяющим склонность к сбережению, набором конкретных факторов, влияющих на степень склонности населения к сбережению, и временными характеристиками экономической сферы, в которой осуществляется процесс сбережения. Эта зависимость формирует классификацию факторов, влияющих на мотивационное поведение населения. Ее можно представить в следующем виде:

1.Факторы, определяющие продолжительность процесса накопления.

2. Факторы, определяющие цели образования сбережений.

З. Факторы функционального назначения сбережений.

4. Факторы, отражающие экономические потребности «сберегателей».

5. Общеэкономические факторы, оказывающие влияние на процесс сбережения.

Сберегательное поведение российского населения перешло из стадии консерватизма, ориентированного преимущественно на неорганизованные формы хранения сбережений, в организованную форму. Повышение качества и эффективности сберегательного поведения населения прежде всего зависит от эффективности государственного регулирования и создания системы защиты прав и интересов населения, готового инвестировать свои сбережения.

Важнейшей частью структуры инвесторов на развитом фондовом рынке выступает население. Благодаря широкой распыленности эта часть инвесторов придает устойчивость национальному фондовому рынку. 

В странах с высоким уровнем благосостояния населения именно оно, в конечном счете, определяет динамику национального фондового рынка, именно на его поведение ориентируются наиболее консервативные глобальные инвесторы с длительным горизонтом инвестирования. Вовлеченность населения в операции с ценными бумагами является важнейшим фактором формирования емкого национального фондового рынка, в рамках которого концентрируется преобладающая часть операций с ценными бумагами национальных эмитентов и заметная часть операций с иностранными ценными бумагами. Активное участие населения в инвестировании на фондовом рынке является также важнейшей предпосылкой устойчивости национального фондового рынка к кризисным явлениям на мировом рынке капитала. В совокупности первое и второе обеспечивают значительные конкурентные преимущества национального рынка в глобальной конкуренции на мировом рынке капитала.

Активное вовлечение населения в операции с ценными бумагами является необходимым условием формирования в стране мирового или регионального финансового центра, что оказывает влияние на специализацию национальной экономики в мировом разделении труда. При наличии такого центра роль фондового рынка в экономике не ограничивается функциями поставки ресурсов в реальный сектор экономики, с одной стороны, и предоставления возможности эффективного размещения сбережений, с другой стороны. Фондовый рынок становится также важным фактором формирования доходов бюджета за счет поступления налогов от операций с ценными бумагами, формирования полной занятости и увеличения доли квалифицированного труда в общей структуре занятости.

Международные сопоставления роли населения на фондовом рынке сильно затруднены ввиду отсутствия единого источника по данному показателю. Существуют лишь отрывочные сведения по отдельным странам, которые, тем не менее, однозначно свидетельствуют об относительно низкой (по сравнению со странами с развитыми и развивающимися финансовыми рынками) доле населения, инвестирующего в акции.
Инвестиционная активность населения на фондовом рынке зависит от трех групп факторов: доходов и благосостояния (стоимости накопленных инвестиционных активов) населения; степени развития частной пенсионной системы, предусматривающей возложение на население ответственности за инвестирование на рынке собственных пенсионных накоплений; готовности домохозяйств вкладывать в ценные бумаги по сравнению с другими альтернативными объектами инвестирования.

Теоретически уровень доходов населения выступает в качестве важнейшего фактора, определяющего активность населения в инвестиционных процессах на финансовом рынке. В странах с высоким уровнем доходов населения количество людей, инвестирующих в акции, намного выше, чем в странах с более низким уровнем дохода. Но проблема состоит в том, что Россия по этому показателю уступает не только странам с высоким уровнем душевого дохода, но и многим странам с заметно более низкими душевыми доходами. Так, например, в Индии уровень дохода на душу населения (по паритету покупательной способности) в 3,1 раза ниже, чем в России, а доля населения, инвестирующего в акции, выше. В Китае уровень дохода на душу населения в 1,8 раза ниже, чем в России, а доля населения, инвестирующего в акции, выше более чем в 10 раз.

Если бы зависимость между уровнем дохода и долей населения, инвестирующего в акции, в России соответствовала бы среднемировым значениям, то в акции инвестировало бы 5% российского населения, что составляет более 7 миллионов человек.

В значительной мере данный парадокс объясняется тем, насколько действующая в той или иной стране правовая система возлагает ответственность за инвестирование пенсионных накоплений на само население. В Китае отсутствует система государственного пенсионного обеспечения, поэтому большинство домохозяйств вынуждено самостоятельно накапливать пенсионные сбережения, в том числе путем инвестирования на фондовом рынке. Этим во многом объясняется чрезвычайно высокая норма сбережений населения в Китае и его активнейшее участие в инвестициях на фондовом рынке.

В США, население также вынуждено основную часть своих частных пенсионных сбережений накапливать на фондовом рынке. Наиболее популярной частной пенсионной системой в США является План 401 (k), предусматривающий возможность накоплений пенсионных резервов на индивидуальных счетах граждан за счет отчислений работодателей и собственных отчислений работников. Ключевой чертой данного плана является возложение на самого работника ответственности  за инвестирование средств, аккумулируемых на его индивидуальном счете, на рынке капиталов. Именно этим в значительной мере объясняется высокая активность населения США на фондовом рынке.

В России в условиях стремительного роста показателя пенсионной нагрузки на трудоспособное население все большее число специалистов подвергают сомнению способность государства гарантировать пенсии трудоспособному населению. Проблема в том, что не только распределительная часть пенсионной системы, но и ее накопительный элемент в обозримой перспективе не смогут гарантировать уровень пенсионного покрытия для основной массы населения выше 25%. При этом наиболее уязвимым оказывается именно средний класс, который при сохранении нынешних темпов налоговой реформы будет иметь еще меньший коэффициент пенсионного покрытия.

Решить эту проблему можно будет лишь через создание системы индивидуальных сберегательных счетов граждан, где будут аккумулироваться отчисления работодателей и собственные отчисления граждан. При этом ответственность за инвестирование данных накоплений необходимо возложить на самих граждан, обеспечив им приемлемые и безопасные условия инвестирования в инвестиционные фонды, облигации и иные инструменты фондового рынка.

Кроме уровня доходов на душу населения, сильно различающегося по странам мира, на долю населения, инвестирующего в акции, также оказывают влияние следующие факторы: эффективность защиты интересов миноритарных инвесторов в рамках национального законодательства и правоприменения, а также стандартов корпоративного управления; уровня информированности населения о способах и формах инвестирования, о своих правах как инвесторов, а также общего уровня финансовой грамотности населения; национальных традиций инвестирования и инвестиционных предпочтений населения.

Вовлеченность населения в операции с ценными бумагами может принимать две основные формы: прямое участие населения в операциях с ценными бумагами (с использованием брокерских услуг профессиональных участников рынка ценных бумаг); участие населения в инвестиционных и пенсионных фондах.

Промежуточной формой выступает использование населением услуг по доверительному управлению ценными бумагами на основе индивидуальных договоров о доверительном управлении. Однако такая форма участия населения в операциях с ценными бумагами относительно редка, особенно в странах с развивающимися финансовыми рынками.

Кроме того, необходимо учитывать, что выгодоприобретателями доходов от инвестирования пенсионных резервов также являются физические лица. Поэтому объем инвестирования пенсионных резервов в инструменты фондового рынка также является в определенной мере показателем роли средств населения на фондовом рынке.

Приоритет той или иной формы организации инвестиций населения в ценные бумаги должен определяться исходя из национальных особенностей инвестиционного поведения населения, зависящего от целого ряда параметров, в том числе от культурных и исторических традиций. В российском профессиональном сообществе и в среде сотрудников органов государственного управления в последние годы превалирует идея о необходимости опережающего развития институтов коллективных инвестиций. Данная точка зрения опирается на целый ряд аргументов целесообразности развития именно этой формы, в том числе на тезис о более высокой устойчивости рынка в условиях господства формы организации инвестиций населения посредством институтов коллективных инвестиций, а также на представление о том, что мировой опыт свидетельствует о приоритетном развитии институтов коллективных инвестиций. Практическим результатом данной позиции в предельном случае становится тезис о необходимости развития только коллективных инвестиций как формы организации инвестиций населения, без развития альтернативных форм организации инвестиций населения.

Однако тезис о более высокой устойчивости рынка в условиях господства формы организации инвестиций населения посредством институтов коллективных инвестиций ничем не обоснован. Представление о том, что мировой опыт свидетельствует о повсеместном приоритетном развитии институтов коллективных инвестиций, не соответствует действительности. Различные страны демонстрируют принципиально различные соотношения между двумя основными формами организации инвестиций населения. С одной стороны, есть страны с ведущей ролью коллективных инвестиций в обслуживании мелких инвесторов на фондовом рынке. Среди стран с развитыми финансовыми рынками примером такой страны является Франция, среди стран с развивающимися финансовыми рынками – Индия, Бразилия, Гонконг. С другой стороны, есть страны с ведущей ролью брокерских услуг в обслуживании мелких инвесторов. Среди стран с развитыми финансовыми рынками примером таких стран выступают США, Япония, Великобритания, среди стран с развивающимися финансовыми рынками – Корея, Китай, Тайвань.

Таким образом, мировой опыт свидетельствует и о том, что не является абсолютно преобладающим механизм организации инвестирования мелких частных инвесторов посредством институтов коллективных инвестиций. Спецификой российского менталитета является именно стремление мелких частных инвесторов к инвестированию в акции конкретных акционерных обществ. Проведенное социологическое исследование показало, что российский мелкий частный инвестор предпочитает именно этот способ инвестирования инвестированию в инвестиционные портфели посредством институтов коллективных инвестиций. Поэтому стимулирование российского населения к инвестированию в акции является наиболее актуальным направлением усиления роли населения на фондовом рынке.

Это обусловлено тем фактом, что именно прямое инвестирование населением средств в ценные бумаги (т.е. с использованием услуг брокеров, но без использования услуг институтов коллективных инвестиций) может дать наибольший приток средств населения на российский фондовый рынок в ближайшие годы. Так, 6,7% населения России предпочитают инвестирование в акции (имеется в виду прямое инвестирование посредством брокеров) всем другим видам организации сбережений. Из тех, кто потенциально (при условии наличия финансовых возможностей) хотел бы купить акции (а таких в России 31%) большинство – 53% – хотят распоряжаться акциями самостоятельно, и лишь 31% готовы передать акции в доверительное управление.

Вместе с тем необходимо отметить, что при определенных условиях значительная активизация населения, инвестирующего с использованием брокерских услуг, может привести и к дестабилизации фондового рынка. Именно так может произойти в случае, если основным мелким инвестором, приходящим на рынок, будет спекулятивно настроенный инвестор, активно использующий услуги интернет-брокериджа для проведения краткосрочных операций. Поэтому в структуре приходящих на рынок мелких частных инвесторов должна быть достаточно высокой доля тех, кто ориентирован на долгосрочные инвестиции.

В современной российской ситуации крайне актуально развитие всех возможных форм организации инвестиций населения. Рынок и население сами в итоге смогут выбрать наиболее подходящую форму, соответствующую национальному менталитету, условиям ведения предпринимательской деятельности, техническим и прочим другим условиям, свойственным для России. Следовательно, в рамках формирования идеальной модели фондового рынка требуется ориентироваться на лидерство пообоим направлениям организации инвестиций населения. 
В направлении стимулирования населения к использованию услуг брокеров существует огромный потенциал. Россия в настоящее время просто несопоставима с развитыми рынками с точки зрения вовлеченности населения в операции с ценными бумагами с использованием услуг брокеров. Ярким подтверждением этому является сравнение характеристик рынка онлайн-услуг (который является основным в части брокерского обслуживания населения на рынке ценных бумаг на современном этапе развития рынка) России и США.
Формирование в России идеальной модели фондового рынка как конкурентоспособного в глобальном контексте — по существу, цель формирования его как части российского международного финансового центра. Соответственно, упомянутая альтернатива может быть представлена в следующем виде: либо российский фондовый рынок станет международным финансовым центром, либо его не будет.

Достижение российским фондовым рынком определенных в части II параметров идеальной модели, собственно, и означает превращение России в международный финансовый центр. Поэтому определенные нами параметры идеальной модели описывают национальный фондовый рынок, организованный и функционирующий как один из немногих международных финансовых центров в конфигурации мирового рынка капитала, которая с большой вероятностью сложится к 2020 году. Соответственно, меры, направленные на достижение параметров идеальной модели, одновременно являются мерами формирования международного финансового центра.

Важность формирования международного финансового центра в России определяется в первую очередь теми негативными последствиями, которые связаны с утратой Россией национального фондового рынка. Наиболее разрушительными последствиями такого рода являются:

· значительный рост транзакционных издержек российских предприятий, связанных с привлечением капитала на финансовом рынке и отсечение значительной части предприятий от финансового рынка как источника привлечения инвестиций;

· невозможность эффективного размещения сбережений для многих категорий инвесторов, в первую очередь для населения, что в свою очередь затрудняет решение задачи формирования в России среднего класса;

· существенное повышение уязвимости всей социально-экономической системы страны к кризисным явлениям внутреннего или внешнего происхождения, повышение зависимости социально-экономического развития от внешних факторов;

· постепенный переход крупных и средних предприятий в иные юрисдикции;

· утрата возможностей контроля и надзора операций капитального характера для российских регуляторов;

· уменьшение возможностей управления инфляцией и повышение уязвимости национальной валюты;

· утрата возможностей управления рисками экспортных операций;

· отток наиболее квалифицированных кадров за пределы Российской Федерации.

Все это в совокупности будет вести к ухудшению финансового состояния государства. Так, сокращение возможностей привлечения капитала национальными компаниями будет вести к замедлению экономической динамики и сокращению налоговых поступлений в бюджет. Повышение вероятности кризисов потребует увеличения бюджетных расходов, а в условиях наступления кризисных ситуаций также приведет к падению налоговых поступлений. Переход национальных предприятий в иные юрисдикции может привести к резкому сокращению налоговых платежей, осуществляемых ими в бюджеты исходной юрисдикции. Рост уязвимости национальной валюты будет вести к снижению инвестиционной привлекательности всех инструментов, выраженных в этой валюте, в том числе государственных ценных бумаг, что значительно сократит возможности такого государства по долговому финансированию возникающих дефицитов. Отток квалифицированных кадров также ведет к сокращению налоговых платежей в бюджет и повышает долю нагрузки на бюджет при решении проблем социального характера.

Современный этап развития мировой финансовой системы ведет к сохранению полноценных финансовых рынков только в ограниченном круге наиболее развитых стран. В ближайшее десятилетие наличие национального финансового рынка, имеющего форму глобального или международного финансового центра, станет обязательным условием сохранения полного экономического суверенитета.

Рассмотрим признаки международного (мирового) финансового центра. Следует выделить три наиболее важных.

Концентрация капитала (концентрация инвестиционного спроса) с существенной долей иностранного капитала.

Концентрация финансового посредничества (концентрация финансовых услуг) с существенной долей услуг, предоставляемых посредниками, действующими на глобальном рынке, эффективная инфраструктура.

Концентрация инструментов (концентрация инвестиционного предложения) с существенной долей инструментов, предлагаемых иностранными институтами.

Важнейшим признаком, на наш взгляд, является высокий уровень концентрации инвестиционного спроса, т.е. сосредоточение большого объема капитала, используемого и готового к инвестированию в рамках финансового центра. Концентрация капитала означает отток его из других стран, попадающих в зону притяжения финансового центра, что ведет к появлению в рамках финансового центра дополнительных возможностей по перераспределению в свою пользу мирового богатства.

Концентрация капитала в рамках финансового центра предполагает концентрацию национального и иностранного капитала для операций на фондовом рынке. И то и другое одинаково важно, поскольку только сбалансированность присутствия на рынке капитала обеспечивает его высокую устойчивость и стабильное развитие, максимальные возможности для финансирования национальной экономики. Категории инвесторов, присутствующие на фондовом рынке, должны быть разнообразны не только по своему происхождению, но и по своим видам — принципиальным является присутствие большого количества мелких национальных инвесторов, национальных и зарубежных институтов коллективных инвестиций, пенсионных институтов, глобальных долгосрочных фондов, проводящих свои финансовые операции в рамках данного финансового центра. Желательным также является присутствие иностранных инвесторов разных регионов и стран мира. Все это обеспечивает использование различных инвестиционных стратегий, многообразие которых также повышает качество и стабилизирует рынок.

Вторым признаком международного финансового центра является высокий уровень концентрации в рамках этого центра финансовых организаций, профессиональных посредников и эффективная инфраструктура. Финансовый центр предполагает высокоразвитую емкую индустрию финансовых посредников, значительная часть которых выбрала данный финансовый центр в качестве места базирования своей штаб-квартиры (см. вставку 1) либо, по крайней мере, в качестве одного из центров прибыли. В упрощенной форме это можно представить в следующем виде: если в рамках национального рынка присутствуют головные компании ряда крупных мировых финансовых организаций (инвестиционных банков), значит, он выступает в качестве финансового центра мирового или регионального значения.
Современные финансово-промышленные группы (ФПГ) представляют собой диверсифицированные многофункциональные структуры, образующиеся в результате объединения капиталов предприятий, кредитно-финансовых и инвестиционных институтов, а также других организаций с целью максимизации прибыли, повышения эффективности производственных и финансовых операций, усиления конкурентоспособности на внутреннем и внешнем рынках, упрочения технологических и кооперационных связей, роста экономического потенциала их участников. Развитие финансово-промышленных групп становится перспективным путем формирования современного крупного производства.
     Характерной чертой современного этапа развития финансово-промышленных групп является их многоотраслевая направленность, что позволяет оперативно реагировать на изменения рыночной конъюнктуры. Вместе с тем, несмотря на устойчивую тенденцию к диверсификации деятельности, наблюдается создание и функционирование финансово-промышленных групп с выраженной специализацией. Речь идет прежде всего о формировании финансово-промышленных групп на основе технологически связанных предприятий. Благодаря этому максимально концентрируются материальные и финансовые ресурсы на каком-либо одном или нескольких направлениях, дающих наибольший эффект, и отсекаются второстепенные, малоэффективные сферы деятельности. Такой подход достаточно оправдан в случаях формирования ФПГ на основе предприятий наиболее передовых, наукоемких отраслей, определяющих приоритетные направления научно-технического прогресса (например, в топливно-энергетическом комплексе, электронной промышленности и ряде других). Он позволяет, не нарушая отраслевой специализации, расширять сферу функционирования ФПГ за счет проникновения в смежные сферы деятельности.
     Разновидности финансово-промышленных групп и критерии их образования представлены на рис. 25.1. Характер деятельности ФПГ, степень их универсализации предопределяются экономической целесообразностью, с одной стороны, и степенью развитости рыночных отношений в стране, с другой. Как показывает опыт, в настоящее время сохраняется устойчивая тенденция к универсализации ведущих ФПГ.
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     Создание финансово-промышленных групп осуществляется несколькими способами: по инициативе участников, по решению государственных органов, по межправительственным соглашениям. Наиболее распространенным является добровольное объединение капиталов отдельных участников и учреждение акционерного общества, представляющего собой вновь созданную организационную структуру со всеми экономико-правовыми полномочиями и соответствующей юридической и хозяйственной ответственностью. Вторым способом является добровольная передача участниками создаваемой финансово-промышленной группы пакетов своих акций в управление одному из участников группы, как правило, банку или финансово-кредитному институту. Третий способ состоит в приобретении одним из участников группы пакетов акций других предприятий и организаций, которые в результате этого становятся участниками финансово-промышленной группы. Подобное приобретение пакетов акций не всегда носит добровольный характер и может быть органически связано с процессами слияний и поглощений одних компаний другими.
     Тенденции формирования финансово-промышленных групп отражают закономерности развития мирового производства и носят универсальный характер. К таким закономерностям относятся: концентрация капитала (слияния и поглощения, создание стратегических альянсов); интеграция промышленного и финансового капитала; диверсификация форм и направлений деятельности. В этом же ряду находятся глобализация деятельности (распространение товаров и услуг, создание дочерних структур на наиболее привлекательных зарубежных рынках), интернационализация капитала (рост транснациональных компаний, привлечение зарубежных инвестиций и т. д.). Необходимо выделить и секьюритизацию активов компаний, использование новейших информационных технологий, распространение международных стандартов регулирования национальных рынков (капитала, товаров, услуг, труда).
     Международная финансово-промышленная группа представляет собой структуру, состоящую из головной компании и отделений, филиалов, дочерних обществ в других странах. Чем выше степень интернационализации капитала ФПГ, тем при прочих равных условиях, большее число зарубежных отделений входит в ее структуру. Характерно, что за рубеж выносятся не только производственные подразделения финансово-промышленных групп, как это наблюдалось ранее, но и их финансовые звенья, что способствует ускорению проведения финансовых операций группы, позволяет использовать особенности рыночной конъюнктуры в различных странах с максимальным эффектом (разные курсы валют, неодинаковые темпы инфляции, налоговые льготы и т. д.).
     ФПГ – крупные интегральные структуры разных видов, в которых финансовые институты играют не меньшую роль, чем производственные. Они организуются как по принципу горизонтальной – объединение многопрофильных производств (рис. 25.2), так и вертикальной интеграции – по технологическим цепочкам (рис. 25.3). Создание ФП Г подразумевает объединение «под одной крышей» трех структур: финансовой–банк., инвестиционная компания, пенсионный фонд, консалтинговая фирма, брокерские конторы, внешнеэкономические, информационно-рекламные подразделения; производственной – производственные предприятия; коммерческой– внешнеторговые компании, товарно-сырьевая биржа, страховая, транспортная и сервисные фирмы.
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Рис. 25.2. Ассоциативная форма объединения организаций (горизонтальный тип интеграции)
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Рис. 25.3. Вертикально интегрированная финансово-промышленная группа с одним ведущим звеном
 
     В развитых странах банки являются центрами финансово-промышленных структур (рис. 25.4). Работая на определенный круг предприятий, банк хорошо осведомлен о процессах движения их фондов. В случае возникновения каких-либо проблем он тут же принимает необходимые меры, ведь результаты того или иного производственного процесса затрагивают его собственные экономические интересы. С другой стороны, нормативно-правовая система предполагает ответственность банка перед обществом: при ухудшении финансового положения предприятия – участника ФПГ банк принимает активное участие в санации, т. е. проведении структурных изменений и определенных денежных вливаний, требующих от банка устойчивого финансового положения. Финансовая устойчивость может быть различной и складывается под воздействием комбинации многих факторов, но только она создает благоприятный климат для интеграции банковского и промышленного капитала. Уровень финансовой устойчивости банка определяет уровень его «компетенции» как участника ФПГ. В вертикальных ФПГ, функционирующих по принципу замкнутой технологической цепочки, а также горизонтальных объединениях картельного типа банк предназначается сугубо для внутренних расчетов.
 
                                       БАНКОВСКАЯ ГРУППА
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     Создание и функционирование ФПГ дает возможность решать вопросы более эффективного инвестирования предприятий за счет привлечения внутренних и внешних инвестиций путем получения кредитов, размещения выпусков ценных бумаг, концентрации средств участников группы в целях производства конкурентоспособной продукции. Современной финансово-промышленной группе присущи оперативность и маневренность в управлении потоками финансовых ресурсов как между головной компанией и филиалами, так и между самими филиалами (подразделениями). Выбор варианта финансирования какой-либо операции – из центра (головной компании) или на уровне филиалов - предопределяется общей стратегией фирмы, а также тактическими предпочтениями в области организации внутренних финансовых потоков. Расширение масштабов финансово-промышленных групп за счет роста числа зарубежных подразделений может осуществляться посредством увеличения прямых заграничных инвестиций. Это может быть финансирование строительства новых производственных мощностей за границей или покупка контрольного пакета акций действующих предприятий.
     Финансово-промышленные группы имеют ряд преимуществ перед другими субъектами рынка в экономическом и финансовом отношении:
• происходит укрепление технологической цепочки от добычи сырья до выпуска конечной продукции, усиливается интегрированность производства;
• диверсификация деятельности придает большую устойчивость предприятиям группы и повышает конкурентоспособность их продукции;
• создаются реальные предпосылки и возможности для структурной перестройки производства;
• появляются перспективы аккумулирования значительного капитала для достижения поставленных производственных и финансовых целей;
• возникают реальные возможности маневрирования финансовыми ресурсами как в рамках самой ФПГ, так и вне ее, расширения масштабов деятельности и сфер влияния;
• происходит перераспределение капитала между различными подразделениями ФПГ в соответствии со стратегическим выбором группы;
• увеличивается финансовая мощь группы, ее финансовая устойчивость и способность с максимальной эффективностью использовать авансированный капитал.
Организационное построение ФПГ отличается децентрализацией управления при одновременном повышении эффективности организационных структур отдельных звеньев, входящих в группу, четким распределением полномочий и ответственности, надежными механизмами принятия согласованных управленческих решений. За счет включения научно-исследовательских и опытно-конструкторских подразделений в структуру ФПГ, а следовательно, их приближения к непосредственному потребителю сокращаются сроки внедрения научно-технических разработок в производство. Благодаря наличию единой маркетинговой службы устраняются разрывы в снабженческо-сбытовой цепочке, что способствует ускорению оборота капитала.
     Принятие экономически целесообразных инвестиционных решений имеет существенное значение для устойчивости финансового положения группы в целом. Поэтому в структуре ФПГ, как правило, имеются специальные аналитические подразделения, в состав которых входят высококвалифицированные эксперты, отвечающие за оценку инвестиционных проектов и обоснованность принятия решений.
     Среди направлений деятельности, способствующих оживлению инвестиционных процессов, большую роль призваны сыграть:
• формирование в рамках ФПГ инвестиционных компаний, создаваемых по принципу прямого финансирования, т. е. под долевые ценные бумаги. Чтобы повысить заинтересованность в этом процессе кредитуемых организаций, необходимо предусмотреть возможность последующего выкупа ценных бумаг;
• создание за счет средств всех участников ФПГ венчурных фондов, задачей которых является финансирование наиболее рискованных инвестиционных проектов;
• широкое использование механизма создания совместных и дочерних предприятий с целью органического соединения финансовых ресурсов членов ФП Г.
Для повышения эффективности ФПГ целесообразным является решение следующих задач:
• активно включать в состав ФПГ не только крупные, но и средние и даже мелкие предприятия, превращая их в крупных сателлитов и развивая тесные кооперационные связи;
• расширять механизм создания в рамках ФПГ дочерних и совместных предприятий, в том числе и с привлечением иностранного капитала;
• расширять концерновую основу создания ФПГ, что позволит на надежной экономической базе восстанавливать технологические цепочки и развивать кооперирование предприятий;
• разнообразить виды и формы деятельности финансовых организаций в рамках групп, включая в их состав не только универсальные, но и специализированные банки, инвестиционные фонды и финансовые компании, позволяющие широко привлекать временно свободные финансовые ресурсы с уменьшением риска потерь;
• расширить участие государства в инвестировании проектов в рамках ФПГ, но не через прямое выделение бюджетных ассигнований, а через межбанковский кредит;
• активизировать создание региональных ФПГ с привлечением средств местных бюджетов и региональных отделений банков.
     Опыт показывает, что в последнее время резко усилилась мотивация предприятий к вхождению в финансово-промышленные группы. Это связано с возможностью обеспечить акционерный контроль над предприятиями и финансово-кредитными учреждениями в интересах налаживания вы годных технологических и хозяйственных связей. Многих привлекает перспектива совместной реализации приоритетных федеральных и региональных программ, получения необходимой государственной поддержки, ресурсов на пополнение оборотных средств и техническое перевооружение производства, освоения долгосрочных и перспективных инвестиционных проектов.
     Стимулами к созданию финансово-промышленных групп в настоящее время служат:
• стремление осуществить реальные инвестиции в производство в результате объединения с финансово-кредитными учреждениями;
• государственные гарантии под внешние инвестиции;
• возможность получить государственную поддержку, предусмотренную законодательством;
• попытка восстановить или сохранить кооперационные связи с предприятиями-партнерами других отраслей и стран СНГ.
     Действующие ФПГ отличаются широкой диверсификацией: они охватывают около 100 направлений промышленной деятельности. Приоритетными направлениями являются: производство легковых автомобилей; самолетостроение; выпуск чугуна и металлопродукции; производство железорудного концентрата; цветная металлургия (производство никеля, меди, алюминия); выпуск металлопроката, трубное производство; выпуск химической продукции и др.
     Формирование российских ФПГ происходит на основе холдинга или объединения капиталов (системы участия). Холдинг предполагает наличие материнской и дочерних компаний, где первая владеет контрольными пакетами акций других. Это достигается двумя путями: 1) созданием новых предприятий с решающим правом голоса в структуре управления ФПГ; 2) скупкой контрольных пакетов акций действующих предприятий напрямую или через дочерние структуры. Идея создания холдинговой компании состоит в таком соединении различных видов бизнеса, чтобы между ними возникла синергия или усилилось их взаимное влияние. Одной из разновидностей подобного объединения является формирование под контролем банка промышленно-финансовой группы холдингового типа. В этом случае предприятия как бы обретают эффективного собственника, способного обеспечить их устойчивое развитие и располагающего необходимыми для этого ресурсами. Для координации инвестиционной деятельности группы образуется единая холдинговая компания, осуществляющая контроль через советы директоров банков и предприятий. Существует ряд разновидностей холдингов: государственные холдинг-структуры; холдинги в интегрированных компаниях; холдинги в конгломератах; банковские холдинг-структуры.
     Российские ФПГ формируются главным образом путем объединения крупных предприятий, уже имеющих доминирующее или значимое положение в определенных сегментах рынка, но постепенно утрачивающих его, по крайней мере по отношению к западным производителям. Объединяясь в финансово-промышленные группы, предприятия получают возможность контролировать определенные секторы экономики. Однако вхождение в состав ФПГ в основном крупных предприятий отрицательно сказывается на гибкости и динамичности их структуры управления.
     В целом ряде случаев финансово-промышленные группы в России создаются по инициативе государственных органов и являются отражением селективной политики государства в области структурной перестройки экономики. Государство стремится сделать ФПГ опорными пунктами промышленной политики, чтобы, влияя на их деятельность, осуществлять макроэкономическую политику. Кроме того, ФПГ является структурой, позволяющей в силу особого положения на рынке перераспределять инвестиционные средства из развитых отраслей в отстающие (при условии соблюдения принципов взаимодействия между ФПГ и государством). Чтобы ФПГ реально выполняли функцию структурообразующего элемента современной российской экономики, необходимо исходить из следующих принципов государственной политики:
• создание благоприятной среды и особая селективная поддержка образования ФПГ в соответствии со стратегическими направлениями промышленной и социальной политики, задачами подъема и выравнивания уровня жизни в различных регионах;
• обеспечение публично-правового характера деятельности ФПГ, ее гласности;
• разработка особого механизма воздействия и сотрудничества государства и ФПГ, основанного не столько на предоставлении льгот и прямых дотаций государства, сколько на системе соблюдения взаимных прав и обязательств.
     Нередко по инициативе местной администрации и под ее контролем создаются финансово-промышленные группы для решения социально-экономических проблем региона (рис. 25.5). Местная администрация при этом предусматривает систему мер финансовой поддержки ФПГ:
• освобождение полностью или частично от налогов на имущество;
• льготная аренда или передача во временное безвозмездное пользование имущества, являющегося собственностью области;
• передача в доверительное управление пакетов акций (находящихся в региональной собственности) предприятий, технологически связанных с основной деятельностью группы, но не входящих в ее состав;
• предоставление инвестиционного налогового кредита.
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Рис. 25.5. Условное организационное строение «региональных» ФПГ
 
     Основными источниками финансирования деятельности финансово-промышленной группы выступают инвестиционные кредиты банков-участников, финансирование из бюджета по целевым программам, кредиты и прямые инвестиции банков, не являющихся участниками данной ФПГ, собственные средства предприятий.
     Мировой опыт свидетельствует, что финансово-промышленные группы, включающие промышленные предприятия, исследовательские организации, торговые фирмы и банки, многие ассоциативные структуры, основанные на внутренних договорных отношениях, стали своеобразным каркасом рыночной экономики целого ряда стран. Именно на этом уровне организации производственного потенциала обеспечиваются рациональные партнерские, договорные связи с государственными органами, осуществляется подготовка, координация и контроль выполнения корпоративных планов и программ совместной деятельности ряда хозяйствующих субъектов. При этом активизируются привлечение внешних инвесторов, разработка и реализация корпоративной стратегии деятельности на фондовом рынке, выполнение других управленческих функций, связанных с реализацией и защитой интересов акционеров.
     В эффективной рыночной экономике финансово-промышленные группы являются, в сущности говоря, ретрансляторами управляющего воздействия государства на микроэкономику. Таким образом, повышается уровень макроэкономического регулирования производства, обеспечивается устойчивость международного экономического сотрудничества. Финансово-промышленные группы являются партнерами государства в выработке и реализации стратегии форсированной модернизации экономики.
 
Лекция 2

Понятие инновационного менеджмента и выбор инновационной стратегии

Распоряжение Правительства РФ от 17.11.2008 N 1662-р
(ред. от 08.08.2009)

<О Концепции долгосрочного социально-экономического развития Российской Федерации на период до 2020 года>

VIII. Основные макроэкономические параметры
инновационного развития до 2020 года

 

1. Преимущества инновационного сценария

социально-экономического развития

 

Концепция базируется на инновационном сценарии, которым наряду с использованием конкурентных преимуществ как в традиционных секторах (энергетика, транспорт и аграрный сектор), так и в новых наукоемких секторах и экономике знаний предполагается прорыв в повышении эффективности человеческого капитала, развитии высоко- и среднетехнологичных производств и превращении инновационных факторов в основной источник экономического роста.

Темпы роста экономики до 2020 года составят 106,5 процента в год.

Реализация инновационного сценария позволит достичь уровня социально-экономического развития, характерного для развитых постиндустриальных стран, за счет:

развития и реализации сравнительных преимуществ экономики в энергетике, науке и образовании, высоких технологиях и других сферах;

динамики развития институтов, определяющих предпринимательскую и инвестиционную активность и конкурентоспособность компаний;

интенсивности инновационного обновления обрабатывающих производств и динамики производительности труда;

динамики развития транспортной и энергетической инфраструктуры;

интенсивности повышения качества человеческого капитала и формирования среднего класса;

интеграции евро-азиатского экономического пространства.

Объем валового внутреннего продукта к 2020 году увеличится в 2,3 раза по сравнению с уровнем 2007 года, реальных располагаемых денежных доходов населения - в 2,6 раза, уровень бедности сократится до 6,2 процента.

Инновационный сценарий отличается повышенной устойчивостью к возможному падению мировых цен на нефть и сырьевые товары, а также к общему ухудшению мировой динамики. В случае более низких цен на нефть (в среднем за прогнозный период на 20 долларов США за баррель) темпы роста валового внутреннего продукта будут ниже в среднем на 0,5 процента. В случае более высоких цен на нефть (в среднем за прогнозный период на 35 - 40 долларов США за баррель) темпы роста валового внутреннего продукта будут выше на 0,3 - 0,4 процента.

Траектория выхода экономики на инновационный путь развития и достижения поставленных долгосрочных целей может измениться вследствие мирового финансового кризиса, оказывающего влияние на экономику России. Период такого воздействия придется в основном на 2008 - 2010 годы.

Развивающийся мировой финансово-экономический кризис может стать для мировой экономики одним из самых тяжелых за последние десятилетия. Однако экономика имеет все возможности преодолеть его с минимальными потерями.

Значительные золотовалютные резервы Центрального банка Российской Федерации и финансовые фонды Правительства Российской Федерации достаточны для поддержания ликвидности банковской системы и обслуживания внешних заимствований российских банков и компаний без последствий для их устойчивости. Кроме того, негативное влияние кризиса в значительной мере снижается в связи с высокой долей нефтегазового сектора в структуре отечественной экономики, спрос на продукцию которого остается высоким.

Ограничение доступа капитала и снижение прибыльности экспорта приведут к снижению темпов экономического роста. Однако предполагаемая краткосрочность кризисных процессов не скажется на базовых параметрах, заложенных при разработке инновационного сценария.

Реализация решений, заложенных в рамках I этапа Концепции, а также комплекса антикризисных мер, предпринятых Правительством Российской Федерации и Центральным банком Российской Федерации для повышения уровня ликвидности кредитных организаций и устойчивости финансовой системы и минимизации негативных эффектов в реальном секторе, дает возможность России выйти из такой ситуации окрепшей. Исходные условия и макроэкономические показатели инновационного развития экономики до 2020 года приведены в приложении N 1.

 

2. Прогноз развития мировой экономики

 

В настоящее время мировая экономика испытывает воздействие глубокого финансового кризиса, влияние которого наряду с большинством развитых государств ощущают и развивающиеся страны. В долгосрочной перспективе восстановление роста мировой экономики вероятно.

При благоприятном сценарии среднегодовой прирост мирового валового внутреннего продукта за 2010 - 2015 годы в основном варианте прогноза составит приблизительно 4,2 процента, за 2016 - 2010 годы - 2,7 процента по сравнению с 3,9 процента в 2001 - 2006 годах и 3,3 процента в 1991 - 2000 годах. В то же время кризис мировой экономики может открыть полосу ее длительного замедленного развития, характеризующегося повышенной инфляцией и острыми конфликтами между новыми и старыми центрами сил, странами экспортерами индустриальной продукции и сырья и экономикой постиндустриальных государств.

 

3. Основные макроэкономические параметры

инновационного развития Российской Федерации

 

Инновационное развитие экономики будет сопровождаться активными структурными сдвигами, поддерживаемыми значительным повышением эффективности использования ресурсов. Доля инновационного сектора в валовом внутреннем продукте повысится с 10,9 процента в 2007 году до 18 процентов в 2020 году (в ценах 2007 года) при снижении доли нефтегазового сектора с 18,7 процента до 11 процентов.

Такое изменение структуры экономики будет обеспечиваться ростом инновационной активности и поддерживаться повышением расходов на научно-исследовательские и опытно-конструкторские работы (за счет всех источников финансирования) - до 2,2 процента валового внутреннего продукта в 2015 году и 3 процентов валового внутреннего продукта в 2020 году, на образование - до 6,4 процента валового внутреннего продукта в 2015 году и 7 процентов валового внутреннего продукта в 2020 году (в том числе государственные расходы достигают 5,5 процента валового внутреннего продукта). При этих параметрах развития экономики знаний Россия становится не только достаточно конкурентоспособной по сравнению с европейскими и азиатскими партнерами, но и обеспечивается комплексное развитие национальной инновационной системы. Развитие сектора социальных услуг на принципах частно-государственного партнерства, обеспечивающего рост доли частных и автономных учреждений в сфере социальных услуг для населения, также окажет позитивное влияние на качество экономического роста.

Диверсификация структуры экономики будет проявляться в изменении структуры экспорта. Машиностроительный экспорт увеличивается с 19,7 млрд. долларов США в 2007 году до 125 млрд. долларов США в 2020 году (около 14 процентов всего экспорта). Реализуется также потенциал экспорта транспортных и туристических услуг.

Структурные сдвиги в экономике будут определяться увеличением доли услуг в структуре валового внутреннего продукта, обусловленным опережающей динамикой роста торговли, транспорта и связи, а также сохранением динамичного роста государственного сектора.

Структура добавленной стоимости по основным секторам экономики (в ценах 2007 года) приведена в приложении N 2.

 

4. Формирование спроса и предложения

 

Развитие экономики до 2020 года характеризуется динамичным ростом внутреннего инвестиционного и потребительского спроса при одновременном замедлении роста топливно-сырьевого экспорта. Динамика внешнего и внутреннего спроса приведена в приложении N 3.

Сокращение вклада внешнего спроса в прирост валового внутреннего продукта в 2015 - 2020 годах связано с замедлением роста экспорта товаров и услуг с 6,4 процента в 2007 году до 3,6 процента в 2012 году при восстановлении начиная с 2013 года роста объемов экспорта до 5,2 процента в 2020 году. Этот фактор приведет к сокращению доли экспорта в валовом внутреннем продукте с 30,7 процента в 2007 году до 20,7 процента в 2015 году и до 17,6 процента в 2020 году.

В условиях ослабления динамики внешнего спроса (экспорта) экономический рост все более опирается на внутренний рынок.

В структуре использования валового внутреннего продукта будет увеличиваться доля валового накопления основного капитала, которая к 2015 году может возрасти до 33 процентов и к 2020 году до 36 процентов по сравнению с 21,2 процента в 2007 году. Доля потребления домашних хозяйств может достигнуть 51 процента в 2011 - 2013 годах и стабилизируется на этом уровне в последующий период, что во многом будет связано с ростом доли валового накопления в валовом внутреннем продукте. В 2008 - 2010 годах прогнозируется сохранение высокой доли потребления государственных учреждений (на уровне 17 - 18 процентов) с последующим ее снижением до 15,5 процента к 2015 году и до 14 процентов к 2020 году в связи с сокращением численности государственных служащих и работников бюджетной сферы. Снижение динамики экспорта при сохранении высоких темпов роста импорта приведет к сокращению сальдо чистого экспорта товаров и услуг. Начиная с 2012 года прогнозируется отрицательное значение торгового сальдо. В последующие годы оно стабилизируется на уровне около 1,5 - 1,8 процента валового внутреннего продукта.

Инновационное социально ориентированное развитие экономики опирается на более высокие темпы роста инвестиций в основной капитал и обновления основных фондов, которые в течение прогнозного периода поддерживаются всеми финансовыми инструментами. В 2008 - 2020 годах среднегодовой прирост объемов инвестиций в основной капитал составит 11 процентов. В результате объем инвестиций в основной капитал возрастет к 2020 году в 4 раза по сравнению с уровнем 2007 года (при норме накопления основного капитала 32 - 35 процентов валового внутреннего продукта).

Высокие темпы роста инвестиций в основной капитал будут обеспечены за счет дополнительных капитальных вложений в транспорт, агропромышленный и машиностроительный комплексы, связь, жилищное строительство, образование и здравоохранение. Предполагается, что в указанных секторах экономики начнется реализация ряда новых проектов и программ, финансирование которых будет осуществляться как за счет федерального бюджета, так и за счет внебюджетных источников. Структурным изменениям в инвестициях будет способствовать реализация долгосрочных стратегий развития естественных монополий, а также смещение структуры производства в пользу обрабатывающей и высокотехнологичной промышленности. Структура инвестиций в основной капитал по комплексам отраслей приведена в приложении N 4.

В то же время высокий рост инвестиций позволит поднять конкурентоспособность отечественных производств, что приведет к значительному замедлению роста импорта. В структуре источников покрытия прироста внутреннего спроса возрастет доля отечественного производства с 51 процента в 2007 году до 79 процентов в 2020 году. Темпы роста физических объемов импорта после 2011 года снизятся до 105 - 109 процентов. Импорт будет ориентирован прежде всего на приобретение высокотехнологичной продукции, необходимой для развития производств и повышения стандартов потребления. Доля инвестиционных товаров в структуре импорта вырастет с 28 процентов в 2007 году до 35 процентов в 2020 году.

Замедление роста импорта будет связано с динамикой импорта потребительской продукции, где существует потенциал переориентации внутреннего спроса на товары отечественного производства. Интенсивные процессы импортозамещения можно ожидать в пищевой промышленности, производстве бытовой техники и автомобилестроении.

Динамика импорта промежуточной продукции также будет ограничена ростом конкурентоспособности отечественной продукции. Уже в среднесрочный период можно ожидать замедления импорта металлов, пластмасс, резиновых изделий и мясной продукции. Развитие сборочных производств в ближайшие годы будет стимулировать рост импорта комплектующих, однако постепенная локализация производства будет определять общий тренд на замедление темпов его роста. С другой стороны, мировые тренды, связанные со снижением транспортно-логистических издержек и усилением тенденции страновой специализации на отдельных производственных процессах, будут стимулировать импорт комплектующих и сырья. В общем объеме импорта доля промежуточной продукции увеличится с 35 процентов в 2007 году до 38 процентов в 2008 году.

Ограничение роста импорта будет связано не только с постепенным ростом конкурентоспособности отечественной продукции, но и с окончанием этапа быстрого укрепления реального курса рубля. Среднегодовые темпы укрепления реального эффективного курса рубля на протяжении всего прогнозного периода составят не более 2 процентов. В 2011 - 2014 годах реальный эффективный курс будет находиться на неизменном уровне.

 

5. Диверсификация экономики, повышение

конкурентоспособности отраслей промышленности

и сельского хозяйства

 

В структуре экономики доля машиностроительного комплекса составит в 2020 году 23 процента по сравнению с 14,9 процента в 2007 году, химической промышленности - 12 процентов по сравнению с 6,9 процента в 2007 году при существенном снижении доли топливно-энергетического комплекса.

Перспективы структурной перестройки промышленности и ее диверсификации определяются возможностью решения следующих задач:

обеспечение поступательного развития нефтегазового комплекса, перехода к новым технологиям добычи и переработки топлива, а также увеличение спроса со стороны нефтегазового комплекса на отечественные машины и оборудование;

ускорение роста высоко- и среднетехнологичных производств, а также выход на внешние и внутренние рынки с новой конкурентоспособной продукцией в ведущих машиностроительных производствах, производстве композитных и специальных материалов и изотопов, пищевой промышленности, что будет способствовать снижению импортозависимости и формированию мощного экспорта товаров и услуг с высокой добавленной стоимостью;

модернизация сырьевых производств, увеличение глубины переработки сырья, снижение энергоемкости производства (к 2020 году прогнозируется снижение энергоемкости на 30 - 45 процентов), повышение экологичности производства и увеличение объемов экспорта при опережающих поставках на внутренний рынок. Потенциал экономического роста особенно высок в химической промышленности и промышленности строительных материалов.

Вклад в ускорение темпов роста валового внутреннего продукта наукоемкой продукции и экономики знаний в 2014 - 2017 годах может сравняться с вкладом традиционных секторов и превысить вес вклада нефтегазового комплекса. К 2020 году наибольший такой вклад будет давать производство товаров инвестиционного назначения (около 20 процентов - машиностроение).

Темпы роста топливно-энергетического комплекса после 2010 года снизятся до 101 - 103 процентов в год. Наибольший вклад в прирост производства будет обеспечивать электроэнергетика за счет развития обрабатывающих отраслей и сферы услуг, что, в свою очередь, приведет к стабильному увеличению спроса со стороны генерирующих компаний на продукцию угольной и газовой промышленности.

Темпы роста производства инвестиционной продукции машиностроения после 2014 года могут превысить 110 процентов в год. В ряде отраслей машиностроения определяющим фактором экономического роста будет являться государственная поддержка.

Существует риск замедления темпов роста сырьевого комплекса в 2011 - 2013 годах. После 2015 года потенциал роста возрастет за счет увеличения объемов экспорта конкурентоспособной продукции перерабатывающих производств. Помимо внешнеэкономической конъюнктуры высокий спрос на продукцию отраслей сырьевого комплекса будет обусловлен и стабильно растущим внутренним спросом со стороны отраслей машиностроения и строительства. К концу прогнозного периода рост спроса на продукцию будет в равной степени определяться развитием внутреннего и внешнего потребления.

Комплекс отраслей, производящих продукцию потребительского спроса, будет развиваться темпами не ниже 105 процентов в год. До 2019 года рост объемов производства будет происходить за счет увеличения внутреннего спроса, обусловленного ростом доходов населения, приближением структуры потребления населения к западным стандартам и развитием потребительского кредитования. В ближайшие годы высокие темпы роста производства автомобилей и бытовой техники дополнительно будут обусловлены переносом иностранными компаниями производства в Россию. Стимулом для развития также будут и прогнозируемые высокие темпы роста отраслей, потребляющих продукцию такого комплекса (торговля и общественное питание, финансовые услуги населению и др.). К концу прогнозного периода сократится разрыв между темпами роста внутреннего спроса и экспорта товаров потребительского комплекса.

В результате изменений в структуре экономики произойдут значительные изменения в структуре занятости населения.

Наиболее сильно будет сокращаться доля сельского и лесного хозяйства (на 5 процентов), а доля рыболовства и рыбоводства будет оставаться достаточно стабильной. Доля вторичного сектора в общей численности занятых снизится до 26 - 27 процентов.

Доля сферы услуг в структуре занятых может возрасти на 7 - 8 процентов.

Основная особенность инновационного сценария связана с интенсивным изменением структуры занятых и производства в пользу высокотехнологичного сектора.

 

6. Динамика доходов населения

 

Рост реальных располагаемых денежных доходов населения в долгосрочной перспективе обусловлен увеличением заработной платы, доходов населения от предпринимательской деятельности, ускоренным развитием системы пенсионного и социального страхования, а также усилением социальной поддержки малообеспеченных категорий населения.

Ежегодный рост заработной платы в 2011 - 2020 годах составит 7,6 - 9,7 процента, в целом в экономике к 2020 году она возрастет по сравнению с 2007 годом в 3,3 раза. Реализация инновационного сценария даст импульс более высоким темпам роста заработной платы в высокотехнологичных и наукоемких видах деятельности. В результате этого снизится существенное превышение уровня оплаты труда в сырьевых производствах и финансовой деятельности по сравнению с другими отраслями. До 2020 года будет обеспечено постепенное сближение среднего размера оплаты труда работников бюджетной сферы с размерами заработной платы, сложившимися во внебюджетном секторе экономики. Если в 2007 году средняя заработная плата в образовании и здравоохранении составляла соответственно 65 процентов и 74 процентов, то к 2020 году это соотношение увеличится практически до 90 процентов.

Росту оплаты труда работников бюджетной сферы будет способствовать выход минимальной заработной платы на уровень прожиточного минимума, внедрение новых систем оплаты труда работников бюджетной сферы, ориентированных на повышение эффективности и качества предоставляемых услуг и учитывающих сложность и объемы выполняемой работы.

В структуре доходов населения предусматривается повышение доли заработной платы с 37,6 процента в 2007 году до 42,4 процента в 2020 году. Увеличится также доля социальных трансфертов к 2020 году до 15,5 процента по сравнению с 12,6 процента в 2007 году, что связано с ростом доли лиц старших возрастов в структуре населения. Большую часть социальных трансфертов составляют пенсионные выплаты.

Средний размер трудовой пенсии по старости (среднегодовой) к 2020 году возрастет по сравнению с 2015 годом в 1,6 раза и превысит прожиточный минимум пенсионера почти в 3 раза.

Для обеспечения сбалансированности пенсионной системы потребуется увеличение эффективного тарифа страховых взносов и его установление в едином для всех страхователей размере, а также введение предельного заработка для начисления страховых взносов с 2010 года и дальнейшей его индексации по росту средней заработной платы в стране.

В результате роста денежных доходов населения доля и численность населения с денежными доходами ниже величины прожиточного минимума будет иметь тенденцию к сокращению. За 2006 - 2010 годы она сократится с 15,2 процента в 2006 году до 10,4 процента в 2010 году, к 2015 году - до 7,8 процента и достигнет примерно 11,1 млн. человек. К 2020 году масштабы бедности сократятся до 6,2 процента (8,9 млн. человек). С 2006 по 2020 год численность и удельный вес населения с доходами ниже величины прожиточного минимума может уменьшиться более чем в 2 раза.

Доля среднего класса (к нему отнесены лица со среднедушевым доходом свыше 6 прожиточных минимумов, а также лица, имеющие автомобиль, банковские сбережения и возможность регулярного отдыха за границей) повышается с 30 процентов населения в 2010 году (около 18 процентов в 2006 году) до 52 - 55 процентов в 2020 году.

Такое социальное улучшение является не только результатом, но и предпосылкой дальнейшего успешного экономического роста, поскольку предполагает создание более высокого качества человеческого капитала.

Темпы роста денежных доходов населения в сочетании с ускоренным ростом потребительского кредитования обусловливают больший рост потребительских расходов. При этом наиболее быстро будут расти потребительские услуги, в частности, их доля к 2020 году в потребительских расходах возрастет до 18,2 процента по сравнению с 16,6 процента в 2007 году. Это связано с увеличением доли расходов на оплату услуг рыночного характера, таких, как туризм, санаторно-оздоровительные услуги, мобильная связь, услуги рекламы, правового характера и других видов услуг.

Развитие сферы потребительского кредитования и ипотеки приведет к значительному росту расходов граждан на приобретение жилья.

Инновационный сценарий предусматривает более высокую склонность населения к сбережениям с целью обеспечения финансовыми ресурсами растущего уровня потребления, образования детей и решения жилищных вопросов.

 

7. Энергосбережение и динамика цен и тарифов на продукцию

и услуги компаний в инфраструктурных секторах экономики

 

В 2011 - 2014 годах завершается формирование нового механизма регулирования тарифов и услуг, предоставляемых естественными монополиями, который характеризуется:

полной либерализацией оптового рынка электрической энергии (мощности) с 2011 года и переходом к государственному регулированию тарифов инфраструктурных компаний в сфере электроэнергетики (на передачу электроэнергии по сетям и диспетчеризацию) при сохранении регулируемых тарифов на электроэнергию, отпущенную населению, и тарифов на электроэнергию для территорий, не объединенных в ценовые зоны оптового рынка электрической энергии (мощности) (Республика Коми, Дальний Восток (Амурская область, Приморский край, Хабаровский край, Южно-Якутский район Республики Саха (Якутия), Еврейская автономная область) Архангельская область, Калининградская область);

устранением перекрестного субсидирования между территориями и группами потребителей электроэнергии. Предполагается, что средняя цена на электроэнергию повысится за 2012 - 2015 годы примерно на 40 - 50 процентов, за 2016 - 2020 годы - на 25 - 27 процентов и составит в 2020 году 0,15 - 0,16 доллара США за кВт. Рост тарифов на электроэнергию для населения в связи с ликвидацией перекрестного субсидирования будет превышать рост среднего тарифа на электроэнергию и за 2012 - 2015 годы составит 1,9 - 2,2 раза, за 2016 - 2020 годы - около 1,4 раза;

переходом к ценам на газ, определяемым на основе равной доходности для внутренних и внешних потребителей и осуществляемым начиная с 2011 года. Переход имеет постепенный характер с целью недопущения скачков цен для внутренних потребителей газа и сокращения темпов роста производства и ускорения инфляции. Средняя цена на газ для всех категорий потребителей повысится за 2012 - 2015 годы в 2,5 раза, за 2016 - 2020 годы в 1,2 раза. Цены на газ, отпускаемый населению, в целях ликвидации перекрестного субсидирования вырастут за 2012 - 2015 годы примерно в 2,5 раза;

ликвидацией перекрестного субсидирования на оптовом рынке газа между населением и прочими потребителями. По оценке, цены для всех категорий потребителей выравниваются в 2015 году;

либерализацией тарифов в конкурентных сегментах рынка железнодорожных транспортных услуг, в том числе в сфере предоставления подвижного состава под перевозку, при условии государственного регулирования тарифов в естественно-монопольных и потенциально-конкурентных сегментах рынка.

Рост тарифов на теплоэнергию прогнозируется более высокими темпами, чем рост цен на электроэнергию. Прогнозируется опережающий рост тарифов на услуги жилищно-коммунального хозяйства по сравнению с инфляцией.

Такие параметры роста цен на энергоносители в целом обеспечивают более благоприятные условия для сохранения ценовой конкурентоспособности отечественных производителей при условии значительного повышения энергоэффективности производства.

Рост тарифов на железнодорожные перевозки в основном будет определяться ростом эксплуатационных затрат (пассажирские и грузовые перевозки) и включением инвестиционной составляющей в тарифы на перевозки грузов.

Рост конкурентоспособности экономики и ее адаптация к прогнозируемым тарифам возможны только в условиях интенсивного энергосбережения.

Энергоемкость валового внутреннего продукта в 2020 году должна составить 59 - 60 процентов от уровня 2007 года. Газоемкость экономики снизится к 2020 году на 40 - 45 процентов, а к 2030 году - еще на 35 процентов. Нефтеемкость экономики по объему добычи на рубль валового внутреннего продукта будет снижаться более быстрыми темпами, чем нефтеемкость по внутреннему потреблению на рубль валового внутреннего продукта, что будет свидетельствовать о переориентации экспорта сырой нефти на переработку внутри страны. Диверсификация экономики приведет к снижению энергоемкости за счет структурного фактора. Рост цен и тарифов на услуги естественных монополий будет являться стимулом для интенсификации процессов энергосбережения. Потенциал энергосбережения оценивается в размере от 360 до 430 млн. тонн условного топлива, из которых 65 процентов может быть обеспечено за счет энергосбережения в промышленности, включая топливно-энергетический комплекс, 25 процентов - в жилищно-коммунальном хозяйстве. Наибольшие ресурсы для сокращения потребления котельно-печного топлива есть в энергетике и обрабатывающей промышленности, моторного топлива - в транспорте.
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В мировой экономической литературе "инновация" интерпретируется как превращение потенциального научно-технического прогресса в реальный, воплощающийся в новых продуктах и технологиях. Проблематика нововведений в нашей стране на протяжении многих лет разрабатывалась в рамках экономических исследований НТП.

В литературе насчитываются сотни определений (приводятся примеры).

В настоящее время применительно к технологическим инновациям действуют понятия, установленные Руководством Осло и нашедшие отражение в Международных стандартах в статистике науки, техники и инноваций.

Международные стандарты в статистике науки, техники и инноваций – рекомендации международных организаций в области статистики науки и инноваций, обеспечивающие их системное описание в условиях рыночной экономики. В соответствии с этими стандартами инновация – конечный результат инновационной деятельности, получивший воплощение в виде нового или усовершенствованного продукта, внедренного на рынке, нового или усовершенствованного технологического процесса, используемого в практической деятельности, либо в новом подходе к социальным услугам.

Таким образом, инновация является следствием инновационной деятельности.

Анализ различных определений приводит к выводу, что специфическое содержание инновации составляют изменения, а главной функцией инновационной деятельности является функция изменения.

Термины "инновация" и "инновационный процесс" не однозначны, хотя и близки. Инновационный процесс связан с созданием, освоением и распространением инноваций.

Создатели инновации (новаторы) руководствуются такими критериями, как жизненный цикл изделия и экономическая эффективность.

Их стратегия направлена на то, чтобы превзойти конкурентов, создав новшество, которое будет признано уникальным в определенной области.

Непременными свойствами инновации являются научно-техническая новизна и производственная применимость. Коммерческая реализуемость по отношению к инновации выступает как потенциальное свойство, для достижения которого необходимы определенные усилия. Из сказанного следует, что инновацию - результат нужно рассматривать с учетом инновационного процесса. Для инновации в равной мере важны все три свойства: научно-техническая новизна, производственная применимость, коммерческая реализуемость. Отсутствие любого из них отрицательно сказывается на инновационном процессе.

Коммерческий аспект определяет инновацию как экономическую необходимость, осознанную через потребности рынка. Следовательно, научно-технические инновации должны: а) обладать новизной; б) удовлетворять рыночному спросу и приносить прибыль производителю.

Распространение нововведений, как и их создание является составной частью инновационного процесса (ИП).

Различают три логических формы инновационного процесса: простой внутриорганизационный (натуральный), простой межорганизационный (товарный) и расширенный. 

Диффузия инновации – процесс, посредством которого нововведение передается по коммуникационным каналам между членами социальной системы во времени. Нововведениями могут быть идеи, предметы, технологии и т. п., являющиеся новыми для соответствующего хозяйствующего субъекта. Иными словами диффузия – это распространение уже однажды освоенной и использованной инновации в новых условиях или местах применения.

Распространение инновации – это информационный процесс, форма и скорость которого зависит от мощности коммуникационных каналов, особенностей восприятия информации хозяйствующими субъектами, их способностей к практическому использованию этой информации и т. п. 

Свойствами НВ являются: относительные преимущества по сравнению с традиционными решениями; совместимость со сложившейся практикой и технологической структурой, сложность, накопленный опыт внедрения и др.

Одним из важных факторов распространения любой инновации является ее взаимодействие с соответствующим социально-экономическим окружением, существенным элементом которого являются конкурирующие технологии. 

Субъекты инновационного процесса делятся на следующие группы: новаторы; ранние реципиенты; раннее большинство и отстающие. 

Инновационный процесс имеет циклический характер, что демонстрирует хронологический порядок появления новшеств в различных областях техники. Можно отметить, что инновация – это такой технико-экономический цикл, в котором использование результатов сферы исследований и разработок непосредственно вызывает технические и экономические изменения, которые оказывают обратное воздействие на деятельность этой сферы. 

По мере развития деятельность, представляющая ИП, распадается на отдельные, различающиеся между собой участки и материализуется в виде функциональных организационных единиц, обособившихся в результате разделения труда. Экономическое и технологическое воздействие ИП лишь частично воплощается в новых продуктах или технологиях. Значительно больше оно проявляется в увеличении экономического и научно-технического потенциала как предпосылки возникновения новой техники, то есть повышается технологический уровень инновационной системы и ее составных элементов, повышается тем самым восприимчивость к инновациям.

В общем виде ИП можно представить в развернутом виде так:

ФИ - ПИ - Р - Пр - С - ОС - ПП - М - Сб,

Где ФИ – фундаментальное (теоретическое) исследование;

ПИ – прикладные исследования;

Р – разработка;

Пр – проектирование;

С – строительство;

ОС – освоение;

ПП – промышленное производство;

М – маркетинг;

Сб – сбыт.

Схема 1. Модель инновационного процесса

Научная работа – исследовательская деятельность, направленная на получение и переработку новых, оригинальных, доказательных сведений и информации. 

Развитие ФИ может осуществляться по схеме 2:




Схема 2. Развитие ФИ

Иную целенаправленность имеют прикладные исследования (ПИ). Это – "овеществление знаний", их преломление в процессе производства, передача нового продукта, технологической схемы и т. д.

В результате разработок создаются конструкции новых машин и оборудования, что плавно переходит в фазы. Проектирование (Пр), строительство (С), освоение (ОС) и промышленное производство (ПП). Фазы (М - Сб) связаны с коммерческой реализацией результатов инновационного процесса.

Таким образом, инновационный менеджер имеет дело с различными стадиями инновационного процесса и с учетом этого строит свою управленческую деятельность.

Инновационный менеджмент – совокупность принципов, методов и форм управления инновационными процессами, инновационной деятельностью, занятыми этой деятельностью организационными структурами и их персоналом. 03.10.2016
Для него, как и для любой другой области менеджмента, характерны:

·  постановка цели и выбор стратегии

·  четыре цикла.

Сказанное наглядно представлено на схеме 3.









Научные исследования и разработки охватывают: фундаментальные исследования, прикладные исследования, разработки.

Фундаментальные исследования – экспериментальные или теоретические исследования, направленные на получение новых знаний. Их результатом могут быть теории, гипотезы, методы и т.п. Они могут завершаться рекомендациями о проведении прикладных исследований, научными докладами, публикациями.

В отличие от фундаментальных исследований, прикладные исследования имеют целью решение конкретных практических задач. Они представляют собой оригинальные работы, направленные на получение новых знаний, поиск путей использования результатов фундаментальных исследований; новых методов решения тех или иных проблем.

Разработки – это работы, направленные на создание новых продуктов или устройств, новых материалов, внедрение новых процессов, систем и услуг или усовершенствование уже выпускаемых или введенных в действие. Они могут быть связаны с разработкой: определенной конструкции инженерного объекта или технической системы (конструкторские работы); идей и вариантов нового объекта, в том числе нетехнического, на уровне чертежа или другой системы знаковых средств (проектные работы); технологических процессов, то есть способов объединения физических, химических, технологических и других процессов с трудовыми в целостную систему, производящую определенный полезный продукт (технологические работы); созданием опытных образцов (оригинальных моделей, обладающих принципиальными особенностями создаваемого новшества); проведением испытаний для получения технических и других данных и накопления опыта . (это находит отражение в технической документации по применению  нововведений).

Таким образом, научные исследования и разработки включают:

· конструкторские работы;

· проектные работы;

· технологические работы;

· создание опытных образцов;

· проведение испытаний.

Для изучения рынка новшеств инновационный менеджер должен учитывать, что статистическая информация о научных исследованиях и разработках дается не только по видам работ, но и по секторам науки, социально-экономическим целям и отраслям науки.

Научно-технические услуги охватывают деятельность, связанную с научными исследованиями и разработками и способствующую распространению и применению научно-технических знаний. Научно-техническими услугами могут заниматься:

· научные организации в качестве неосновной деятельности;

· самостоятельные организации, созданные для этих целей (институты научно-технической информации, библиотеки, архивы и др.).

К научно-техническим услугам относятся: предоставление научно-технической информации; перевод, редактирование и издание научно-технической литературы; изыскания (геологические, гидрологические, топографические и др.); разведка полезных ископаемых; сбор данных о социально-экономических явлениях; испытания; контроль качества; консультирование клиентов по подготовка и реализации конкретных проектов (кроме научных исследований и разработок, обычных инженерных услуг); патентно-лицензионная деятельность.

Научные исследования и разработки отличаются от других видов деятельности наличием в них значительного элемента новизны.

Объектами управления в инновационном менеджменте является процесс внедрения инноваций, деятельность органов управления и финансирования научных исследований и разработок.

Инновационная деятельность – понятие более широкое. Она включает научно-техническую деятельность, организационную, финансовую и коммерческую и является важнейшей составляющей продвижения новшеств потребителям. 
В исследованиях инноваций выделяют следующие виды инновационной деятельности:

· инструментальная подготовка и организация производства (приобретение производственного оборудования и инструмента, изменения в них, а также в процедурах, методах и стандартах производства и контроля качества изготовления нового продукта или применения нового технологического процесса);

· пуск производства и предпроизводственные разработки, включающие модификации продукта и технологического процесса, переподготовку персонала для применения новых технологий и оборудования, а также пробное производство, если предполагается доработка конструкции;

· маркетинг новых продуктов (виды деятельности, связанные с выходом нового продукта на рынок, то есть предварительное исследование рынка, адаптация продукта к различным рынкам, рекламная кампания);

· приобретение неовеществленной  технологии со стороны в форме патентов, лицензий, раскрытия ноу-хау, торговых марок, конструкций, моделей и услуг технологического содержания;

· приобретение овеществленной технологии (машин и оборудования, по своему технологическому содержанию связанных с внедрением продуктовых или процессных инноваций);

· производственное проектирование (подготовка планов и чертежей, предусмотренных для определения производственных процедур, технических спецификаций, эксплуатационных характеристик).

Источниками финансирования науки и инноваций в России являются собственные средства организаций (предприятий), выполняющих научные исследования и разработки или осуществляющих инновации; средства бюджета, в том числе федерального (для научных исследований и разработок), бюджетов субъектов федерации и местных бюджетов, получаемые организацией непосредственно или по договорам с заказчиком; средства внебюджетных фондов (фонда стабилизации экономики, фонда регионального развития, отраслевых и межотраслевых внебюджетных фондов научно-исследовательских и опытно-конструкторских работ, российского фонда технологического развития и др.); иностранные источники (средства, получаемые от юридических и физических лиц, находящихся вне политических границ государства, а также от международных организаций).

В зависимости от технологических параметров инновации подразделяются на продуктовые и процессные.

Продуктовые инновации включают применение новых материалов, новых полуфабрикатов и комплектующих; получение принципиально новых продуктов. Процессные инновации означают новые методы организации производства (новые технологии). Процессные инновации могут быть связаны с созданием новых организационных структур в составе предприятия (фирмы).

По типу новизны для рынка инновации делятся на: новые для отрасли в мире; новые для отрасли в стране; новые для данного предприятия (группы предприятий).

Если рассматривать предприятие (фирму) как систему, можно выделить:

1. Инновации на входе в предприятие (изменения в выборе и использовании сырья, материалов, машин и оборудования, информации и др.);

2. Инновации на выходе с предприятия (изделия, услуги, технологии, информация и др.);

3. Инновации системной структуры предприятия (управленческой, производственной, технологической).

В зависимости от глубины вносимых изменений выделяют инновации: 

· радикальные (базовые);

· улучшающие;

· модификационные (частные).
Перечисленные виды инноваций отличаются друг от друга по степени охвата стадий жизненного цикла. 

Российскими учеными из научно-исследовательского института системных исследований (РНИИСИ) разработана расширенная классификация инноваций с учетом сфер деятельности предприятия, в которой выделены инновации:

· технологические;

· производственные;

· экономические;

· торговые;

· социальные;

· в области управления.

Оригинальное инновационное наблюдение было сделано Н. Д. Кондратьевым в 20-х годах, который обнаружил существование так называемых "больших циклов" или, как их называют за рубежом, "длинных волн". Н. Д. Кондратьев указал на наличие взаимосвязи длинных волн с техническим развитием производства, привлекая к анализу данные о научно-технических открытиях, показывая волнообразный характер их динамики. Он исследовал динамику нововведений, отличая их от открытий и изобретений. Динамика нововведений исследуется в разрезе фаз большого цикла. В исследованиях Н. Д. Кондратьева впервые просматриваются основы так называемого кластерного подхода. Н. Д. Кондратьев показал, что нововведения распределяются по времени неравномерно, появляясь группами, то есть говоря современным языком, кластерами. Рекомендации Н. Д. Кондратьева могут быть использованы при выработке инновационной стратегии.
Организационные структуры инновационного менеджмента - организации, занимающиеся инновационной деятельностью, научными исследованиями и разработками.

Научная организация – организация (учреждение, предприятие, фирма), для которой научные исследования и разработки являются основным видом деятельности. Научные исследования и разработки могут быть основной деятельностью для подразделений, находящихся в составе организации (учреждения, предприятия, фирмы). Наличие таких подразделений не зависит от принадлежности организации в той или иной отрасли экономики, организационно-правовой формы собственности.

В соответствии с рекомендациями Руководства Фраскати в России действует следующая классификация научных организаций по секторам науки и типам организаций, объединенных по организационным признакам, характеру и специализации выполняемых работ:

Секторы науки (деятельности)

	Сектор
	Содержание

	Государственный
	· Организации министерств и ведомств, которые обеспечивают управление государством и удовлетворение потребностей общества в целом (государственное управление, оборона, общественный порядок; здравоохранение, культура, досуг, социальное обеспечение и т. п.), включая федеральные и местные органы.

	
	· Бесприбыльные (некоммерческие) организации, полностью или в основном финансируемые и контролируемые правительством, за исключением организаций, относящихся к высшему образованию. Эти организации в первую очередь обслуживают правительство и не ставят своей задачей получение прибыли, а в основном вовлечены в исследовательскую деятельность, касающуюся общественных и административных функций.

	Предпринимательский
	· Все организации и предприятия, чья основная деятельность связана с производством продукции или услуг в цепях продажи (отличных от услуг сектора высшего образования), в том числе находящиеся в собственности государства.

	
	· Частные бесприбыльные (некоммерческие) организации, в

· основном обслуживающие вышеназванные организации.

	Высшее образование
	· Университеты и другие высшие учебные заведения, независимо от источников финансирования или правового статуса.

	
	· Научно-исследовательские институты, экспериментальные станции, клиники, находящиеся под непосредственным контролем или управлением или ассоциированные с высшими учебными заведениями.

	
	· Организации, непосредственно обслуживающие высшее образование (организации системы Госкомитета по высшему образованию).

	Частный бесприбыльный (некоммерческий)
	· Частные организации, не ставящие своей целью получение прибыли (профессиональные общества, союзы, ассоциации, общественные, благотворительные организации, фонды); кроме фондов, более чем наполовину финансируемых государством, которые относятся к государственному сектору.

	
	· Частные индивидуальные организации.


Среди организационных структур инновационного менеджмента особая роль принадлежит малым фирмам.

Для рыночной экономики характерно распространение рыночных отношений на все хозяйственные сферы. Поэтому инновация рассматривается как товар. 

Американская практика организации поисковых исследований породила своеобразную форму предпринимательства – рисковый (венчурный) бизнес. 

Венчурный бизнес представлен самостоятельными небольшими фирмами, специализирующимися на исследованиях , разработках, производстве новой продукции. Их создают ученые-исследователи, инженеры, новаторы. Он широко распространен в США, Западной Европе, Японии. 

Венчурные фирмы работают на этапах роста и насыщения изобретательской активности и еще сохраняющейся, но уже падающей активности научных изысканий.

Венчурные фирмы, как правило. Неприбыльны, так как не занимаются организацией производства продукции, а передают свои разработки другим фирмам - эксплерентам, патиентам, коммутантам.

Венчурные фирмы могут быть дочерними у более крупных фирм. Количество сотрудников небольшое.

Функции инновационного менеджера выполняются либо традиционным менеджером, либо специалистом, приглашенным со стороны. Например, из консалтинговой фирмы.

Создание венчурных фирм предполагает наличие следующих компонентов: 

· идеи инновации – нового изделия, технологии;

· общественной потребности и предпринимателя, готового на основе предложенной идеи организовать новую фирму;

· рискового капитала для финансирования подобных фирм.

Венчурное финансирование осуществляется в двух основных формах – путем приобретения акций новых фирм либо посредством предоставления кредита различного вида, обычно с правом конверсии в акции.

Венчурный капитал представляет собой вложение средств не только крупных компаний, но и банков, государства, страховых, пенсионных и других фондов, в сферы с повышенной степенью риска, в новый расширяющийся или претерпевающий резкие изменения бизнес.

В отличие от других форм инвестирования, данная форма обладает рядом специфических черт, а именно:

1. Долевое участие инвестора в капитале компании в прямой или опосредованной форме.

2. Предоставление средств на длительный срок.

3. Активная роль инвестора в управлении финансируемой фирмой.

В США, стране с высоким уровнем развития рискового капитала, его основными сферами приложения являются начальные этапы развития бизнеса (подготовительный и стартовый периоды), на которые приходится 39,2% венчурных инвестиций.

Рассмотрим виды венчурных предприятий:

1. Собственно рисковый бизнес

2. Внутренние рисковые проекты крупных корпораций.

В свою очередь собственно рисковый бизнес делится на два основных вида хозяйствующих субъектов:

Первый вид – независимые малые инновационные фирмы.

Второй вид – предоставляющие им капитал финансовые учреждения.

Главным стимулом для венчурных вложений является их высокая доходность в случае удачи. Средний уровень доходности американских венчурных фирм составляет около 20% в год, что примерно в 3 раза выше, чем в целом по экономике США.

Для уменьшения риска разрабатываются типовые схемы финансирования. За этот срок фирма-эксплерент должна добиться успеха, если ему суждено быть. Например, финансирование рассчитано на 48 месяцев. Капиталовложения делятся на пять временных отрезков, исходя из двух правил:

1. Каждое новое вложение осуществляется только в том случае, если предыдущее себя оправдало. Это означает, что эксплерент существенно продвинулся в создании или коммерсализации продукта.

2. Каждое новое вложение больше предыдущего и осуществляется на более выгодных для эксплерента условиях.

Эксплеренты – фирмы, специализирующиеся на создании новых или радикальных преобразований старых сегментов рынка. Они занимаются продвижением новшеств на рынок.

Фирмы-эксплеренты получили название "пионерских". Они работают в "окрестностях" этапа максимума цикла изобретательской активности и с самого начала выпуска продукции.

Венчурные фирмы и фирмы-эксплеренты создали условия для научно-технических сдвигов в современной западной экономике.

Фирмы-эксплеренты, как и венчурные, невелики по размерам.

На территории Российской Федерации существуют около 15 тысяч структур, поддерживающих малый бизнес. Большинство из них создано или работает при содействии бывшего Госкомвуза (вошедшего в Министерство общего и профессионального образования РФ).

Высшая школа имеет около 800 малых фирм, объединенных в технопарки.

Целью технопарков является стимулирование малого инновационного предпринимательства.

Кроме технопарков, существуют бизнес-инкубаторы, имеющие целью реализацию любого, сулящего прибыль проекта. Бизнес-инкубаторы обычно патронирует банк, готовый инвестировать в некоторые проекты инкубатора рисковый капитал.

Перед фирмой-эксплерентом (пионером) возникает проблема объема производства, когда привлекательная для рынка новинка уже создана. Для этого эксплеренты заключают альянс с крупной фирмой. Эксплерент не может самостоятельно тиражировать зарекомендовавшие себя новшества. Промедление же с тиражированием грозит появлением копий или аналогов. Союз же с мощной фирмой (даже при условии поглощения и подчинения) позволяет добиться выгодных условий и даже сохранения известной автономии. Выбор такого партнера зависит от специфики потребителя.

При ориентации не узкий сегмент рынка – это будут фирмы-патиенты.

Фирмы-патиенты работают на узкий сегмент рынка и удовлетворяют потребности, сформированные под действием моды, рекламы и других средств. Они действуют на этапах роста выпуска продукции и одновременно на стадии падения изобретательской активности. Главная цель  инновационного менеджера – снизить риск в жизнедеятельности фирмы и создать комфортные условия работы для сотрудников.

В сфере крупного стандартного бизнеса действуют фирмы-виоленты.

Фирмы-виоленты – фирмы с "силовой" стратегией. Они обладают крупным капиталом, высоким уровнем освоения технологии. Виоленты занимаются крупносерийными и массовым выпуском продукции для широкого круга потребителей, предъявляющих «средние запросы» к качеству и удовлетворяются средним уровнем цен. Виоленты работают в «окрестностях» максимума выпуска продукции. Как и фирмы-патиенты, виоленты прибыльны. Прибыльность – непременное условие деятельности фирм. Они должны иметь должность инновационного менеджера и быть очень осторожны в изменении своей политики.

Средним и мелким бизнесом, ориентированным на удовлетворение местно-национальных потребностей, занимаются фирмы-коммутанты.

Фирмы-коммутанты действуют на этапе падения цикла выпуска продукции. Их научно-техническая политика требует принятия решений о своевременной постановке продукции на производство, о степени технологической особенности изделий, выпускаемых виолентами, о целесообразных изменениях в них согласно требованиям специфических потребителей.

РАЗЛИЧНЫЕ МОДЕЛИ РАЗВИТИЯ

НАЦИОНАЛЬНОЙ ИННОВАЦИОННОЙ СИСТЕМЫ И ОСОБЕННОСТИ ПОДХОДОВ

К РЕАЛИЗАЦИИ ГОСУДАРСТВЕННОЙ ИННОВАЦИОННОЙ ПОЛИТИКИ

В ЗАРУБЕЖНЫХ СТРАНАХ

 1. Возможные концептуальные подходы к развитию национальной инновационной системы

Весьма условно можно выделить следующие теоретические модели развития национальной инновационной системы:

 1. Рыночный эволюционный

Этот вариант предполагает формирование национальной инновационной системы (НИС) "естественным" образом снизу вверх - от генерируемого платежеспособного спроса к формированию адекватного предложения.

В этом случае задачи государства состоят в реализации двух функций:

продолжении политики поддержки (безвозмездного субсидирования) системы производства научных кадров, сферы фундаментальных исследований и, возможно, части прикладных исследований и разработок, как системы производящей "общественное благо" и среды, необходимой для становления всех остальных "рыночных" институтов НИС;

снижении трансакционных барьеров на пути инноваций и стимулировании частного спроса на инновационную деятельность и инновации, независимо от источника этих инноваций: совершенствование законодательной и нормативной базы, налоговое стимулирование вложений в технологии и инновации и т.д.

Существенной особенностью данного подхода является отказ государства от выстраивания институциональной структуры новой НИС: структурные элементы создаются и развиваются под воздействием и в меру развития платежеспособного спроса субъектов (одним из которых является и само государство в рамках своих функций). В рамках такой стратегии основной упор государственной политики должен быть сделан на повышении эффективности расходования государственных средств.

Вероятный сценарий развития событий (вероятный облик будущей НИС) в случае реализации этого варианта состоит в сохранении в сильно "сжатом" масштабе государственной системы фундаментальной науки и государственного образования, развитии до определенного (небольшого) размера сегмента "корпоративной науки", сконцентрированной в ограниченном числе крупных российских и транснациональных корпораций, создании сети малых предприятий, обслуживающий сегмент среднего бизнеса и удовлетворяющей их спрос на мелкие инновационные проекты (адаптация зарубежных технологий к специфическим условиям и т.п.).

Основные риски:

сохранение сегментации и неполноты НИС (отсутствие связей между государственным сектором образования и фундаментальных исследований и негосударственным сектором ОКР, при отсутствии промежуточного сектора прикладных исследований), усиление технологической зависимости экономики от зарубежных производителей технологий, формирование устойчивого отставания в технологиях (технологический уклад n-1 от уровня лидеров), отток наиболее талантливых кадров в другие страны.

 2. Рыночный радикальный

Этот вариант предполагает ускоренную реализацию первого сценария и состоит в том, что государство сохраняет за собой обязательства по финансированию только тех исследований и разработок, которые необходимы для реализации функций самого государства. При этом радикально меняется система государственного финансирования научных исследований, при котором средства распределяются на проектной конкурсной основе между коллективами (организациями) любой формы собственности и любой страновой принадлежности. Одновременно высвобожденные ресурсы "транслируются" в промышленность и другие отрасли в виде системы субсидий и льгот на проведение ИР, реализацию инноваций и т.д., что должно стимулировать частный спрос на инновации за счет сокращения прямого государственного спроса на ИР. Такой путь предполагает также ускоренный переход к частному (или, по меньшей мере, к платному) высшему образованию, что позволит "транслировать" спрос на систему высшего образования без вмешательства государства.

Вероятный сценарий развития событий: кардинальное сокращение государственного сектора, прежде всего - академического, быстрая переориентация организаций на иные источники финансирования - зарубежные и частные российские, ускоренный рост частного сегмента в ОКР, рост внутрикорпоративных исследовательских подразделений.

Основные риски:

вероятна ликвидация российской фундаментальной науки, сокращение производства научных кадров (или "потенциально-научных" кадров - имеющих адекватное образование для занятий наукой), замедленное развитие инновационных фирм, генерирующих значимые продуктовые и технологические инновации.

 3. Институциональная "достройка"

Этот подход базируется на утверждении, что сохранившиеся базовые элементы НИС сами по себе достаточно "хороши", но не работают, поскольку отсутствуют механизмы связи между ними. Соответственно, содержание этого варианта - развитие недостающих элементов и распространение новых форм: венчурные фонды, инновационно-внедренческие фирмы и центры, технопарки, центры трансфера технологий и т.д. Этот вариант наиболее близок к декларировавшейся в сфере науки инноваций политики 90-х и начала 2000-х и наиболее вероятен как компромиссный в настоящее время.

Вероятный сценарий развития событий: расширение инновационной инфраструктуры, появление в ней новых элементов будет сочетаться с сохранением ее фрагментарности в "обслуживании" инновационного процесса и, соответственно, низкой результативностью; зависимость НИС от государственной поддержки будет в целом возрастать на фоне низко интенсивных процессов саморазвития ее элементов; усилится распыление бюджетных ресурсов по множеству новых направлений, следствием которого станет сохранение тенденций к ухудшению качества основных существующих элементов НИС (фундаментальная и прикладная наука).

Основные риски:

высок риск того, что механическое копирование множества существующих за рубежом институтов в сфере инноваций не приведет автоматически к формированию конкурентоспособной НИС в силу низкого качества ее существующих элементов, при этом весьма ограниченным будет эффект в части обеспечения связи между различными элементами НИС; вероятны ошибки в определении масштабов необходимых достраиваемых элементов НИС и рассогласования в настройке функционирования этих элементов, что усилит несбалансированность НИС; увлечение различными новыми формами может оказать негативное влияние на решение задач повышения качества уже существующих базовых элементов НИС и, возможно, привести к дальнейшей деградации основных существующих элементов НИС.

 4. Инновационно-активный

Базируется на предположении, что предложение создает спрос, при этом низкий спрос на инновации в предпринимательском секторе обусловлен отсутствием предложения инновационного продукта. В этой связи требуется существенно увеличить расходы на коммерциализацию передовых технологий для быстрого доведения до практически применимого уровня существующих заделов.

Основные риски:

риск невостребованности передовых коммерческих технологий - в силу отсталых научно-технологических укладов в предпринимательском секторе он мало восприимчив к передовым технологиям; внедрение новых технологий может существенно сдерживаться низким уровнем технологического развития предприятий вторичного уровня кооперации.

 5. "Знание-активный"

Подобен предыдущему варианту, акцент смещен в начало инновационного цикла и в развитие инновационного образования. Основа данного подхода - интенсивные вложения в человеческий капитал, при этом задача состоит в создании "инновационного человека", который будет склонен к инновациям и новым знаниям, независимо от того, где он работает - в промышленности, в науке, в госуправлении и т.д. Это обеспечивает "связку" спроса и предложения и формирует потребности в формировании различных инновационных институтов.

Основные риски:

процесс подготовки ориентированных на инновации специалистов занимает значительное время, еще большее время может потребоваться на занятие такими людьми руководящих должностей в компаниях, в этой связи эффект от данного подхода возможен только в долгосрочной перспективе.

 2. Характерные черты практической инновационной политики в зарубежных странах

Практическая инновационная политика той или иной страны, как правило, не является "чистым" выражением определенной теоретической модели, а представляет собой композицию мер различной направленности, при этом можно отметить существенную страновую специфичность реализуемых инновационных политик.

Можно выделить следующие важнейшие направления инновационной политики зарубежных стран на современном этапе:

┌────────────────┬────────────────────────────────────┬───────────────────┐

│  Направление   │             Специфика              │       Страны      │

│ инновационной  │                                    │                   │

│    политики    │                                    │                   │

├────────────────┼────────────────────────────────────┼───────────────────┤

│Оптимизация     │Оптимизация государственной         │Япония, Норвегия,  │

│структуры       │системы управления и планирования   │Индия, Чили        │

│национальной    │в сфере инноваций                   │                   │

│инновационной   ├────────────────────────────────────┼───────────────────┤

│системы         │Оптимизация государственного        │США, Франция,      │

│                │финансирования науки и              │Великобритания,    │

│                │инновационной сферы                 │Дания, Норвегия,   │

│                │                                    │Швеция, Тайвань,   │

│                │                                    │Австралия          │

│                ├────────────────────────────────────┼───────────────────┤

│                │Развитие фундаментальных            │Великобритания,    │

│                │исследований                        │Швеция, Словения   │

├────────────────┼────────────────────────────────────┼───────────────────┤

│Стимулирование  │Стимулирование симметричного        │США, Финляндия     │

│инновационной   │сближения университетов и           │                   │

│кооперации      │корпораций                          │                   │

│бизнеса и науки ├────────────────────────────────────┼───────────────────┤

│(университетов) │Крупные государственные вложения в  │Израиль, Финляндия │

│внутри страны   │науку и инновационную сферу и       │                   │

│                │привлечение национального частного  │                   │

│                │капитала                            │                   │

│                ├────────────────────────────────────┼───────────────────┤

│                │Стимулирование инновационной        │Великобритания,    │

│                │активности частного сектора с       │Ирландия, Китай,   │

│                │привлечением иностранных капиталов  │Корея, Малайзия,   │

│                │в инновационную сферу               │Индия, Израиль     │

│                ├────────────────────────────────────┼───────────────────┤

│                │Стимулирование инновационной        │Германия, Япония,  │

│                │инициативы научного сектора         │Новая Зеландия,    │

│                │                                    │Дания              │

├────────────────┼────────────────────────────────────┼───────────────────┤

│Интеграция в    │Комплексная интеграция              │Финляндия,         │

│международные   │                                    │Израиль,           │

│инновационные   │                                    │Нидерланды, Китай  │

│сети            ├────────────────────────────────────┼───────────────────┤

│                │Технологическая специализация       │Корея, Малайзия,   │

│                │                                    │Сингапур, Тайвань, │

│                │                                    │Индия              │

├────────────────┼────────────────────────────────────┼───────────────────┤

│Налаживание     │Создание особых условий для         │США, Норвегия,     │

│внутренних      │образования связей в инновационной  │Ирландия           │

│инновационных   │сфере                               │                   │

│сетей           ├────────────────────────────────────┼───────────────────┤

│                │Стимулирование инициативы           │Франция, Германия, │

│                │национальных регионов               │Финляндия          │

├────────────────┼────────────────────────────────────┼───────────────────┤

│Формирование    │Реструктуризация госсектора науки   │Болгария, Польша,  │

│национальной    │                                    │Литва              │

│инновационной   ├────────────────────────────────────┼───────────────────┤

│системы         │Инициирование интеграции науки и    │Латвия, Эстония,   │

│                │образования                         │Чехия              │

│                ├────────────────────────────────────┼───────────────────┤

│                │Вовлечение малого и среднего        │Румыния, Чехия,    │

│                │бизнеса в инновационную сферу       │Словакия, Латвия,  │

│                │                                    │Эстония, Турция,   │

│                │                                    │Чили               │

│                ├────────────────────────────────────┼───────────────────┤

│                │Определение приоритетных            │Чехия, Румыния,    │

│                │экспортных направлений в области    │Чили, Турция       │

│                │высоких технологий                  │                   │

└────────────────┴────────────────────────────────────┴───────────────────┘
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ЦЕЛЕВЫЕ ПОКАЗАТЕЛИ И ИХ ОБОСНОВАНИЕ

 Таблица N 1

Обоснование целевых показателей решения проблемы

┌──────────────────────────┬────────────────────┬────────┬──────────────────────────────────────────────────┐

│    Целевые показатели    │        Годы        │ Целевое│     Сопоставимые показатели зарубежных стран     │

│                          │                    │значение│                 (2002 - 2003 гг.)                │

│                          ├──────┬──────┬──────┤ на 2015├─────────┬─────────┬────────┬───────────┬─────────┤

│                          │ 2002 │ 2003 │ 2004 │   г.   │   США   │ Япония  │Германия│Республика │в среднем│

│                          │      │      │      │        │         │         │        │   Корея   │  по ЕС  │

├──────────────────────────┼──────┼──────┼──────┼────────┼─────────┼─────────┼────────┼───────────┼─────────┤

│Внутренние затраты на     │ 1,25 │ 1,29 │ 1,17 │   2,5  │  2,60   │  3,15   │  2,55  │   2,64    │   1,85  │

│исследования и разработки │      │      │      │        │         │         │        │           │         │

│в % к ВВП                 │      │      │      │        │         │         │        │           │         │

├──────────────────────────┼──────┼──────┼──────┼────────┼─────────┼─────────┼────────┼───────────┼─────────┤

│Удельный вес внебюджетных │ 41,6 │ 40,4 │ 39,4 │  70,0  │  68,8   │  82,3   │  68,9  │   76,1    │   65,2  │

│средств во внутренних     │      │      │      │        │         │         │        │           │         │

│затратах на исследования и│      │      │      │        │         │         │        │           │         │

│разработки (%)            │      │      │      │        │         │         │        │           │         │

├──────────────────────────┼──────┼──────┼──────┼────────┼─────────┼─────────┼────────┼───────────┼─────────┤

│Удельный вес вузовского   │ 5,4  │ 6,1  │ 5,5  │  20,0  │  16,8   │  13,7   │  16,8  │   10,1    │   22,0  │

│сектора науки во          │      │      │      │        │         │         │        │           │         │

│внутренних затратах на    │      │      │      │        │         │         │        │           │         │

│исследования и разработки │      │      │      │        │         │         │        │           │         │

│(%)                       │      │      │      │        │         │         │        │           │         │

├──────────────────────────┼──────┼──────┼──────┼────────┼─────────┼─────────┼────────┼───────────┼─────────┤

│Удельный вес научных      │ 24,5 │ 29,3 │ 33,9 │   100  │  100,0  │  100,0  │ 100,0  │   100,0   │  100,0  │

│организаций, имеющих      │      │      │      │        │         │         │        │           │         │

│доступ в Интернет по      │      │      │      │        │         │         │        │           │         │

│выделенным каналам связи  │      │      │      │        │         │         │        │           │         │

│(%)                       │      │      │      │        │         │         │        │           │         │

├──────────────────────────┼──────┼──────┼──────┼────────┼─────────┼─────────┼────────┼───────────┼─────────┤

│Коэффициент               │ 1,63 │ 1,73 │ 1,60 │   5,5  │  17,6   │  24,3   │  7,9   │    7,5    │   8,3   │

│изобретательской          │      │      │      │        │         │         │        │           │         │

│активности (число         │      │      │      │        │         │         │        │           │         │

│патентных заявок на       │      │      │      │        │         │         │        │           │         │

│изобретения, поданных     │      │      │      │        │         │         │        │           │         │

│российскими заявителями в │      │      │      │        │         │         │        │           │         │

│стране, в расчете на 10   │      │      │      │        │         │         │        │           │         │

│тыс. населения)           │      │      │      │        │         │         │        │           │         │

├──────────────────────────┼──────┼──────┼──────┼────────┼─────────┼─────────┼────────┼───────────┼─────────┤

│Удельный вес инновационной│ 4,1  │ 4,6  │ 5,6  │  18,0  │Отсутств.│Отсутств.│  34,3  │   49,8    │Отсутств.│

│продукции в общем объеме  │      │      │      │        │         │         │        │           │         │

│продаж промышленной       │      │      │      │        │         │         │        │           │         │

│продукции на внутреннем   │      │      │      │        │         │         │        │           │         │

│рынке (%)                 │      │      │      │        │         │         │        │           │         │

├──────────────────────────┼──────┼──────┼──────┼────────┼─────────┼─────────┼────────┼───────────┼─────────┤

│Удельный вес организаций  │ 9,8  │ 10,3 │ 10,5 │  20,0  │Отсутств.│   33    │  65,8  │    67     │    44   │

│предприятий               │      │      │      │        │         │         │        │           │         │

│промышленности,           │      │      │      │        │         │         │        │           │         │

│осуществлявших            │      │      │      │        │         │         │        │           │         │

│технологические инновации,│      │      │      │        │         │         │        │           │         │

│в общем их числе          │      │      │      │        │         │         │        │           │         │

│организаций (%)           │      │      │      │        │         │         │        │           │         │

├──────────────────────────┼──────┼──────┼──────┼────────┼─────────┼─────────┼────────┼───────────┼─────────┤

│Удельный вес предприятий, │ 24,1 │ 25,6 │ 28,5 │  60,0  │Отсутств.│Отсутств.│   63   │   68,5    │Отсутств.│

│осуществлявших            │      │      │      │        │         │         │        │           │         │

│организационные инновации,│      │      │      │        │         │         │        │           │         │

│в общем их числе (%)      │      │      │      │        │         │         │        │           │         │

└──────────────────────────┴──────┴──────┴──────┴────────┴─────────┴─────────┴────────┴───────────┴─────────┘

 Таблица N 2

Целевые показатели реализации Стратегии

┌───────────────────────────────────────────────────┬──────┬─────┬────┬─────┬─────┬─────┬─────┬─────┬────┬─────┬─────┬─────┐

│                                                   │ 2004 │2005 │2006│2007 │2008 │2009 │2010 │2011 │2012│2013 │2014 │2015 │

├───────────────────────────────────────────────────┴──────┴─────┴────┴─────┴─────┴─────┴─────┴─────┴────┴─────┴─────┴─────┤

 │ Задача 1. Создание конкурентоспособного сектора исследований и разработок и условий для его расширенного воспроизводства │

├───────────────────────────────────────────────────┬──────┬─────┬────┬─────┬─────┬─────┬─────┬─────┬────┬─────┬─────┬─────┤

│1. Внутренние затраты на исследования и разработки │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

│в % к ВВП                                          │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│инерционная динамика                               │ 1,17 │1,36 │1,49│1,54 │1,57 │1,60 │1,63 │1,66 │1,70│1,73 │1,76 │ 1,8 │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│с учетом реализации Стратегии                      │ 1,17 │1,36 │1,51│1,62 │1,71 │1,91 │ 2,0 │ 2,1 │2,2 │ 2,3 │ 2,4 │ 2,5 │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│2. Удельный вес внебюджетных средств во внутренних │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

│затратах на исследования и разработки (%)          │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│инерционная динамика                               │ 39,4 │41,0 │42,5│44,8 │45,0 │45,2 │45,4 │45,7 │46,0│46,3 │46,6 │47,0 │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│с учетом реализации Стратегии                      │ 39,4 │41,0 │43,0│45,0 │48,0 │52,0 │60,0 │62,0 │64,0│66,0 │68,0 │70,0 │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│3. Удельный вес вузовского сектора науки во        │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

│внутренних затратах на исследования и разработки   │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

│(%)                                                │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│инерционная динамика                               │ 5,5  │ 6,0 │7,2 │ 7,4 │ 7,6 │ 7,9 │ 8,2 │ 8,5 │8,9 │ 9,3 │ 9,6 │10,0 │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│с учетом реализации Стратегии                      │ 5,5  │ 6,0 │8,0 │10,0 │12,0 │13,5 │15,0 │16,0 │17,0│18,0 │19,0 │20,0 │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│4. Удельный вес России в общем числе публикаций в  │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

│ведущих научных журналах мира (по данным ISI) (%)  │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│инерционная динамика                               │ 2,7  │ 2,9 │3,0 │ 3,2 │ 3,3 │ 3,5 │ 3,6 │ 3,7 │3,8 │ 3,9 │ 4,1 │ 4,2 │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│с учетом реализации Стратегии                      │ 2,7  │ 2,9 │3,1 │ 3,2 │ 3,4 │ 3,5 │ 4,0 │ 4,1 │4,2 │ 4,4 │ 4,5 │ 4,7 │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│5. Удельный вес выпускников вузов, принятых на     │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

│работу в научные организации, в численности        │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

│персонала, занятого научными исследованиями и      │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

│разработками (%)                                   │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│инерционная динамика                               │ 1,8  │ 2,2 │2,4 │ 2,6 │ 2,8 │ 3,0 │ 3,2 │ 3,3 │3,4 │ 3,6 │ 3,8 │ 4,0 │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│с учетом реализации Стратегии                      │ 1,8  │ 2,2 │2,9 │ 3,5 │ 4,0 │ 4,5 │ 5,0 │ 5,5 │6,0 │ 6,8 │ 7,5 │ 8,0 │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│6. Удельный вес исследователей в возрасте до 39    │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

│лет в общей численности исследователей (%)         │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│инерционная динамика                               │ 28,4 │30,0 │29,6│29,2 │28,7 │28,4 │28,0 │28,2 │28,4│28,6 │28,8 │29,0 │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│с учетом реализации Стратегии                      │ 28,4 │30,0 │31,5│33,0 │34,0 │34,3 │35,0 │35,2 │35,4│35,6 │35,8 │36,0 │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│7. Удельный вес расходов на формирование и         │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

│развитие экспериментальной и приборной базы науки, │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

│создание сети федеральных центров коллективного    │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

│пользования научным оборудованием в общих расходах │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

│федерального бюджета на гражданскую науку (%)      │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│инерционная динамика                               │ 2,6  │ 3,0 │2,8 │ 2,6 │ 2,4 │ 2,2 │ 2,1 │2,06 │2,02│1,98 │1,94 │ 1,9 │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│с учетом реализации Стратегии                      │ 2,6  │ 3,0 │3,5 │ 4,0 │ 4,5 │ 4,7 │ 5,0 │ 5,2 │5,4 │ 5,6 │ 5,8 │ 6,0 │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│8. Удельный вес научных организаций, имеющих       │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

│доступ в Интернет по выделенным каналам связи (%)  │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│инерционная динамика                               │ 33,9 │40,0 │46,0│52,0 │58,0 │65,0 │75,0 │80,0 │84,0│88,0 │93,0 │95,0 │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│с учетом реализации Стратегии                      │ 33,9 │40,0 │49,0│55,0 │65,0 │70,0 │80,0 │83,0 │87,0│91,0 │96,0 │ 100 │

├───────────────────────────────────────────────────┴──────┴─────┴────┴─────┴─────┴─────┴─────┴─────┴────┴─────┴─────┴─────┤

 │   Задача 2. Создание эффективной инновационной инфраструктуры, обеспечивающей трансфер результатов сферы исследований    │

│               и разработок в российскую и глобальную экономику, а также развитие МСП в инновационной сфере               │

├───────────────────────────────────────────────────┬──────┬─────┬────┬─────┬─────┬─────┬─────┬─────┬────┬─────┬─────┬─────┤

│1. Прирост числа малых инновационных предприятий   │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

│(единиц/в год)                                     │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│инерционная динамика                               │  58  │ 60  │ 62 │ 65  │ 68  │ 70  │ 75  │ 80  │ 85 │ 90  │ 95  │ 100 │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│с учетом реализации Стратегии                      │  58  │ 60  │ 65 │ 70  │ 75  │ 80  │ 85  │ 95  │102 │ 110 │ 115 │ 120 │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│2. Удельный вес инновационной продукции в общем    │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

│объеме продаж промышленной продукции малых         │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

│предприятий (%)                                    │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│инерционная динамика                               │ 0,4  │ 0,5 │0,5 │ 0,5 │ 0,5 │ 0,6 │ 0,6 │ 0,7 │0,8 │ 0,9 │ 1,0 │ 1,1 │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│с учетом реализации Стратегии                      │ 0,4  │ 0,5 │0,6 │ 0,7 │ 0,8 │ 0,8 │ 1,0 │ 1,1 │1,2 │ 1,3 │ 1,4 │ 1,5 │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│3. Объем инновационной продукции (услуг, связанных │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

│с инновациями), реализованной организациями        │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

│инновационной инфраструктуры (млрд. руб.)          │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│инерционная динамика                               │ 5,5  │10,5 │13,5│16,5 │19,0 │21,0 │22,0 │25,6 │29,2│32,8 │36,8 │40,0 │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│с учетом реализации Стратегии                      │ 5,5  │10,5 │17,5│29,5 │35,0 │43,0 │50,0 │56,0 │62,0│68,0 │74,0 │80,0 │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│4. Число ежегодно создаваемых элементов            │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

│инфраструктуры национальной инновационной системы  │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

│(ед.)                                              │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│инерционная динамика                               │  38  │ 70  │ 73 │ 78  │ 85  │ 90  │ 95  │ 100 │105 │ 110 │ 120 │ 130 │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│с учетом реализации Стратегии                      │  38  │ 70  │ 77 │ 159 │ 160 │ 180 │ 200 │ 210 │220 │ 230 │ 240 │ 250 │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│5. Объем инвестиций фондов, осуществляющих прямые  │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

│и венчурные инвестиции в компании                  │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

│высокотехнологичных секторов (млрд. руб.)          │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│инерционная динамика                               │ 9,0  │11,0 │13,0│16,0 │21,0 │26,0 │31,0 │33,0 │35,0│37,0 │39,0 │40,0 │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│с учетом реализации Стратегии                      │ 9,0  │11,0 │20,0│36,0 │60,0 │90,0 │ 125 │ 160 │200 │ 235 │ 275 │ 320 │

├───────────────────────────────────────────────────┴──────┴─────┴────┴─────┴─────┴─────┴─────┴─────┴────┴─────┴─────┴─────┤

 │           Задача 3. Развитие институтов использования и правовой охраны результатов исследований и разработок            │

├───────────────────────────────────────────────────┬──────┬─────┬────┬─────┬─────┬─────┬─────┬─────┬────┬─────┬─────┬─────┤

│1. Коэффициент изобретательской активности (число  │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

│патентных заявок на изобретения, поданных          │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

│российскими заявителями в стране, в расчете на 10  │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

│тыс. населения)                                    │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│инерционная динамика                               │ 1,60 │1,65 │1,70│1,90 │1,92 │1,93 │1,94 │1,95 │1,96│1,97 │1,98 │1,99 │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│с учетом реализации Стратегии                      │ 1,60 │1,65 │1,80│ 2,0 │ 2,5 │ 2,7 │ 4,0 │ 4,5 │4,7 │ 4,9 │ 5,3 │ 5,5 │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│2. Удельный вес нематериальных активов в общей     │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

│сумме активов организаций сектора исследований и   │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

│разработок (%)                                     │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│инерционная динамика                               │ 0,7  │ 0,9 │1,2 │ 1,5 │ 1,9 │ 2,5 │ 3,5 │ 4,5 │5,5 │ 6,5 │ 7,5 │ 8,5 │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│с учетом реализации Стратегии                      │ 0,7  │ 0,9 │3,5 │ 7,0 │10,0 │12,5 │15,0 │17,7 │20,5│23,4 │26,5 │30,0 │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│3. Число зарегистрированных договоров об уступке   │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

│патента и лицензионных договоров (тыс. ед.)        │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│инерционная динамика                               │ 2,0  │ 2,1 │2,2 │ 2,3 │ 2,4 │ 2,5 │ 2,6 │ 2,7 │2,8 │ 2,9 │ 3,0 │ 3,1 │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│с учетом реализации Стратегии                      │ 2,0  │ 2,1 │2,5 │ 2,9 │ 3,4 │ 4,0 │ 4,6 │ 5,1 │6,4 │ 7,1 │ 7,6 │ 8,1 │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│4. Число выданных патентов (свидетельств)          │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

│Российской Федерации на изобретения (тыс. ед.)     │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│инерционная динамика                               │ 23,2 │21,0 │20,9│23,4 │25,1 │26,9 │28,8 │29,4 │29,9│31,3 │31,8 │32,1 │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│с учетом реализации Стратегии                      │ 23,2 │21,0 │25,0│26,5 │30,5 │30,9 │31,2 │31,7 │32,1│32,8 │33,2 │33,7 │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│5. Удельный вес используемых передовых             │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

│производственных технологий, включающих объекты    │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

│интеллектуальной собственности, в общем их числе   │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

│(%)                                                │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│инерционная динамика                               │ 2,8  │ 2,9 │2,9 │ 3,2 │ 3,4 │ 4,3 │ 4,5 │ 4,7 │4,9 │ 5,3 │ 5,7 │ 6,2 │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│с учетом реализации Стратегии                      │ 2,8  │ 2,9 │3,2 │ 3,5 │ 3,9 │ 4,6 │ 5,0 │ 5,5 │6,2 │ 6,8 │ 7,5 │ 8,2 │

├───────────────────────────────────────────────────┴──────┴─────┴────┴─────┴─────┴─────┴─────┴─────┴────┴─────┴─────┴─────┤

 │                           Задача 4. Модернизация экономики на основе технологических инноваций                           │

├───────────────────────────────────────────────────┬──────┬─────┬────┬─────┬─────┬─────┬─────┬─────┬────┬─────┬─────┬─────┤

│1. Удельный вес инновационной продукции в общем    │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

│объеме продаж промышленной продукции на внутреннем │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

│рынке (%)                                          │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│инерционная динамика                               │ 5,6  │ 6,5 │6,0 │ 6,4 │ 6,7 │ 7,0 │ 7,5 │ 8,0 │8,5 │ 9,0 │ 9,5 │10,0 │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│с учетом реализации Стратегии                      │ 5,6  │ 6,5 │7,5 │ 8,5 │10,0 │12,0 │15,0 │15,6 │16,2│16,8 │17,4 │18,0 │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│2. Удельный вес инновационной продукции в экспорте │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

│промышленной продукции (%)                         │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│инерционная динамика                               │ 4,7  │ 5,0 │5,5 │ 5,9 │ 6,3 │ 6,5 │ 7,0 │ 7,4 │7,8 │ 8,2 │ 8,6 │ 9,0 │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│с учетом реализации Стратегии                      │ 4,7  │ 5,0 │6,0 │ 7,0 │ 8,0 │10,0 │12,0 │12,6 │13,0│13,5 │14,0 │15,0 │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│3. Удельный вес предприятий, осуществлявших        │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

│технологические инновации, в общем их числе (%)    │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│инерционная динамика                               │ 10,5 │11,5 │11,7│12,5 │13,0 │13,5 │14,0 │14,2 │14,4│14,6 │14,8 │15,0 │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│с учетом реализации Стратегии                      │ 10,5 │11,5 │12,0│13,0 │13,5 │14,0 │15,0 │16,0 │17,0│18,0 │19,0 │20,0 │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│4. Удельный вес предприятий, осуществлявших        │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

│организационные инновации, в общем их числе (%)    │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│инерционная динамика                               │ 28,5 │29,0 │29,5│32,0 │35,0 │38,0 │40,0 │41,0 │42,0│43,0 │44,0 │45,0 │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│с учетом реализации Стратегии                      │ 28,5 │29,0 │30,0│35,0 │40,0 │45,0 │50,0 │52,0 │54,0│56,0 │58,0 │60,0 │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│5. Удельный вес затрат на выполнение исследований  │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

│и разработок, приобретение объектов                │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

│интеллектуальной собственности в затратах на       │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

│технологические инновации (%)                      │      │     │    │     │     │     │     │     │    │     │     │     │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│инерционная динамика                               │ 17,5 │18,0 │18,2│18,4 │18,6 │18,8 │19,0 │19,2 │19,4│19,6 │19,8 │20,0 │

├───────────────────────────────────────────────────┼──────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┼─────┼─────┼────┼─────┼─────┼─────┤

│с учетом реализации Стратегии                      │ 17,5 │18,0 │18,5│19,0 │19,5 │19,8 │20,0 │21,0 │22,0│23,0 │24,0 │25,0 │

└───────────────────────────────────────────────────┴──────┴─────┴────┴─────┴─────┴─────┴─────┴─────┴────┴─────┴─────┴─────┘
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Приложение N 3

СОВЕРШЕНСТВОВАНИЕ СИСТЕМЫ

СТАТИСТИЧЕСКИХ ПОКАЗАТЕЛЕЙ В СФЕРЕ НАУКИ И ИННОВАЦИЙ

Современная статистика науки и инноваций в России в значительной степени позволяет оценить процессы инновационного развития экономики. За последние десять лет организована периодическая статистическая отчетность, отражающая состояние и развитие научной, научно-технической и инновационной деятельности в стране, включая всестороннюю информацию о выполнении научных исследований и разработок, технологическом обмене, создании и использовании передовых производственных технологий, технологических и организационных инновациях на крупных и средних предприятиях промышленности и др. Национальная статистика формировалась в тесной координации с деятельностью ведущих международных организаций - ОЭСР и Статистической службы ЕС (Евростата). Принятые в стране система показателей и инструментарий статистических обследований, методология сбора и обработки данных строятся в соответствии с действующими международными стандартами в этой области. Такой подход обеспечивает получение статистических данных, сопоставимых с показателями индустриально развитых стран.

Тем не менее, существующие инструменты статистического наблюдения в сфере науки, технологий и инноваций не позволяют в полной мере решать возникшие в последние годы новые задачи информационного обеспечения государственной политики в данных областях и требуют совершенствования, в первую очередь, с целью комплексного анализа оценки эффективности научной, научно-технической и инновационной деятельности.

В российской государственной статистике остается нерешенным целый ряд проблем, касающихся методологии и организации статистического наблюдения в сфере науки и инноваций, связанных с недостаточной актуализацией существующего инструментария статистического наблюдения, развитием и пересмотром соответствующих международных статистических стандартов, а также быстро меняющейся ситуацией в сфере науки, технологий и инноваций.

К вопросам, которые требуют разработки новых методологических подходов, относятся в частности: оценка состояния, уровня развития и использования материально-технической и опытно-экспериментальной базы науки; формирование системы мониторинга результативности деятельности научных организаций; изучение процессов интеграции науки и образования, деятельности интегрированных научно-образовательных структур; анализ интернационализации научной деятельности; обеспечение полноты обследуемой совокупности в сфере науки, включая организации, выполняющие исследования и разработки, независимо от формы собственности, организационно-правовой формы. Следует указать также на информационные пробелы, связанные с отсутствием систематизированных данных об объектах инновационной инфраструктуры, объемах и структуре венчурных инвестиций; существенной неполнотой статистического измерения малого инновационного бизнеса; почти полным отсутствием статистической информации об инновационных кластерах и др.

В связи с этим необходимо обеспечить развитие статистики науки и инноваций в следующих направлениях:

- уточнение состава статистической совокупности и обеспечение ее полноты, совершенствование регионального разреза статистического анализа научного потенциала (с выделением наукоградов);

- анализ состояния, уровня реализации приоритетных направлений развития науки, технологий и техники Российской Федерации;

- анализ процессов интеграции науки и образования, включая характеристику институциональных форм интеграционной деятельности, измерение их научного и образовательного потенциала;

- анализ состояния, уровня развития и использования материально-технической и опытно-экспериментальной базы науки, включая оценку наличия и технического уровня дорогостоящих машин и оборудования, возрастной структуры технических средств, состояния и использования опытно-экспериментальных производств, развития форм коллективного пользования научным оборудованием, наличия и использования земельных участков, уникальных научных установок, зданий, сооружений;

- измерение процессов глобализации научных исследований и разработок, включая углубленный анализ зарубежных источников финансирования науки в России, исследовательской деятельности транснациональных корпораций на территории страны и российских организаций за рубежом, международной миграции ученых (выезда и въезда на постоянное место жительства либо на временную работу);

- разработка методологии комплексного анализа человеческих ресурсов сферы науки и технологий на основе рекомендаций ОЭСР и Евростата;

- создание системы оценки и организация мониторинга результативности деятельности научных организаций, включая гармонизированную систему статистических показателей, сопоставимых с принятыми в мировой практике, инструментарий статистического наблюдения и рекомендации по внедрению процедур оценки в практику деятельности научных организаций и органов государственного управления в сфере науки;

- разработка методологии и организация мониторинга процессов создания и использования критических технологий, включая формирование классификаторов критических технологий и видов продукции (услуг), производимых с их использованием, системы показателей и инструментария обследования;

- формирование системы статистического наблюдения за развитием внутреннего рынка технологий (вовлечением результатов исследований и разработок в экономический оборот, развитием лицензионного обмена и др.);

- актуализация программы статистического обследования инноваций в координации с деятельностью ведущих международных организаций - ОЭСР и Евростата, очередными раундами Европейских обследований инновационной деятельности. Это позволит, сохраняя преемственность уже наработанных методов, программы статистического исследования и практики анализа инновационной деятельности, расширить существующие рамки количественного и качественного измерения инновационных процессов по целому ряду направлений, связанных с охватом более широкого круга инноваций (в том числе маркетинговых и организационных), структуризацией результатов инновационной деятельности по типам инноваций, исследованием кооперационных связей и т.д.;

- разработка методологии и организация мониторинга инновационной инфраструктуры, включая оценку ее ресурсной базы и эффективности деятельности, связанной с коммерциализацией результатов научно-технических разработок, оказанием иных услуг интеллектуального характера, на основе сочетания статистической отчетности и единовременных обследований (в том числе выборочных);

- разработка методологических подходов к статистическому измерению венчурного капитала с учетом различных форм венчурного финансирования, оценке объема и структуры активов венчурных фондов, направлений использования средств, в том числе в целях поддержки инновационных проектов и фирм на ранних стадиях;

- организация мониторинга малого инновационного бизнеса на основе создания системы сбора, обработки и представления статистической информации, адекватно отражающей основные тенденции развития инновационной деятельности малых предприятий. В рамках мониторинга следует предусмотреть формирование панелей наиболее активных в инновационном плане малых предприятий с устойчивыми партнерскими связями в данной сфере, используя как статистический, так и социологический инструментарий для углубленного анализа результатов их инновационной деятельности;

- статистический анализ инновационных кластеров, включая как анализ развития существующих кластеров (в частности, особых экономических зон и наукоградов), так и выявление территорий, обладающих существенным научно-техническим и инновационным потенциалом с точки зрения возможностей выхода на мировые рынки наукоемкой продукции;

- разработка методологии и организация статистического наблюдения за производством и реализацией высокотехнологичной продукции (включая экспорт). При этом особое внимание должно быть уделено методам оценки наукоемкости видов экономической деятельности, продукции (услуг) и их группировки по соответствующим категориям (высоко-, средне-, низкотехнологичные).
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Приложение N 4

ХАРАКТЕРИСТИКА ОТДЕЛЬНЫХ ИНСТРУМЕНТОВ РЕАЛИЗАЦИИ СТРАТЕГИИ

 1. Важнейшие инновационные проекты государственного значения (мегапроекты)

 Цель

Поддержка инновационной деятельности, осуществляемой группой предприятий на уровне сетевых или корпоративных структур, институциональную основу которой составляет национальная (государственная) инновационная система.

Создание технологий, обеспечивающих усиление конкурентных позиций отечественных товаропроизводителей на внутреннем (в рамках активной политики импортозамещения) и внешнем рынках.

Предполагается, что проекты должны решать ключевые проблемы конкурентоспособности, в том числе снижения издержек производства за счет ресурсосбережения (в первую очередь, энергосбережения), увеличения доли продукции высокой степени переработки, повышения эффективности использования сырьевой базы, обеспечение гибкости производства.

Под важнейшим инновационным проектом государственного значения (мегапроект) понимается комплекс взаимоувязанных по ресурсам, исполнителям и срокам осуществления мероприятий, который направлен на достижение необходимого уровня национальной безопасности, получение экономического эффекта, имеющего значение на уровне экономики в целом или крупных секторов экономики; решение наиболее актуальных задач в социальной сфере, в первую очередь, связанных с повышением качества жизни населения, включающий прикладные научные исследования, опытно-конструкторские и технологические разработки, освоение производства и вывод продукции на рынок, для реализации которого концентрируются ресурсы и обеспечивается государственной поддержкой.

Главной экономической целью мегапроектов является усиление конкурентных позиций отечественных товаропроизводителей на внутреннем (в рамках активной политики импортозамещения) и внешнем рынках. Проекты должны решать ключевые проблемы конкурентоспособности, в том числе снижения издержек производства за счет ресурсосбережения (в первую очередь, энергосбережения), увеличения доли продукции высокой степени переработки, повышения эффективности использования сырьевой базы, обеспечение гибкости производства.

Мегапроекты являются особым механизмом стимулирования инновационной деятельности, который обеспечивает наиболее значимый с экономической точки зрения этап инновационного цикла - трансформацию результатов научно-технической деятельности в конкурентоспособную наукоемкую продукцию, имеющую высокий потенциал рыночной реализации.

 Опыт и масштаб применения

Важнейшие инновационные проекты (мегапроекты) являются сравнительно новым инструментом реализации государственной политики в области развития науки и инноваций, впервые введенным в практику бюджетного финансирования НИОКР в 2003 г. и коренным образом отличающимся от традиционных форм государственной поддержки отраслевого и академического секторов отечественной науки.

 Законодательная база.

В целом законодательное и нормативно-правовое обеспечение достаточно для реализации мегапроектов, однако до конца не урегулированы некоторые вопросы многоканального финансирования. Минпромнауки России был разработан Порядок отбора и реализации важнейших инновационных проектов государственного значения на период 2003 - 2006 годы. В нем определены методические подходы и основные требования к отбору проектов и формированию системы критериев этого отбора.

Опыт работы по управлению первой очередью важнейших инновационных проектов государственного значения показал также необходимость создания единой системы нормативных документов, регламентирующих работу с проектами на всех этапах их разработки: от формирования требований к отбору проектов до стадии их коммерческой реализации.

 Объект поддержки

Исполнители проектов и консалтинговые фирмы, отобранные на конкурсной основе в установленном порядке в соответствии с действующим законодательством Российской Федерации по данному вопросу. С победителями конкурсов заключены и реализуются государственные контракты.

 Крупные научно-производственные комплексы.

Основные позитивные эффекты

Мегапроекты представляют собой совершенно иной подход к участию государства в инновационной деятельности, который:

основан на принципе ответственного партнерства государства и частного промышленного бизнеса по реализации крупных инновационных проектов в отраслях с высокой добавленной стоимостью и существенным мультипликативным эффектом;

предусматривает концентрацию финансовых ресурсов на ограниченном числе проектов в противовес традиционной практике их распыления между многочисленными НИОКР;

ориентирован на фактический рост производства инновационной продукции вместо привычных отчетов о выполнении НИОКР.

Главными особенностями данного механизма активного государственного стимулирования инновационного промышленного развития являются:

открытое привлечение частного бизнеса к выбору приоритетов инновационного развития отдельных отраслей (подотраслей) промышленности при сохранении за государством прерогативы определения перечня этих отраслей;

сознательный отказ государства от статуса основного выгодоприобретателя по проекту в пользу его участников (исполнителей) вне зависимости от их формы собственности;

долевое (паритетное) участие государства и исполнителей мегапроекта в расходах на его выполнение;

ориентация исполнителей проекта на полноценную коммерциализацию научно-технических результатов проекта, в том числе предусматривающая применение экономических санкций за недостижение заявленных коммерческих результатов в виде объемов продаж созданной инновационной продукции.

Основные элементы нового подхода к реализации мегапроектов предусматривают:

официальное участие руководителей крупного частного бизнеса и научного сообщества в экспертизе и отборе перспективных инновационных проектов;

ограничение в государственном контракте на реализацию проекта прав государства на использование его результатов исключительно областью государственных нужд;

разделение в государственном контракте на реализацию проекта объемов работ, финансируемых за счет бюджетных и внебюджетных средств (при доле бюджета не более 50%);

включение в состав обязательств исполнителей проекта обеспечить 5-ти кратное превышение объемов продаж созданной продукции над суммой бюджетных средств по проекту.

В результате трехлетней практической деятельности по реализации "пилотных" мегапроектов получен безусловно положительный опыт нового государственного подхода к организации инновационной деятельности, в том числе:

продемонстрирована работоспособность предложенного механизма и процедур согласования интересов государства и бизнеса при определении приоритетов инновационного развития и выборе проектов;

разработаны принципы и механизмы согласования взаимных обязательств и интересов государства и бизнеса при реализации инновационных проектов;

апробированы схемы объединения разнородных, в том числе финансовых, ресурсов государства и бизнеса, необходимых для реализации инновационных проектов;

разработаны принципы и процедуры индикативного контроля и управления ходом реализации инновационных проектов.

Принимая во внимание успешный ход выполнения подавляющего большинства начатых в 2003 - 2005 гг. мегапроектов, находящихся, главным образом, в зоне ответственности Министерства образования и науки Российской Федерации, следует рассматривать эту особую форму государственно-частного партнерства в инновационной сфере в качестве одного из важнейших инструментов реализации Стратегии развития науки и инноваций на период до 2015 года, поступательно расширяя масштабы ее использования.
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Приложение N 5

РЕФОРМИРОВАНИЕ ЗАКОНОДАТЕЛЬСТВА РОССИЙСКОЙ ФЕДЕРАЦИИ

С ЦЕЛЬЮ СТИМУЛИРОВАНИЯ ИННОВАЦИОННОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ

В 2006 - 2007 годах планируются к разработке и принятию с целью стимулирования инновационной деятельности и внедрения в производство наукоемких технологий следующие законопроекты:

"О внесении изменений в законодательные акты Российской Федерации с целью стимулирования инновационной деятельности и внедрения в производство наукоемких технологий";

"О передаче технологий";

"О внесении изменений в Налоговый кодекс Российской Федерации, направленных на стимулирование инновационной деятельности";

"О фондах поддержки науки и инноваций".

 О внесении изменений в законодательные акты Российской Федерации с целью стимулирования инновационной деятельности и внедрения в производство наукоемких технологий

В Федеральном законе "О государственном прогнозировании и программах социально-экономического развития Российской Федерации" предполагается дать определение понятию "инновационная политика", а также дополнить указанием, что обязательным разделом прогноза развития Российской Федерации является инновационная политика государства.

В Федеральном законе "О науке и государственной научно-технической политике" (далее - Закон о науке) с целью уточнения правовых понятий, используемых в области научно-технической и инновационной деятельности, нужно законодательно закрепить такие понятия, как "национальная инновационная система", "инновация", "инновационная деятельность".

В Законе о науке предполагается норма, что любые результаты научно-технической деятельности, созданные за счет или с привлечением бюджетных средств, закрепляются за организациями-исполнителями, если иное не предусмотрено законом или государственным контрактом. Закрепление научно-технических результатов за Российской Федерацией должно ограничиваться случаями, когда соответствующие результаты создаются для нужд обороны и безопасности страны, а также когда государство берет на себя доведение соответствующих результатов до стадии промышленного применения. Порядок передачи соответствующих прав на результаты научно-технической деятельности иным лицам должен содержаться в Федеральном законе "О передаче технологий", а в Законе о науке - соответствующая ссылка.

В Закон о науке предполагается внести понятие субъекта малого инновационного предпринимательства в научно-технической сфере, а также установить общую обязанность государства оказывать таким субъектам поддержку.

В Законе о науке необходимо расширить перечень организаций, которым может быть присвоен статус государственного научного центра (ГНЦ), для возможности присвоения такого статуса научным организациям и высшим учебным заведениям, находящимся в ведении федеральных органов государственной власти, органов власти субъектов Российской Федерации или РАН и отраслевых академий наук, имеющих государственный статус, а также акционерным обществам, у которых более половины уставного капитала находится в государственной собственности. Порядок присвоения и подтверждения статуса ГНЦ должен утверждаться Правительством России.

 О передаче технологий

В законопроекте предполагается ввести норму, определяющую, что передача (уступка) первыми правообладателями прав на технологии, созданные за счет или с привлечением бюджетных средств, третьим лицам осуществляется с согласия госзаказчика или главного распорядителя бюджетных средств. Законопроект будет распространяться на результаты научно-технической деятельности гражданского, военного, специального и двойного назначения, созданные за счет или с привлечением бюджетных средств, выделяемых по государственным контрактам, по сметам доходов и расходов, а также в виде субвенций и субсидий.

В Законопроекте предполагается дать определение "технологии", под которой предлагается понимать охраноспособные нематериальные результаты научно-исследовательской, опытно-конструкторской или технологической работы, включающие в различных сочетаниях изобретения, полезные модели, промышленные образцы, программы для ЭВМ, базы данных, топологии интегральных микросхем, технические данные, научные произведения и научно-техническую информацию, способные служить технологической основой хозяйственной деятельности в военной или гражданской сфере.

 О внесении изменений в Налоговый кодекс Российской Федерации, направленных на стимулирование инновационной деятельности

Для решения проблемы стимулирования предполагается внесение изменений в Налоговый кодекс Российской Федерации, предусматривающих введение льгот по уплате налога на прибыль, на имущество, налога на добавленную стоимость (НДС), и распространяющихся на организации, занимающиеся освоением в производстве новой техники и технологий, содержащих объекты интеллектуальной собственности, в том числе созданные за счет федерального бюджета.

В Налоговый кодекс Российской Федерации должны быть внесены изменения, связанные с обложением НДС.

Во-первых, необходимо распространить действие статьи 145 Налогового кодекса Российской Федерации "Освобождение от исполнения обязанностей налогоплательщика" на малые инновационные предприятия и индивидуальных предпринимателей, занимающихся инновационной деятельностью.

К малым инновационным предприятиям отнести юридические лица, обладающие следующими признаками:

количество работающих (по трудовому договору и договору подряда) менее 100 человек;

основным видом деятельности организации (доходы и (или) расходы составляют более 60% всех доходов и (или) расходов) является инновационная деятельность - по созданию и использованию интеллектуального продукта, доведению новых оригинальных идей до реализации их в виде готового товара (работы, услуги) на рынке.

Для применения вышеуказанных правил вновь созданными малыми инновационными предприятиями в течение первого года деятельности необходимо представление в налоговый орган устава организации и информационного письма о присвоении кодов статистики.

Во-вторых, необходимо:

внести изменения в подпункт 16 пункта 3 статьи 149 Налогового кодекса Российской Федерации, предусматривающее освобождение от уплаты НДС при выполнении любых научно-исследовательских и опытно-конструкторских работ;

дополнить подпункт 17 пункта 2 статьи 149 НК РФ положением, в соответствии с которым от уплаты НДС будет освобождаться реализация научной и учебной книжной продукции, периодических печатных изданий научного и образовательного характера, услуг по экспедированию и доставке печатных изданий и книжной продукции научного и образовательного характера, редакционных и издательских работ (услуг), связанных с производством книжной продукции и печатных изданий научного и образовательного характера;

внести дополнения в подпункт 3 пункта 2 статьи 164 Налогового кодекса Российской Федерации, посвященной налогообложению по ставке 10%, согласно которым данный подпункт не будет распространяется на товары, работы и услуги, указанные в подпункте 17 статьи 149 Налогового кодекса Российской Федерации.

В-третьих, необходимо в статье 150 Налогового кодекса Российской Федерации установить, что от налогообложения НДС освобождается ввоз технологического оборудования, комплектующих и запасных частей к нему не только в качестве вклада в уставный капитал, но и для проведения научно-исследовательских и опытно-конструкторских работ и для образовательных нужд, а также ввоз печатной продукции научного и образовательного характера.

В-четвертых, необходимо освободить от налогообложения НДС (путем внесения дополнений в статью 149 Налогового кодекса Российской Федерации) либо снизить налоговую ставку (путем внесения дополнений в пункт 2 статьи 164 Налогового кодекса Российской Федерации) по патентно-лицензионным операциям (кроме посреднических), связанным с объектами промышленной собственности (исключая товарные знаки и знаки обслуживания).

Также предусматривается внесением дополнений в статью 251 Налогового кодекса Российской Федерации освободить от налогообложения прибыль организаций:

полученную банками по договорам о предоставлении кредита малым инновационным предприятиям;

полученную страховыми организациями, осуществляющими страхование предпринимательских рисков малых инновационных предприятий.

Предлагается дополнить главу 25 Налогового кодекса Российской Федерации статьей об освобождении от исполнения обязанностей налогоплательщика малых инновационных предприятий в первые два года независимо от размера годового оборота.

В статье 251 Налогового кодекса Российской Федерации необоснованно сужен перечень фондов, денежные средства которых, будучи переданными в рамках целевого финансирования, не считаются доходами. Подпункт 14 пункта 1 статьи 251 Налогового кодекса Российской Федерации необходимо дополнить фразой: "а также иных из иных фондов поддержки науки и инноваций".

В статьях 254, 264, 266 Налогового кодекса Российской Федерации необходимо внести дополнения, предусматривающие в числе расходов расходы на приобретение спецоборудования для научных (экспериментальных) работ и т.п.

Предлагается внести в статью 381 Налогового кодекса Российской Федерации дополнения об освобождении от обложения налогом на прибыль имущества, используемого для осуществления научной (научно-исследовательской) и опытно-экспериментальной деятельности.

Необходимо освободить от обложения налогом на имущество организации в отношении машин, оборудования, приборов, опытных образцов, макетов и других изделий, которые были получены ими (на возвратной или безвозвратной основе) для испытаний и экспериментов или были безвозмездно получены в процессе исполнения договора (заказа) о создании научно-технической продукции в соответствии с условиями такого договора.

Представляется целесообразным предусмотреть в статье 346.12 Налогового кодекса Российской Федерации норму о применении упрощенной системы налогообложения инновационными предприятиями с доходом до 30 млн. рублей по итогам девяти месяцев и 40 млн. рублей по итогам года.

 О фондах поддержки науки и инноваций

Содержание законопроекта: определение правового статуса государственных и частных фондов, осуществляющих финансирование научной, научно-технической и инновационной деятельности, выбор организационно-правовой формы деятельности фондов поддержки научной, научно-технической и инновационной деятельности, утверждение организационно-правовой формы некоммерческой организации - государственного фонда - которая будет содержать в себе как признаки фонда, так и признаки финансируемого собственником учреждения.

Предполагается, что общий типовой порядок проведения конкурсов по отбору проектов для финансирования и распределения средств утверждается Правительством Российской Федерации, а фонды имеют право разрабатывать собственные порядки проведения конкурсов. Законопроектом необходимо закрепить общую норму, которая будет предусматривать возможность установления различного рода льгот (льготные налоговый и таможенный режимы, специальные нормы амортизации имущества, возможность получения кредитов по льготным ставкам в государственных банках и т.д.) для фондов, осуществляющих деятельность по поддержке научной, научно-технической и инновационной деятельности.

Будут установлены общие нормы относительно приобретения прав на результаты научной и научно-технической деятельности, созданные за счет финансирования, полученного из соответствующих фондов. В качестве общего правила должно быть установлено, что права на любые результаты творческой деятельности, созданные за счет или с использованием средств фондов поддержки научной, научно-технической и инновационной деятельности, принадлежат исполнителям (грантополучателям).
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Приложение N 6

КОММЕНТАРИИ

ПО ОТДЕЛЬНЫМ НАПРАВЛЕНИЯМ ПОВЫШЕНИЯ РЕЗУЛЬТАТИВНОСТИ

СЕКТОРА ИССЛЕДОВАНИЙ И РАЗРАБОТОК

 1. Формирование системы приоритетов научно-технологического развития

Для создания "технологических коридоров", обеспечивающих опережающие темпы развития секторов экономики, в которых уровень развития отечественной науки и технологий достаточен для модернизации данных секторов преимущественно на основе российских разработок и концентрации ресурсов государства, на этих направлениях необходима работа по формированию комплексной системы мониторинга приоритетных направлений развития науки, технологий и техники, развитию на этой основе методологических подходов и организационных механизмов для своевременного уточнения приоритетных направлений развития науки, технологий и техники Российской Федерации и приоритетов технологического развития во взаимосвязи со стратегией национального развития, их согласования с приоритетами технологического развития отраслевого и регионального уровня.

"Основы политики Российской Федерации в области развития науки и технологий на период до 2010 года и дальнейшую перспективу" предусматривают формирование и регулярную корректировку приоритетных направлений развития науки, технологий и техники Российской Федерации. Эти направления детализируются в рамках Перечня критических технологий Российской Федерации, которые призваны служить основой для принятия решений, обеспечивающих концентрацию государственных ресурсов на важнейших направлениях развития науки, технологий и техники, а также интенсификацию инновационной деятельности и практическую реализацию имеющегося научно-технологического задела.

В рамках существующего подхода предлагается использовать следующие основные понятия.

Приоритетное направление развития науки, технологий и техники Российской Федерации - тематическое направление научно-технологического развития межотраслевого (междисциплинарного) значения, способное внести наибольший вклад в обеспечение безопасности страны, ускорение экономического роста, повышение конкурентоспособности страны за счет развития технологической базы экономики и наукоемких производств;

Критическая технология Российской Федерации - комплекс межотраслевых (междисциплинарных) технологических решений, которые создают предпосылки для дальнейшего развития различных тематических технологических направлений, имеют широкий потенциальный круг инновационных приложений в разных отраслях экономики и вносят в совокупности наибольший вклад в решение важнейших проблем реализации приоритетных направлений развития науки, техники и технологий.

Приоритеты технологического развития - приоритеты, которые формируются в сфере коммерциализации результатов исследований и разработок во взаимодействии с предпринимательским сектором экономики исходя из национальных интересов страны и с учетом мировых тенденций развития науки, технологий и техники.

Приоритетные направления развития науки, технологий и техники Российской Федерации задают общий вектор научно-технического развития страны и представляют собой те области реального сектора экономики России, в которых применение новых технологий и техники может принести наибольший совокупный эффект. Критические технологии концентрируют области технологических разработок, которые носят прорывной характер, могут быть использованы в разных отраслях экономики и обладают наибольшим инновационным потенциалом. При этом приоритетные направления фундаментальных исследований формируются непосредственно научным сообществом.

Корректировка Приоритетных направлений развития науки, технологий и техники Российской Федерации и Перечня критических технологий Российской Федерации направлена на уточнение ориентиров развития российского научно-технического потенциала с учетом глобальных тенденций и среднесрочных приоритетов социально-экономического развития страны. Корректировка должна обеспечить комплексность и целенаправленность усилий государства, частного бизнеса и институтов гражданского общества.

Целью корректировки приоритетных направлений развития науки, технологий и техники Российской Федерации является создание информационно-аналитической основы для повышения эффективности использования бюджетных средств в области науки и технологий, а также консолидация ресурсов в интересах построения инновационной экономики. Корректировка Приоритетных направлений и Перечня критических технологий нацелена на развитие наиболее перспективных технологических областей, создание условий повышения инновационной активности в реальном секторе экономики России, успешную реализацию стратегических национальных приоритетов - поддержки фундаментальной науки, повышения качества жизни населения, достижения высоких темпов экономического роста, развития образования, культуры, обеспечения обороны и безопасности страны.

Основными задачами формирования приоритетных направлений развития науки, технологий и техники Российской Федерации являются:

сбор и анализ материалов федеральных органов исполнительной власти, РАН и отраслевых академий наук, имеющих государственный статус, ведущих научных центров по ключевым направлениям технологического развития, изменению существующих и формированию новых рынков товаров и услуг на основе использования новых технологий;

оценка наиболее вероятных тенденций технологического развития и ожидаемых в связи с этим структурных сдвигов в экономике, социально-экономических и других факторов, влияющих на возможные траектории научно-технического развития;

разработка аналитических документов ("паспортов критических технологий"), включающих описание перспективных тенденций в области приложений критических технологий, основных научно-технических результатов, важнейших инновационных продуктов и услуг, которые могут быть получены с использованием критических технологий, их технико-экономических характеристик, начала производства и потенциальных объемов продаж (на выбранный временной горизонт планирования - 10 лет), оценку наличия в стране необходимого научно-технического задела, производственного и кадрового потенциала.

Таким образом, положено начало систематическим работам по долго- и среднесрочному прогнозированию технологического развития и регулярному уточнению национальных приоритетов развития науки, технологий и техники, что позволит концентрировать бюджетные ресурсы на тех технологических направлениях, которые обеспечат максимальный социальный и экономический эффект.

Для отбора критических технологий использовались два основных критерия:

вклад в ускорение роста ВВП, улучшение его структуры и повышение конкурентоспособности российской экономики;

обеспечение национальной безопасности России, включая ее технологическую безопасность.

Таким образом, к числу критических относятся технологии, которые позволяют обеспечить по отдельным группам высокотехнологичных товаров (услуг) повышение конкурентоспособности и рост производства, значительно опережающий средние темпы роста ВВП, создают заделы для широкого спектра инноваций в различных секторах экономики и социальной сферы. Одновременно оценивается значение технологий для обеспечения оборонной и технологической безопасности страны (с точки зрения преодоления возможных ограничений импорта высокотехнологичных продуктов или предотвращения масштабных катастроф техногенного характера).

Работа по формированию и корректировке перечней приоритетных направлений и критических технологий должна осуществляться на регулярной основе с периодичностью не реже, чем один раз в четыре года. При анализе перспектив развития критических технологий принимается временной горизонт планирования в десять лет.

В процессе корректировки приоритетных направлений и критических технологий, разработки предложений по их реализации организуются масштабные экспертные опросы с участием широкого круга экспертов из числа наиболее активно работающих ученых и специалистов реального сектора экономики.

При этом рассматриваются только те продукты, которые за счет высокой конкурентоспособности на внутреннем и внешнем рынках и значительных объемов производства смогут внести наибольший вклад в рост ВВП. В Перечень критических технологий Российской Федерации должны входить области, в которых сосредоточен наибольший потенциал глобального технологического развития и которые в наибольшей степени определяют направления формирования новых глобальных рынков.

В соответствии с принципами необходимости концентрации финансовых ресурсов при отборке Перечня критических технологий Российской Федерации целесообразно ограничиваться их минимально необходимым количеством с учетом их межотраслевого (междисциплинарного) предназначения.

Вместе с тем, необходимо, как отмечено в "Основах политики Российской Федерации в области развития науки и технологий на период до 2010 года и дальнейшую перспективу", организовать на уровне отдельных федеральных органов исполнительной власти работу по формированию приоритетов технологического развития и перечней критических технологий отраслевого уровня. Это позволит, с одной стороны, эффективно использовать потенциал науки, а с другой стороны, избежать дублирования разработок, которые носят межотраслевой характер и должны финансироваться в рамках реализации приоритетов федерального уровня.

Скорректированный перечень критических технологий федерального уровня объективно отражает современные мировые тенденции технологического развития, а также учитывает особенности, присущие нашей стране. В случае успешного развития соответствующих технологий Россия будет сохранять передовые позиции во многих областях науки, технологий и техники. В большинстве заявленных технологических областей в России существуют сложившиеся научные коллективы, проводящие исследования на мировом, а в некоторых случаях - превышающем общемировой уровень. Большинство критических технологий позволяют в сравнительно короткие сроки и при относительно невысоких дополнительных инвестициях обеспечить выпуск инновационных продуктов с большим потенциальным рынком, способствуя тем самым решению задачи удвоения ВВП и одновременно повышая качество экономического роста за счет повышения доли наукоемкой продукции.

Практическая реализация Приоритетных направлений развития науки, техники и технологий Российской Федерации и Перечня критических технологий Российской Федерации осуществляется в рамках тематических разделов федеральной целевой научно-технической программы "Исследования и разработки по приоритетным направлениям развития науки и техники" на 2002 - 2006 годы, а также других федеральных целевых программ, имеющих научно-технологическую составляющую. Федеральная целевая программа "Научно-технологическая база России" на 2007 - 2012 годы должна обеспечить ускоренное формирование научно-технической базы и реализацию приоритетных направлений развития науки, технологий и техники Российской Федерации, Перечня критических технологий Российской Федерации, не дублирующих тематику НИОКР иных отраслевых (секторальных) федеральных целевых программ технологического профиля.

Мероприятия федеральных целевых и ведомственных программ должны предусматривать реализацию технологических заделов в виде конкурентоспособной наукоемкой продукции, в том числе за счет активного использования производственного потенциала промышленных предприятий, государственных научных центров, и способствовать реализации приоритетных направлений развития науки, технологий и техники Российской Федерации и приоритетов технологического развития.

 2. Реструктуризация государственного сектора исследований и разработок

В настоящее время государственный сектор исследований не может обеспечить эффективную реализацию государственной научно-технической политики по следующим причинам:

нерациональный размер и раздробленность государственного сектора науки, наличие в его составе организаций, не реализующих функции государства, препятствуют концентрации ресурсов на приоритетных направлениях развития науки и техники Российской Федерации;

несовершенна структура государственного сектора науки по используемым организационно-правовым формам. Большинство организаций продолжают оставаться в форме государственных учреждений и унитарных предприятий, что препятствует росту капитализации и инвестиционной привлекательности этих организаций;

низкая бюджетная обеспеченность научных работников приводит к невысокой результативности научных исследований. Преимущественно сметное финансирование исследований (прежде всего, фундаментального характера) создает ориентированность научных организаций на ресурсы, а не на результат;

существенная неравномерность размещения государственного сектора науки по территории страны нарушает территориальную целостность национальной инновационной системы;

низкий уровень оплаты труда работников, занимающихся научной деятельностью, приводит к внутренней и внешней утечке специалистов и недостатку молодых кадров в научно-технической сфере;

неопределенность целевых индикаторов деятельности организаций госсектора науки, преимущественно однолетний цикл государственного финансирования существенно снижают программный потенциал развития;

сохраняются организационно-правовые барьеры между фундаментальной наукой и образованием - новые научные результаты слабо используются в сфере образования (прежде всего университетского), а в проведение научных исследований недостаточно вовлекаются молодые специалисты и вузовские ученые;

неоптимальность состава и нерациональность использования имущественных комплексов научных организаций ведет к низкой эффективности использования государственного имущества;

несовершенна нормативная правовая база, регламентирующая правоотношения в сфере оборота прав на результаты научно-технической деятельности (далее - РНТД), что не позволяет юридически корректно производить идентификацию правообладателей результатов РНТД, закрепление за ними прав и осуществлять введение РНТД в гражданский оборот (в первую очередь в отношении РНТД, созданных за счет средств государства, в том числе, созданных до 1992 года);

недостаточное качество системы управления государственным сектором науки, низкий уровень требовательности к руководителям организаций по обеспечению результативности и эффективности деятельности, дефицит профессиональных управляющих, отсутствие практики привлечения к процессу управления государственными организациями науки специализированных компаний приводит к неэффективному менеджменту в этих организациях.

В целом общественная полезность государственного сектора науки остается низкой, что является следствием недостаточной эффективности реализации его потенциала в интересах выполнения функций государства по развитию научной и инновационной деятельности и обеспечения конкурентоспособности России на мировом рынке.

Главной особенностью подхода к оптимизации государственного сектора исследований должна стать более четкая целевая ориентация организаций на выполнение конкретных функций в рамках государственной системы приоритетов развития научной, технологической и инновационной деятельности.

 2.1. Ключевые направления модернизации государственного сектора исследований и разработок

1. Функциональная перестройка. Необходимо обеспечить существенные функциональные сдвиги в федеральном секторе науки для эффективного выполнения современных функций государства по обеспечению инновационного развития экономики.

Данное направление предполагает:

(1) развитие сети университетов и академических институтов, ведущих фундаментальные исследования, как среды для расширенного воспроизводства знаний, а также для сохранения и активного использования созданного предыдущими поколениями задела и традиций в области фундаментальной науки как основы для развития образования и науки мирового уровня;

(2) повышение уровня вузовской науки на основе интеграции образовательных и исследовательских организаций и создания научно-образовательных центров;

(3) создание сети федеральных центров науки и высоких технологий ("национальных лабораторий") по приоритетным направлениям развития науки, технологий и техники;

(4) интенсивное развитие элементов инновационной инфраструктуры.

2. Рационализация состава государственного сектора науки по уровням бюджетной системы. В соответствии с распределением полномочий между Российской Федерацией и ее субъектами будет осуществлена передача части государственных научных организаций из федеральной собственности в собственность субъектов Российской Федерации. При этом на федеральном уровне должна обеспечиваться территориальная сбалансированность элементов национальной инновационной системы и уменьшение диспропорций в развитии российских регионов.

3. Оптимизация организационно-правовых форм государственных научных организаций. Данное направление предполагает полный отказ от использования права хозяйственного ведения для исполнения функций государства в сфере науки, а также существенное сокращение числа бюджетных учреждений, в т.ч. посредством внедрения новых организационно-правовых форм автономного учреждения и государственной автономной некоммерческой организации.

Следует осуществить корректировку ряда законодательных норм, в частности:

(1) по государственным научным центрам, с целью уточнения их правового статуса;

(2) по Российской академии наук и академиям наук, имеющим государственный статус, в целях уточнения их нормативно-правовой базы;

(3) по механизмам разгосударствления организаций, которые должны в полной мере соответствовать задачам комплексного и эффективного реформирования государственного сектора, в т.ч. в сфере науки.

4. Оптимизация степени участия государства в капитале государственных научных организаций. В целях привлечения инвестиций, снижения нерациональной нагрузки на систему управления, расширения партнерства государства и бизнеса в реализации приоритетных направлений развития науки, технологий и техники Российской Федерации и приоритетов технологического развития целесообразно постепенно трансформировать государственные организации в организации смешанной собственности. Сохраняя в федеральной собственности контрольный (например, в случае государственных научных центров) либо блокирующий пакет акций, государство будет располагать необходимыми возможностями для эффективного контроля по стратегическим аспектам деятельности научных организаций.

5. Оптимизация и реструктуризация имущественных комплексов государственных научных организаций. В рамках данного направления решаются три основные задачи: (1) повышение результативности деятельности организаций государственного сектора науки, (2) создание условий для привлечения инвестиций и сохранения научного профиля приватизируемых научных организаций, (3) обеспечение имущественных основ для формирования недостающих элементов инновационной инфраструктуры.

Необходимо зарегистрировать и внести уставные капиталы государственных научных организаций права на результаты интеллектуальной деятельности, передать в собственность используемые объекты недвижимости, выделить непрофильные активы и обеспечить эффективное их использование.

За счет реструктуризации имущественных государственных научных организаций будет обеспечено ускоренное создание и развитие таких элементов инновационной инфраструктуры, как центры трансфера технологий, центры коллективного пользования, технопарки и бизнес-инкубаторы, при этом будут формироваться устойчивые сетевые связи. Следует нормативно установить, что имущество, не включенное в состав приватизируемых активов унитарных предприятий и учреждений, действующих в сфере науки, после изъятия его собственником направляется на создание научно-образовательных и учебно-научно-производственных центров, а также объектов инновационной инфраструктуры.

Поскольку каждый из компонентов государственного сектора науки (академический, прикладной и вузовский) обладает существенной спецификой, сформулированные общие направления далее конкретизируются применительно к этим компонентам.

 2.2. Академическая наука

Главной функцией академического сектора науки является расширенное воспроизводство знаний мирового уровня, способствующих технологическому, экономическому, социальному и духовному развитию России; сохранение на этой основе статуса России как мировой научной державы. Для обеспечения эффективного осуществления данной функции необходимо реализовать в отношении академического сектора науки ряд мероприятий по выделенным ниже базовым направлениям.

 Модернизация организационной структуры и системы управления академического сектора науки

- Совершенствование системы управления академическим сектором науки на основе сочетания государственного управления и самоорганизации научного сообщества. Введение в действие нового порядка утверждения в должности президента академий наук, имеющих государственный статус, и уставов соответствующих академий (после внесения соответствующих изменений в законодательство). Обеспечение демократичности системы управления за счет повышения уровня открытости и привлечения молодых кадров в органы управления академического сектора науки.

- Совершенствование механизмов формирования и выбора приоритетов и основных направлений исследований академического сектора науки. Формирование сети координационных советов по приоритетным направлениям фундаментальных исследований.

- Разработка общих требований к структуре научной организации академического сектора науки и подготовка предложений по новому типовому уставу научной организации академического сектора науки с закреплением в уставах конкретных организаций их функций и основных направлений деятельности.

- Оптимизация организационно-правовых форм организаций академического сектора науки, приведение их в соответствие с возложенными на организации функциями. Механизмы преобразования научных организаций будут рассмотрены ниже.

- Оптимизация сети научных организаций академического сектора науки. Перепрофилирование организаций, не обеспечивающих выполнение полномочий государства в сфере науки, в интересах осуществления инновационной деятельности. Передача научных организаций, осуществляющих деятельность регионального или местного характера, соответствующим субъектам Российской Федерации или органам местного самоуправления. Передача научных организаций, осуществляющих узковедомственную (отраслевую) деятельность в ведение соответствующих федеральных органов исполнительной власти. Консолидация однопрофильных научных организаций в рамках отдельных направлений деятельности.

- Формирование в составе академического сектора специализированной холдинговой компании в форме открытого акционерного общества со 100%-ным участием государства. Внесение в качестве вклада Российской Федерации в уставный капитал данной компании принадлежащих государству пакетов акций организаций академического сектора, действующих в форме ОАО, научно-техническая продукция которых имеет высокий потенциал коммерциализации. Основная задача холдинговой компании должна заключаться в обеспечении реальной коммерческой отдачи от деятельности академических организаций.

 Повышение бюджетной обеспеченности академического сектора науки

Ключевым условием ускоренного развития академического сектора науки является увеличение его бюджетной обеспеченности в расчете на одного научного работника. Текущий низкий уровень бюджетной обеспеченности является основной причиной низкого уровня заработной платы, служит барьером на пути создания эффективных мотиваций для работников, препятствует нормальному возобновлению материально-технической базы и, тем самым, принципиально сдерживает поступательное развитие академической науки. Для достижения качественного сдвига в бюджетной обеспеченности академического сектора необходимо реализовать меры по двум базовым направлениям:

- увеличение расходов федерального бюджета на фундаментальную науку как в абсолютном, так и в относительном выражении в сочетании с концентрацией ресурсов на программах, реализуемых ведущими научными и научно-образовательными центрами. Планируется в 2008 году увеличить удельный вес финансирования фундаментальных исследований в расходах федерального бюджета на гражданскую науку до 58%.

- оптимизация численности персонала, занятого в академическом секторе, на основе рационализации состава и структуры организаций академической науки и переаттестации их сотрудников. При этом должна быть учтена и в максимальной степени использована возможность создания научными организациями дополнительных ставок, финансируемых за счет внебюджетных средств. "Бюджетные" рабочие места должны предназначаться персоналу, непосредственно занятому фундаментальными исследованиями, "внебюджетные" - работникам, осуществляющим инновационную деятельность и ведущим прикладные разработки. Предполагаемое сокращение к 2008 году количества бюджетных рабочих мест в академическом секторе - не более 25%.

 Модернизация механизмов финансирования академического сектора науки

Представляется необходимым провести оптимизацию соотношения базового и программно-целевого финансирования научных организаций академического сектора науки, расширить практику проектного финансирования с использованием механизмов целевых программ. Соответствующие меры должны реализовываться в рамках следующих базовых направлений:

- внедрение системы финансового стимулирования результативности деятельности академических институтов. Необходимо сформировать рейтинг результативности однопрофильных академических институтов. При этом следует использовать такие объективные показатели, как число публикаций на одного научного работника, удельный вес молодых специалистов и аспирантов, доля внебюджетных и целевых средств в общем бюджете института и др. В отношении институтов, имеющих стабильно низкий рейтинг результативности в сравнении с однопрофильными, должны приниматься меры организационно-управленческого характера, вплоть до их ликвидации в качестве отдельной научной организации. Институтам, демонстрирующим стабильно высокую результативность профильной деятельности, должны выделяться дополнительные финансовые ресурсы. Целесообразно использовать для этих целей ежегодно не менее 15 - 20% совокупного объема финансирования академических институтов <1>;

--------------------------------

<1> Подобного рода система в настоящее время успешно применяется в рамках Сибирского отделения РАН.

- разработка и начало реализации целевой программы РАН "Приоритетная поддержка фундаментальных исследований мирового уровня", основанной на принципах проектной организации фундаментальных исследований, конкурентности, объективной экспертизы, строгой отчетности. В перспективе распространение этой программы на фундаментальные исследования, выполняющиеся в отраслевых академиях наук.

 2.3. Университетская (вузовская) наука

К числу основных направлений модернизации вузовского сектора науки относятся:

Формирование сбалансированной структуры и механизмов финансирования, включая:

а) формирование системы средне- и долгосрочного финансирования научных исследований за счет средств федерального бюджета в составе:

базовой части - выделяется на период 3 - 5 лет для обеспечения содержания основного персонала, а также приобретения оборудования, развития инфраструктуры и оплаты коммунальных расходов вузов для выполнения ими основных функций;

проектной части - выделяется в качестве основы для селективной поддержки конкурентоспособных коллективов и отдельных ученых;

б) совершенствование процедур конкурсного отбора научно-исследовательских программ и проектов, финансируемых за счет средств федерального бюджета;

в) существенное увеличение финансирования фундаментальных исследований в рамках тематических планов вузов;

г) опережающий рост финансирования исследований, проводимых в ведущих университетах;

д) финансирование проектов молодых преподавателей, ученых и аспирантов;

е) синхронизацию мероприятий по развитию и модернизации образования, развитию вузовской науки, интеграции науки и образования в рамках федеральных целевых программ.

Развитие кооперационных связей вузовского сектора науки с организациями академического сектора науки и сектора прикладной науки, а также реального сектора экономики, включая:

а) заключение договоров на реализацию совместных образовательных программ, научных и инновационных проектов, организацию совместных научных изданий, а также участие в конкурсах на получение российских и международных грантов;

б) создание центров передовых исследований, совместных испытательных центров, полигонов, научных и технологических парков;

в) организацию региональных межведомственных координационных центров и специализированных советов по присуждению ученых степеней; проведение совместных конкурсов научных проектов для молодых ученых и преподавателей, учреждение совместных стипендий;

г) активизацию взаимосвязей с бизнесом, процессов коммерциализации результатов прикладных научных исследований и разработок, а также передачу технологий в реальный сектор экономики.

Модернизация системы подготовки кадров высшей квалификации и федеральной системы повышения научной квалификации профессорско-преподавательского состава, включая:

а) уточнение требований по аккредитации (аттестации) высших учебных заведений для привлечения и закрепления талантливой молодых кадров в науке и образовании;

б) повышение эффективности работы аспирантуры и докторантуры.

Проведение структурных преобразований, направленных на повышение эффективности использования кадрового потенциала и имущества, включая:

а) реорганизацию научных организаций, ранее созданных при вузах в качестве юридических лиц, путем их присоединения к соответствующим вузам;

б) реорганизацию научных организаций путем их слияния (укрупнения) и создание укрупненных научно-образовательных структур по направлениям деятельности, включая создание учебно-научно-производственных комплексов;

в) ликвидацию неэффективных научных организаций, утративших связи с высшей школой, и передачу федерального имущества этих организаций в оперативное управление вузам.

 2.4. Прикладная (отраслевая) наука

Основными направлениями модернизации сектора прикладной науки являются:

- оптимизация организационно-правовых форм государственных организаций прикладной науки, включая акционирование ряда организаций при условии безусловного сохранения их научного и технологического профиля. В рамках данного направления предстоит поэтапно отказаться от применения правовой формы унитарного предприятия, основанного на праве хозяйственного ведения, и существенно сократить масштабы использования формы государственного (бюджетного) учреждения. При этом базовым вариантом организационного реформирования унитарных предприятий должно являться их преобразование в открытые акционерные общества со 100%-ным участием государства в капитале, бюджетных учреждений - изменение их типа на автономные, а также преобразование в государственные автономные некоммерческие организации;

- оптимизация состава организаций, находящихся в государственном секторе. Под непосредственным контролем государства должны быть сохранены организации, основная деятельность которых напрямую связана с реализацией законодательно установленных функций государства и обеспечивающих реализацию указанных функций на требуемом качественном уровне;

- создание крупных конкурентоспособных "национальных лабораторий" по прорывным направлениям развития науки, технологий и техники;

- активное позиционирование ключевых организаций сектора прикладной науки в крупных международных научно-технических программах;

- совершенствование нормативно-правовой базы, регламентирующей возникновение и вовлечение в гражданский оборот прав на РНТД, создание инфраструктуры, обеспечивающей их передачу в промышленность, и как результат - повышение капитализации прав на РНТД организаций сектора прикладной науки;

- совершенствование существующей системы предоставления статусов (ГНЦ РФ, ФЦНВТ, ФНПЦ) для государственной поддержки организациям сектора прикладной науки;

- расширение программного финансирования сектора прикладной науки на основе реализации ограниченного числа крупных федеральных целевых программ научно-технологического профиля, а также ведомственных целевых программ;

- эффективное позиционирование программ развития сектора прикладной науки в стратегиях развития секторов экономики;

- расширение практики и развитие форм взаимодействия организаций ведомственной науки с академическим сектором, ведущими вузами, бизнес-структурами;

- определение системы целевых показателей деятельности государственного сектора прикладной науки и формирование системы мониторинга, оценки результативности и глобальной конкурентоспособности организаций сектора прикладной науки.

 3. Интеграция научной и образовательной деятельности

В послании Президента Российской Федерации Федеральному собранию Российской Федерации от 26 мая 2004 г. указано на необходимость "...интегрировать образование и научную деятельность. Развитие вузовской науки и крупных научно-образовательных центров должно стать приоритетной задачей".

Как свидетельствует практика ведущих стран мира, а также российский опыт, высшее образование и наука (в частности фундаментальная) как специализированные области деятельности без взаимной интеграции и тесного взаимодействия с реальным сектором экономики теряют дееспособность и становятся все менее самодостаточными. Отсутствие научной базы для реализации программ высшего образования ведет к тому, что выпускники вузов зачастую неконкурентоспособны на рынке труда; с другой стороны, научные организации практически утратили источники воспроизводства кадрового потенциала из-за отсутствия притока молодых специалистов. Обособленное существование научных и образовательных структур снижает потенциал их развития, уменьшает их вклад в преобразование экономики и общества, препятствует полноценному вхождению в мировое научно-образовательное пространство. В сегодняшних условиях в России научные организации и вузы создаются, функционируют и управляются практически без учета взаимных потребностей, формы их интеграции не соответствуют потребностям современной рыночной экономики, не имеют адекватного правового обеспечения и государственной поддержки.

Конечной целью интеграции науки и образования является кадровое обеспечение национальной инновационной системы России и экономики страны в целом.

Интеграция научной и образовательной деятельности должна решать следующие задачи:

повышение качества образования и подготовку научно-технических кадров, обладающих современными знаниями на уровне новейших достижений науки и технологий и практическим опытом участия в научных исследованиях, полученным в процессе обучения;

привлечение и закрепление талантливой молодежи в науке и образовании;

повышение эффективности использования бюджетных средств, кадровых, информационных и материально-технических ресурсов научных организаций и вузов при проведении фундаментальных и прикладных исследований и подготовке научных кадров;

активизацию взаимосвязей с предпринимательским сектором экономики и корпоративной наукой, процессов коммерциализации результатов научных исследований и разработок и передачи технологий в реальный сектор экономики.

Меры государственной поддержки интеграционных процессов в сфере науки и образования должны быть сосредоточены на следующих направлениях:

1. Создание адекватной правовой базы, обеспечивающей возможность формирования и эффективного функционирования различных форм интеграции науки и образования, регулирование возникающих при этом отношений, устранение существующих административных и правовых барьеров.

2. Содействие институциональному развитию научно-образовательных структур, включая:

продолжение приоритетной поддержки ведущих исследовательских университетов как крупнейших научно-образовательных организаций со стороны государства на основе установления повышенных нормативов финансирования, охватывающих в том числе исследовательскую работу преподавателей, обновление приборной и информационной базы, кадровое развитие;

создание сети научно-образовательных объединений для реализации образовательных программ и/или проведения научных исследований (в последнем случае - центров передовых исследований, формируемых путем объединения вузовских, академических и отраслевых научных коллективов и финансируемых на конкурсной основе);

использование образовательного потенциала ведущих научных (в том числе институтов академий наук, имеющих государственный статус) организаций через открытие при них магистратур, базовых кафедр, совместных научно-исследовательских лабораторий;

создание инновационных консорциумов, объединяющих вузы, научные организации, предприятия и, возможно, финансовые структуры, с последующим формированием на этой основе устойчивых инновационных кластеров;

расширение практики совместного участия научно-исследовательских институтов и вузов в конкурсах на получение грантов и заказов на НИОКР, совместных научных изданий, стипендий и т.п.;

формирование совместных ученых советов по научным направлениям, специализированных советов по присуждению ученых степеней на базе научно-исследовательских институтов и вузов.

3. Введение новых инструментов бюджетного финансирования для поддержки интеграционных процессов в сфере науки и образования в увязке с комплексом необходимых мер по повышению эффективности использования бюджетных средств в сфере науки (пересмотр структуры бюджетных расходов в пользу конкурсного финансирования, в том числе с выделением средств на институциональное развитие эффективных организационных форм научной и образовательной деятельности; сокращение числа научных учреждений, финансируемых по смете; концентрация средств на приоритетных направлениях развития науки, технологий и техники Российской Федерации и приоритетах технологического развития; переход к долгосрочным крупным комплексным проектам; развитие системы грантов и т.п.), в том числе:

финансирование на конкурсной основе сетевых проектов (консорциумов), нацеленных на создание устойчивых взаимосвязей между вузами и научными организациями и формирование инновационных кластеров с привлечением бизнеса;

целевое финансирование среднесрочных (на 3 - 5 лет) программ развития научно-образовательных структур (исследовательских университетов, научно-образовательных центров, центров передовых исследований, базовых кафедр и лабораторий), обеспечивающих развитие академических исследований, материальной, приборной и информационной базы, повышение квалификации и академическую мобильность ученых и преподавателей, в виде институциональных грантов с созданием необходимой для этого правовой основы.

4. Развитие кадрового потенциала, включая:

предоставление молодым ученым и преподавателям крупных грантов для проведения исследований, приобретения научного оборудования, подготовки и реализации инновационных образовательных программ, создания малых стартовых фирм на срок до 5 лет, а также льготных ипотечных кредитов;

формирование специальной программы поддержки молодежных исследовательских коллективов и студенческих конструкторских бюро в вузах (с привлечением ученых из академических и отраслевых научно-исследовательских институтов);

реализацию схем мобильности кадров между научно-исследовательскими институтами, вузами, предприятиями.

5. Инфраструктурное обеспечение интеграционных процессов в сфере науки и образования, в том числе:

передача научно-образовательным структурам зданий, оборудования и иного имущества, высвобождаемого в процессе реструктуризации государственных научных учреждений;

создание центров коллективного пользования научным оборудованием (в том числе на базе уникальных научных установок), телекоммуникационных сетей, совместных центров научно-технической информации, опытно-экспериментальных баз, испытательных полигонов и т.п.;

формирование единой инновационной инфраструктуры на базе вузов и государственных научных учреждений и организаций (центров передачи технологий, научно-технологических парков, консалтинговых фирм, бизнес-инкубаторов и др.), поддержка создания малых стартовых инновационных фирм;

реализация образовательных программ в области инновационного менеджмента.

Интеграционные процессы в сфере науки и образования могут принимать различные формы и носить институциональный, программный либо кластерный характер. Вместе с тем исходное требование ко всем формам интеграционных структур - высокий уровень научных исследований и образовательной деятельности <1>.

--------------------------------

<1> Критерии оценки подлежат определению.

В зависимости от глубины интеграционных процессов могут быть выделены:

 I. Полная интеграция науки и образования (в форме юридических лиц)

 1.1. Исследовательские университеты

Крупнейшие научные центры в секторе высшего образования, которые осуществляют в качестве равноценных видов деятельности как подготовку специалистов с высшим образованием всех уровней: бакалавров (причем с фундаментальной базовой подготовкой), магистров, аспирантов и докторантов; так и выполнение научных исследований и разработок мирового класса. Отбираются из числа ведущих вузов широкого профиля.

 1.2. Научно-образовательные центры <1>

--------------------------------

<1> Для реализации определенных образовательных и исследовательских программ (программная интеграция).

К ним относятся структуры, ведущие подготовку специалистов высшей квалификации в неразрывной связи с процессом научных исследований (магистров, кандидатов и докторов наук).

Такие центры создаются НИИ и вузами (причем не обязательно широкого, но и узкого профиля) <1>.

--------------------------------

<1> Условия создания (функционирования) - предоставление научным организациям права на участие в осуществлении образовательной деятельности на основании договоров с вузами, имеющими соответствующие лицензии.

 II. Частичная интеграция науки и образования

2.1. НИИ при вузах.

Кроме того, создание структурных подразделений в НИИ или вузах без образования юридического лица:

2.2. Базовые кафедры вузов в научных организациях.

2.3. Базовые лаборатории НИИ в вузах.

 III. Договорные объединения (ассоциации, консорциумы, в том числе с созданием управляющей компании)

Возможны следующие варианты таких объединений:

3.1. НИИ - вуз, юридически независимые друг от друга.

3.2. Вуз - НИИ "при вузе".

3.3. Медицинский вуз - клиника.

Наиболее развитой формой интеграции науки и образования являются гибкие сетевые структуры (инновационные кластеры), создаваемые на основе многосторонних соглашений и объединяющие вузы, научные организации, предприятия, инновационные фирмы.



http://www.consultant.ru/document/cons_doc_LAW_101907/?frame=21#p2664
© КонсультантПлюс, 1992-2014

Приложение N 7

ПЕРСПЕКТИВНЫЙ ОБЛИК ГОСУДАРСТВЕННОГО СЕКТОРА НАУКИ

Реформирование государственного сектора науки будет осуществляться в рамках двух основных этапов, охватывающих период 2006 - 2008 (этап институциональных преобразований) и 2009 - 2010 годов (этап структурной модернизации).

На этапе институциональных преобразований (2006 - 2008 годы) предполагается решение следующих основных задач:

совершенствование нормативной правовой базы и оптимизация организационно-правовых форм в государственном секторе науки;

формирование эффективных механизмов финансирования государственного сектора науки;

повышение качества управления государственным сектором науки;

рационализация имущественных комплексов организаций;

оптимизация количества и размера научных организаций, включая укрупнение организаций путем слияний и присоединений.

Сокращение числа организаций в государственном секторе науки на первом этапе будет в основном связано с укрупнением организаций, передачей части организаций на иной уровень бюджетной системы, а также акционированием отдельных организаций.

На первом этапе будут реализованы следующие основные мероприятия:

инвентаризация имущества организаций, регистрация прав на РНТД, постановка нематериальных активов на баланс;

определение и нормативное закрепление способов акционирования, способствующих сохранению научно-технологического профиля организаций, включая их позиционирование в реальном секторе экономики;

создание системы мониторинга результативности и эффективности организаций государственного сектора науки, проведение ранжирования научной и экономической эффективности организаций;

оптимизация соотношения базового и программного финансирования, включая увеличение финансовой обеспеченности одного занятого исследованиями и разработками, расширение инвестиций в обновление экспериментальной базы;

формирование и реализация ведомственных программ по развитию академического сектора науки и вузовского сектора науки, включая формирование сети научно-образовательных центров как среды расширенного воспроизводства знаний;

развитие системы государственных научных учреждений, включая федеральные центры науки и высоких технологий, а также "национальные лаборатории" по приоритетным направлениям развития науки, технологий и техники.

В результате реализации мероприятий первого этапа будут:

сформированы критерии оценки эффективности научной и экономической деятельности организаций, разработана нормативная правовая база, определяющая уточненный порядок финансирования организаций государственного сектора науки;

созданы предпосылки для реструктуризации организаций государственного сектора науки (по оценкам, их количество может уменьшится на 15 - 20%), при этом сократится число государственных учреждений (по оценкам, удельный вес государственных учреждений в общем числе организаций государственного сектора науки сократится с 50% в 2005 году до 29% в 2008 году), численность персонала будет сокращаться меньшими темпами (по оценкам, на 14 - 16% к 2008 году);

созданы предпосылки для акционирования государственных унитарных предприятий (по оценкам, удельный вес акционерных обществ в общем числе организаций государственного сектора науки возрастет с 2% в 2005 году до 48% в 2008 году), включая их приватизацию исходя из экономической целесообразности.

На втором этапе структурной модернизации (2009 - 2010 годы) будут реализованы следующие основные мероприятия:

структурная оптимизация государственного сектора науки;

приватизация организаций, избыточных для реализации возложенных на государственный сектор науки функций;

формирование сектора научных организаций со смешанной формой собственности;

консолидация ресурсов в рамках системы "национальных лабораторий";

развитие системы связей в рамках государственного сектора науки, в том числе укрепление экономических связей с хозяйствующими субъектами реального сектора экономики;

активное позиционирование государственного сектора в реальном секторе отечественной экономики, в мировой науке и инновациях.

В результате реализации мероприятий второго этапа:

приватизируется при условии сохранения научного профиля в течение 5 лет часть акционерных обществ с обеспечением привлечения инвестиций для их развития (в качестве научных, научно-исследовательских, проектных и т.п. организаций);

продолжится процесс реструктуризации государственных учреждений (к 2010 году удельный вес государственных учреждений снизится, по оценкам, до 25 процентов).

Таким образом, к 2010 году в организационной структуре государственного сектора науки произойдут следующие изменения:

во-первых, опережающими темпами будет реформирован сектор прикладной науки в направлении его эффективной адаптации к функционированию в предпринимательском секторе;

во-вторых, будет существенно расширяться участие организаций вузовского сектора науки в проведении исследований и разработок.

Функциональная структура государственного сектора науки будет трансформироваться следующим образом:

┌───────────────────────────────────────┬──────────┬───────────┬──────────┐

│Удельный вес в общем числе организаций │ 2005 год │ 2008 год  │ 2010 год │

│    государственного сектора науки     │          │           │          │

├───────────────────────────────────────┼──────────┼───────────┼──────────┤

│академический сектор                   │  32,7%   │   31,0%   │  34,4%   │

├───────────────────────────────────────┼──────────┼───────────┼──────────┤

│прикладной сектор                      │  48,1%   │   44,3%   │  31,3%   │

├───────────────────────────────────────┼──────────┼───────────┼──────────┤

│вузовский сектор науки                 │  19,2%   │   24,8%   │  34,4%   │

├───────────────────────────────────────┼──────────┼───────────┼──────────┤

│Итого                                  │   100%   │   100%    │   100%   │

├───────────────────────────────────────┼──────────┼───────────┼──────────┤

│Число организаций (справочно)          │   2600   │   2100    │   1600   │

└───────────────────────────────────────┴──────────┴───────────┴──────────┘

Организационно-правая структура государственного сектора науки будет трансформироваться следующим образом:

┌───────────────────────────────────────┬──────────┬───────────┬──────────┐

│Удельный вес в общем числе организаций │ 2005 год │ 2008 год  │ 2010 год │

│    государственного сектора науки     │          │           │          │

├───────────────────────────────────────┼──────────┼───────────┼──────────┤

│Государственные унитарные предприятия  │  48,0%   │   2,4%    │   1,3%   │

├───────────────────────────────────────┼──────────┼───────────┼──────────┤

│Государственные учреждения             │  50,0%   │   28,6%   │  25,0%   │

├───────────────────────────────────────┼──────────┼───────────┼──────────┤

│Государственные автономные учреждения  │    0%    │   11,9%   │  21,9%   │

├───────────────────────────────────────┼──────────┼───────────┼──────────┤

│Государственные автономные             │          │           │          │

│некоммерческие организации             │    0%    │   9,5%    │  15,6%   │

├───────────────────────────────────────┼──────────┼───────────┼──────────┤

│Акционерные общества, более 50% акций  │          │           │          │

│которых находится в федеральной        │          │           │          │

│собственности                          │   2,0%   │   47,6%   │  36,3%   │

├───────────────────────────────────────┼──────────┼───────────┼──────────┤

│Итого                                  │   100%   │   100%    │   100%   │

├───────────────────────────────────────┼──────────┼───────────┼──────────┤

│Число организаций (справочно)          │   2600   │   2100    │   1600   │

└───────────────────────────────────────┴──────────┴───────────┴──────────┘
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Лекция № 3 

Выбор инновационной стратегии

Выбор стратегии является залогом успеха инновационной деятельности. Фирма может оказаться в кризисе, если не сумеет предвидеть изменяющиеся обстоятельства и отреагировать на них вовремя.

Выбор стратегии является важнейшей составляющей цикла инновационного менеджмента.

В условиях рыночной экономики руководителю недостаточно иметь хороший продукт, он должен внимательно следить за появлением новых технологий и планировать их внедрение в своей фирме, чтобы не отстать от конкурентов.

Стратегия может быть объединена с процессом принятия решений. В обоих случаях имеются цели (объекты стратегии) и средства, с помощью которых достигаются поставленные цели (принимаются решения).

Четко сформулированная стратегия важна для продвижения новшеств.

Стратегия означает взаимосвязанный комплекс действий во имя укрепления жизнеспособности и мощи данного предприятия (фирмы) по отношению к его конкурентам.

Иными словами, стратегия – это детальный всесторонний комплексный план достижения поставленных целей.

Все большее число фирм признает необходимость стратегического планирования и активно внедряет его. Это обусловлено растущей конкуренцией. Приходится жить не только сегодняшним днем, но предвидеть и планировать возможные изменения, чтобы выжить и выиграть в конкурентной борьбе.

С выбором стратегии связана разработка планов проведения исследований и разработок и других форм инновационной деятельности.

Стратегическое планирование преследует две основные цели:

1.  Эффективное распределение и использование ресурсов. Это так называемая "внутренняя стратегия". Планируется использование ограниченных ресурсов, таких, как капитал, технологии, люди. Кроме того, осуществляется приобретение предприятий в новых отраслях, выход из нежелательных отраслей, подбор эффективного "портфеля" предприятий.

2.  Адаптация к внешней среде. Ставится задача обеспечить эффективное приспособление к изменению внешних факторов (экономические изменения, политические факторы, демографическая ситуация и др.).

Стратегическое планирование основывается на проведении многочисленных исследований, сборе и анализе данных. Это позволяет не потерять контроль за рынком. При этом следует учитывать, что в современном мире обстановка стремительно изменяется. Следовательно, стратегия должна быть разработана так, чтобы при необходимости ее можно было ликвидировать.

Разработка стратегии начинается с формулировки общей цели организации. Она должна быть понятна любому человеку. Постановка цели играет важную роль в связях фирмы с внешней средой, рынком, потребителем.

Общая цель организации должна учитывать:

· основное направление деятельности фирмы;

· рабочие принципы во внешней среде (принципы торговли; отношения к потребителю; ведение деловых связей);

· культура организации, ее традиции, рабочий климат.

При выборе цели нужно учитывать два аспекта: кто является клиентами фирмы и какие потребности она может удовлетворить.

После постановки общей цели осуществляется второй этап стратегического планирования – конкретизация целей. Например, могут быть определены следующие основные цели:

1. Прибыльность – добиться в текущем году уровня чистой прибыли 5 млн. д. е.

2. Рынки (объем продаж, доля рынка, внедрение в новые линии). Например, довести долю рынка до 20% или довести объем продаж до 40 тысяч штук.

3. Производительность. Например, средняя часовая выработка на одного рабочего 8 ед. Продукции.

4. Продукция (общий объем выпуска, выпуск новых товаров или снятия некоторых моделей с производства и др.).

5. Финансовые ресурсы (размер и структура капитала; соотношение собственного и заемного капитала; размер оборотного капитала и др.).

6. Производственные мощности, здания и сооружения. Например, построить новые складские помещения площадью 4000 кв. метров.

7. НИОКР и внедрение новых технологий. Основные показатели, технологические характеристики, стоимость, сроки внедрения.

8. Организация - изменения в организационной структуре и деятельности. Например. Открыть представительство фирмы в определенном регионе.

9. Человеческие ресурсы (их использование, движение, обучение и т.п.).

10. Социальная ответственность. Например, выделить определенные средства на оборудование больницы.

Чтобы цель могла быть достигнута, нужно исходить из следующих принципов:

1. Четкая и конкретная формулировка цели, выраженная в конкретных измерителях (денежных, натуральных, трудовых).

2. Каждая цель должна быть ограничена во времени, задан срок ее достижения (например, наладить серийный выпуск новой модели мясорубки к концу 3-го квартала).

Цели могут быть долгосрочными (до 10 лет), среднесрочными (до 5 лет) и краткосрочными (до 1 года). Цели уточняются с учетом изменений обстановки и результатов контроля.

3. Цели должны быть достижимыми. 

4. Цели не должны отрицать друг друга.

Стратегическое планирование опирается на тщательный анализ внешней и внутренней среды фирмы:

· оцениваются изменения, происходящие или могущие произойти в планируемом периоде;

· выявляются факторы, угрожающие позициям фирмы; 

· исследуются факторы, благоприятные для деятельности фирмы.

Процессы и изменения во внешней среде оказывают жизненно важное влияние на фирму. Основные проблемы, связанные с внешней средой – экономика, политика, рынок, технология, конкуренция.

Особенно важным фактором является конкуренция. Поэтому необходимо выявить основных конкурентов и выяснить их рыночные позиции (доля рынка, объемы продаж, цели и т.д.). Целесообразно провести исследования по следующим направлениям: 

1. Оценить текущую стратегию конкурентов (их поведение на рынке; приемы продвижения товаров и т.п.).

2. Исследовать влияние внешней среды на конкурентов.

3. Попытаться собрать сведения о научно-технических разработках соперников и другую информацию и составить прогноз будущих действий конкурентов и наметить пути противодействия.

Тщательное изучение сильных и слабых сторон конкурентов и сравнение их результатов с собственными показателями позволит лучше продумать стратегию конкурентной борьбы.

К серьезным факторам внешней среды относятся социально-поведенческие и экологические факторы. Фирма должна учитывать изменения в демографической ситуации, образовательном уровне и др.

Например, потребности подготовки кадров для рыночной экономики, переход к которой осуществляется в России, расширяет рынки учебников по менеджменту, маркетингу и др.

Анализ внутренней среды проводится с целью выявления сильных и слабых сторон в деятельности фирмы.

Стратегия является отправным пунктом теоретических и эмпирических исследований. Организации могут отличаться тем, насколько их руководители, принимающие ключевые решения, связали себя со стратегией использования нововведений. Если высшее руководство поддерживает попытки реализовать нововведение, вероятность того, что новшество будет принято к внедрению в организации, возрастает. По мере вовлечения в процесс принятия решений высшего руководства значение стратегических и финансовых целей возрастает.

Разработанная стратегия редко бывает чисто формальной и базируется частично на оценках и интуиции нескольких сотрудников из высшего руководства. Разработка стратегии осуществляется по следующей схеме:




Рис. 4.1. Фазы стратегического планирования

Фаза А является наиболее сложной. Механизм ее реализации наглядно представлен на схеме:







Рис. 4.2. Формулировка стратегии

Многие стратегии возникают после идеи, связанной с новшеством.

Основу выработки инновационной стратегии составляют теория жизненного цикла продукта, рыночная позиция фирмы и проводимая ею научно-техническая политика.

Выделяют следующие типы инновационных стратегий:

1. Наступательная – характерна для фирм, основывающих свою деятельность на принципах предпринимательской конкуренции. Она свойственна малым инновационным фирмам.

2. Оборонительная – направлена на то, чтобы удержать конкурентные позиции фирмы на уже имеющихся рынках. Главная функция такой стратегии – активизировать соотношение "затраты - результат" в инновационном процессе.

Такая стратегия требует интенсивных НИОКР.

3. Имитационная – используется фирмами, имеющими сильные рыночные и технологические позиции.

Имитационная стратегия применяется фирмами, не являющимися пионерами в выпуске на рынок тех или иных нововведений. При этом копируются основные потребительские свойства (но не обязательно технические особенности) нововведений, выпущенных на рынок малыми инновационными фирмами или фирмами-лидерами.

	Вид стратегии
	Характеристики
	Применение

	Наступательная 
	Заключается в тщательном исследовании рынка на предмет рентабельности выпуска высокотехнологических новинок. Характеризуется высокими рисками 
	Применяется в основном крупными предприятиями, которые могут позволить себе жёсткую конкурентную борьбу и высококвалифицированный персонал 

	Оборонительная 
	Заключается не в активном внедрении новых научно-технических разработок, а в стабильной реализации имеющихся 
	Такой тип используется предприятиями со стабильной долей на отраслевом рынке, хорошей технологией производства, обученным персоналом 

	Промежуточная 
	Применяя такой тип стратегии, предприятие ищет и находит слабые стороны конкурентов и использует их. При этом происходит не конкурентная борьба, а просто заполнение тех ниш на рынке, которые другие по какой-либо причине не используют (не обязательно из-за отсутствия возможности — вполне вероятно, что, например, из-за отсутствия интереса к данной сфере). Примером инновационной промежуточной стратегии можно назвать выпуск и продажу металлур​ги​ческим предприятием посуды на основе собственного сырья 
	Подходит для любого сегмента бизнеса 

	Поглощающая 
	Вид стратегии, при которой предприятие при выпуске своего продукта использует не только собственные научно-технические разработки, но и чужие, перекупая права на них. Такая стратегия обычно используется в сочетании с какой-нибудь другой. Очень часто новые разработки слишком сложны для существующей на предприятии технической базы, или слишком ресурсозатратны, или не подходят под стратегическую политику предприятия; в таких случаях разработки продают другим заинтересованным фирмам 
	Средний и крупный бизнес с развитыми структурами для научно-технических разработок и свободными ресурсами для покупки и внедрения новых технологий 

	Разбойничья 
	Этот вид инновационной стратегии подразумевает выпуск на рынок большого количества привычного продукта с применением новшества, которое продлит его технико-эксплуатационные параметры. Если у предприятия хорошая научно-техническая база и принципиально новая разработка, оно может воспользоваться продуктом конкурента и наладить его выпуск — грубо говоря, украсть чужую разработку 
	Стратегия показала себя наиболее эффективной для стартапов, предприятий, которые только начинают завоёвывать долю на уже сложившемся рынке 

	Имитационная 
	Предприятие копирует продукты конкурентов, добавляя какие-нибудь новшества от себя: в дизайне, технических характеристиках, вкусе (если речь о продуктах питания) и так далее. Обычно используется, если у предприятия есть возможность сэкономить на издержках производства и стабильное положение на рынке. При определённой последовательности действий, сноровке и грамотной политике можно даже обогнать предприятие, которое выпускает оригинальный продукт 
	Предприятие среднего или малого бизнеса с развитыми производственными подразделениями


Инновационная стратегия исходит из принципа "время - деньги".

Выбор инновационной стратегии с учетом жизненного цикла продукта учитывает следующее:

1. Зарождение. Этот переломный момент характеризуется появлением зародыша новой системы в среде старой или исходной, что превращает ее в материнскую и требует перестройки всей жизнедеятельности.

Пример 1. Изобретательский цикл. Здесь зарождение - появление первой идеи (оформленного технического решения), которая ляжет в основу нового вида техники (формулирование принципа деятельности).

Пример 2. Производственный цикл. Зарождением является создание фирмы-эксплерента (то есть фирмы, которая специализируется на создании новых или радикальном преобразовании старых сегментов рынка), которая берется разрабатывать новую технику.

2. Рождение. Здесь перелом состоит в том, что реально появляется новая система, сформировавшаяся в значительной степени по образу и подобию систем, ее породивших.

Пример 1. Появление первой идеи (оформленного технического решения), которая позволит перейти к общему представлению нового вида техники (формулирование компоновочной схемы).

Пример 2. Начало преобразования фирмы-эксплерента в фирму-патиент (фирма, работающая на узкий сегмент рынка и удовлетворяющая существующие на нем специфические потребности).

3. Утверждение. Переломом является возникновение сформировавшейся (взрослой) системы, которая начинает на равных  конкурировать с созданными ранее, в том числе и родительской. Сформировавшаяся система стремится самоутвердиться и готова к тому, чтобы положить начало появлению новой системы.

Пример 1. Появление первой идеи (оформленного технического решения), которая позволит прейти к практическому созданию первых образцов нового вида техники (создание конструктивной схемы).

Пример 2. Начало преобразования фирмы-патиента в фирму-виолент (фирма с "силовой" стратегией, действующая в сфере крупного стандартного бизнеса, характеризующаяся высоким уровнем освоенной технологии, массовым выпуском продукции).

4. Стабилизация. Перелом во вступлении системы в такой период, когда она исчерпывает свой потенциал дальнейшего роста и близка к зрелости.

Пример 1. Появление первой идеи (оформленного технического решения), которая позволит перейти к практической реализации технических систем, пригодных к широкомасштабной реализации (создание нескольких типоразмеров).

Пример 2. Выход виолента на мировой рынок и образование на нем первого филиала.

5. Упрощение. Переломный момент, состоящий в начале «увядания» системы, в появлении первых симптомов того, что она прошла «апогей» своего развития: молодость и зрелость уже позади, а впереди старость.

Пример 1. Появление первой идеи (оформленного технического решения), которая связана с оптимизацией созданной технической системы.

Пример 2. Образование из виолента транснациональной компании (ТНК).

6. Падение. Во многих случаях отмечается снижение большинства значимых показателей жизнедеятельности системы, что и составляет суть перелома.

Пример 1. Появление первой идеи (оформленного технического решения), связанного с усовершенствованиями ранее созданной технической системы на уровне рационализаторских предложений.

Пример 2. Начало распада ТНК на ряд обособленных  фирм-коммутантов (фирм, осуществляющих средний и мелкий бизнес для удовлетворения местных потребностей при индивидуализированном подходе к клиентам на базе использования достижений фирм-виолен тов.

7. Исход. Этот переломный момент характеризуется завершением снижения большинства значимых показателей жизнедеятельности системы. Она как бы возвращается к своему исходному состоянию и подготавливается к переходу в новое состояние. 

Пример 1. Появление первой идеи (оформленного технического решения), которая связана с изменением функции эксплуатируемой техники.

Пример 2. Окончание процесса разделения ТНК на ряд полуобособленных фирм-коммутантов, в этой ситуации гибель одной фирмы не вызывает никаких осложнений в деятельности других.

8. Деструктуризация. Перелом выражается в остановке всех процессов жизнедеятельности системы и либо в использовании ее в другом качестве, либо в проведении технологии утилизации.

Пример 1. Прекращение поступлений идей, связанных с техникой данного вида (при этом отдельные образцы старой техники могут использоваться в качестве реликвий, и в связи с этим не исключено появление технических решений, которые относятся, как правило, к пятому или шестому этапу.

Пример 2. Прекращение существования фирмы (как правило, это означает ее переспециализацию на выпуск другой продукции).

Далее следует локальный уровень, определяющий НТПл, – то есть к уровню фирмы, производства и т. д. Согласно современной экономической науке, в каждый конкретный период времени конкурентоспособная производственная единица (фирма, предприятие), специализирующаяся на выпуске продукции для удовлетворения определенной общественной потребности, вынуждена работать над товаром, относящимся к трем поколениям техники – уходящему, господствующему и нарождающемуся (перспективному).

Во-первых, эта отрасль на обывательский взгляд кажется настолько устоявшейся, что не требует новых технологий, а во-вторых, в России значительная доля финансирования НИОКР обеспечивается сырьевыми компаниями, и именно в этих компаниях («Газпром», «Лукойл», «Роснефть», «Сибур», «Норильский никель», «Русал» и др.) сейчас идут активные процессы реструктуризации науч- но-технической инфраструктуры. Данный пример не относится к какой-либо конкретной компании, в нем интегрированы черты организации НИОКР целого ряда крупных сырьевых компаний России1. Для того чтобы проследить логику организации НИОКР, цепочку от бизнес-стратегии к инновационной стратегии ознакомимся с общими сведениями о компании и ее бизнес-стратегии.
Общие сведения о компании. Вертикально-интегрированная компания нефтегазовой отрасли. Основной вид бизнеса — добыча и переработка нефти, сбыт нефтепродуктов. Основная продукция — нефть, газ, топливо, масла, кокс. Имеет бизнес в 30 регионах Российской Федерации. Годовая выручка — десятки миллиардов долларов. В состав компании входят до десяти региональных добывающих предприятий, несколько нефте- и газоперерабатывающих заводов, сбытовые организации (нефтебазы, терминалы и заправочные сети). 

Число сотрудников — десятки тысяч.


Краткая характеристика технологий. В добыче углеводородов используются сложные современные технологии и оборудование российского и зарубежного производства, в том числе технологии проектирования добычи, увеличения нефтеотдачи, интенсификации добычи, подготовки и транспортировки нефти. Очень низкая доля собственных технологий. Большая часть высокотехнологичных услуг обеспечивается контрактами с нефтесервисными компаниями (бурение, геофизические исследования, гидроразрыв пласта и др.).
В переработке нефти используются атмосферная и вакуумная перегонка, гидроочистка, риформинг, изомеризация, каталитический крекинг, гидрокрекинг, компаундирование топлив, коксование и др. Большинство установок эксплуатируется 30 и более лет. Часть технологий масляного производства разрабатывается в компании и охраняется патентами. Высокая роль информационных технологий.
Текущие задачи бизнеса. В добыче — удержание уровня добычи при ухудшающихся условиях (выработанность месторождений, сложные условия добычи), решение проблемы утилизации попут-ных газов. В переработке — выпуск топлив по минимальной себестоимости при поэтапном повышении качества в соответствии
'Пример инновационной стратегии нефтегазовой компании приведен исключительно в качестве иллюстрации. В реальности инновационная стратегия должна быть прописана значительно детальнее. Число технологий, используемых при добыче и переработке нефти, огромно, и в отношении каждой из них можно поставить краткосрочные и долгосрочные задачи.

с требованиями государства. Организация производства масел и кокса, отвечающих мировому качеству.
Перспективные задачи бизнеса. Основная задача — обеспечение сохранения бизнеса при падении добычи и постепенном исчерпании углеводородов.
Перспективная (среднесрочная) задача в нефтедобыче — увеличение добычи нефтей из низкопроницаемых коллекторов, вязких и высоковязких нефтей, газовых конденсатов.
Перспективная (среднесрочная) задача в нефтепереработке — углубление переработки, перевод производства на выпуск топлива европейского качества, увеличение доли рынка и ассортимента масел, производство кокса с низким содержанием серы, развитие нефтехимического бизнеса, решение экологических проблем.
В долгосрочной перспективе компания должна найти и реализовать возможности для производства углеводородных топлив из альтернативных источников. Здесь первое перспективное направление — получение дополнительной продукции путем конверсии попутных газов в жидкие топлива. Второе направление — получение топлив путем газификации угля. Третье направление, в перспективе 15—20 лет, — производство водородных топлив для нужд водородной энергетики.
Таблица 2.2
Проблемы бизнеса — технологическое решение для нефтегазовой
компании Проблема Технологическое решение Необходимо обеспечить добычу при ухудшающихся условиях (выработанность запасов, обводненность скважин, солеотложение, вязкие нефти, низкая проницаемость, большая глубина) Технологии добычи нефти в сложных условиях (методы интенсификации добычи, методы увеличения нефтеотдачи, новое насосное оборудование и др.)Значительные потери нефти из-за аварий промысловых трубопроводов Новые технологии борьбы с коррозией Высокое содержание газа в нефти, требования утилизации попутных газов Технология конверсии газа в жидкие топлива Ужесточение требований по качеству топлив Новые технологии переработки и катализаторы Уменьшение спроса на мазут Технологии углубленной переработки нефти Вытеснение масляной продукции зарубежными компаниями Новые технологии производства современных масел Вытеснение коксовой продукции зарубежными компаниями Технологии, обеспечивающие снижение содержания серы в коксе
Проблема Технологическое решение В будущем — исчерпание углеводородов Переход на производство водорода Ухудшающаяся экология Технологии мониторинга и охраны среды
Используя приведенную выше информацию и построив табл. 2.2, можно сформулировать инновационную стратегию компании, которую целесообразно разбить на блоки: цель, задачи, ожидаемые результаты, политика в отношении интеллектуальной собственности.
Блок «Цель инновационной работы научно-технического блока компании»:
в добыче углеводородов — обеспечение (разработка, адаптация) технологиями для поддержания уровня добычи в условиях выработанности запасов и обводненности месторождений, больших глубин, малой проницаемости, высокой вязкости нефтей, высоком газовом факторе;

нефтегазопереработке — обеспечение переработки нефти на стареющем оборудовании (сегодня), обеспечение (разработка, адаптация) технологий для углубленной переработки нефти и производства продукции европейского качества (в будущем).
Блок «Задачи/направления инновационной деятельности»:
комплексные технологические решения по текущим проблемам добычи и переработки;
разработка:
технологии утилизации попутных газов,
технологий добычи нефти в сложных условиях,
технологий борьбы с коррозией,
импортозамещающих катализаторов нефтепереработки,
технологий производства конкурентоспособных масел,
технологий производства низкосернистого кокса,
методов онлайн-мониторинга качества нефтепродуктов,
методов мониторинга и охраны окружающей среды;
накопление экспертизы в области водородных технологий.
Блок «Ожидаемыерезультаты инновационной деятельности»:
ближайшие (1—2 года):
решение текущих технологических проблем, научное сопровождение проектов разработки месторождений, внедрение разработанных ранее технологий добычи;
уменьшение числа аварий на трубопроводах за счет разра-ботки и внедрения системы коррозионного мониторинга и регламентов ингибирования;
решение текущих технологических проблем нефтепереработки (оптимизация процессов и катализаторов, мониторинг, технологические регламенты);
решение текущих технологических проблем экологии (разработка и внедрение системы экологического мониторинга);
среднесрочные (3—5 лет):
испытания и внедрение в производство новых методов добычи нефти для обводненных месторождений;
технологии производства импортозамещающих катализаторов нефтепереработки;
технологии производства высокоиндексных масел;
технология производства низкосернистого кокса на существующем оборудовании;
система онлайн-мониторинга качества нефтепродуктов;
базовый проект технологии производства синтетических жидких углеводородов из попутного газа;
экспертиза в области водородных технологий;
долгосрочные (5—10 и более лет):
технологии и катализаторы нефтепереработки нового поко-ления;
технологии производства синтетических углеводородов путем газификации угля;
технологии производства, хранения и распределения водорода.
Блок «Политика в отношении интеллектуальной собственности»:
активное создание и охрана объектов ИС в направлениях собственных разработок;
лицензирование собственных разработанных технологий;
обеспечение патентной охраны существующих технологий.




Рис. 1. Циклы выпуска сменяющих друг друга продуктов (А, В, С)
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Диаграммы структуры выпуска продукции фирмы в различные моменты времени: 

а) момент t1; б) момент t2; в) момент t3.

На рис. 1 видно, что стабильная величина совокупного дохода предприятия (фирмы) обеспечивается правильным распределением усилий между сменяющими друг друга продуктами (поколениями техники). Достижение такого распределения и является целью формирования и осуществления научно-технической политики фирмы. Оптимизация этой политики требует знаний о технических и технологических возможностях каждого из сменяющих друг друга (и конкурирующих между собой) поколений техники. По мере освоения того или иного технического решения его реальная способность к удовлетворению соответствующих потребностей общества и экономические характеристики изменяются, что, собственно, и обуславливает циклический характер развития поколений техники. 

Однако определяющим в формировании конкурентоспособной научно-технической политики предприятия (фирмы) служит то обстоятельство, что средства в развитие и освоение продукта нужно вкладывать значительно раньше, чем будет получен реальный эффект в виде завоеваний прочный позиций на рынке. Поэтому стратегическое планирование научно-технической политики требует достоверного выявления и прогнозирования тенденций развития каждого поколения соответствующей техники на всех стадиях его жизненного цикла. Необходимо знать, в какой момент предлагаемое к освоению поколение техники достигнет максимума развития, когда к этой стадии придет конкурирующий продукт, когда целесообразно начать освоение, когда - расширение, а когда наступит спад производства.

Полный цикл жизни отдельного поколения техники (от первых научных разработок принципа действия до снятия с промышленного производства) в условиях рыночной экономики, как правило, формируется разнонаправленными усилиями множества предприятий и фирм. Он охватывает как минимум три частных цикла: научный, изобретательский и производственный. Названные циклы на протяжении жизни одного поколения техники друг за другом последовательно, но с некоторым взаимным наложением во времени. 

Многочисленными исследованиями доказано, что между этими циклами имеется статистическая связь через временной лаг, равный определенному средневероятному промежутку времени. Этот лаг располагается между моментом появления технического решения (либо между моментом оформления, регистрации технической идеи, проекта и т.д., например, получением патента на изобретение) и моментом максимального объема использования этой идеи, проекта и т.д. в промышленности. В связи с этим научно-техническая политика предприятия (фирмы) должна тщательно отслеживать отечественные и мировые тенденции развития науки и техники. Чтобы успешно решить эту задачу, нужно уметь анализировать потоки документов (информации).

Существующий методический аппарат выявления мировых и отечественных тенденций развития науки и техники на базе анализа массивов документов в конечном счете можно свети к следующим пяти методам:

1. Метод структурно-морфологического анализа

Этот метод предназначен для выявления внутреннего состава предметной области, фиксации появления принципиально новых разработок (идей, технических решений и т.п.), что позволяет обоснованно формировать стратегию НТПл на подотраслевом уровне.

2. Метод определения характеристик публикационной активности

Его специфика связана с тем что поток документов ведет себя как система, подчиняясь циклическому развитию; отслеживая эти циклы, можно определить, на каком этапе жизненного цикла находится предметная область в той или иной стране. Это дает возможность предлагать корректные рекомендации по формированию НТПл на отраслевом уровне.

3. Метод, базирующийся на выявлении

групп патентных документов с семейством патентов-аналогов большой мощности, или просто метод патиентов-аналогов. Его сущность исходит из того, что фирмы патентуют за рубежом только те идеи, которые имеют практическую значимость. Поэтому, выявляя направления, в которых мощность патиентов-аналогов растет быстрее, удается тем самым устанавливать направленность деятельности ведущих фирм в развитии производственного потенциала.

4. Метод терминологического и лексического анализа

Терминологический анализ базируется на предположении о том, что при использовании исследователями идей из других областей знаний происходит смена терминологического аппарата. Это связано с крупными структурными сдвигами, которые первоначально не отслеживаются никакими другими методами. Поэтому метод терминологического анализа позволяет выявить зарождение принципиальных инноваций на ранних этапах и спрогнозировать направленность ожидаемых изменений. Лексический анализ текстов аналогичен терминологическому анализу; различие лишь в том, что рассматриваются не конкретные термины, а словосочетания (лексические единицы).

5. Метод показателей

основывается на том, что каждая техническая система описывается набором показателей, которые в меру научно-технического прогресса совершенствуются, что отражается в документах. Изучая динамические характеристики показателей технических систем, можно получить четкое представление о тенденциях, имеющихся в мировой и отечественной практике и научных изысканиях.

Общая последовательность подготовки исходной информации для принятия управленческих решений по формированию научно-технической политики состоит из нескольких блоков. Первый - разработка морфологической классификации предметной области. Второй блок – разработка рубрикатора предметной области, например, в терминах Международной классификации изобретений. Рубрикатор представляет собой набор рубрик, по которым из разных источников производится отбор документов по интересующей проблематике. Соответственно третий, четвертый и пятый блоки - информационный поиск исходной информации; анализ полученных результатов; определение рекомендаций по формированию научно-технической политики предприятий (фирм) для лиц, принимающих решения.

Проведенные исследования и полученные благодаря им результаты позволяют выявить моменты развития и смены поколений техники, определить намечающиеся тенденции, прогнозировать дальнейшие изменения в технике и технологиях с целью оптимизации научно-технической политики. Все это служит основой для выработки рекомендаций относительно инвестиционной политики и планирования вложений ресурсов.

Направления выбора инновационной стратегии с учетом рыночной позиции (контролируемая доля рынка и динамика его развития, доступ к источникам финансирования и сырья, позиции лидера или последователя в отраслевой конкурентной борьбе) показаны на схеме:









Рис. 2. Направления выбора инновационной стратегии

Выбор стратегии осуществляется по каждому направлению, выделенному при постановке цели. Упрощенная модель выбора разработана Бостонской консультативной группой и предназначена для выбора стратегии в зависимости от доли рынка и темпов роста в отрасли:





В соответствии с этой моделью фирмы, завоевавшие большие доли рынка в быстрорастущих отраслях («звезды»), должны выбирать стратегию роста. Фирмы, имеющие высокие доли роста в стабильных отраслях  («дойные коровы»), выбирают стратегию ограниченного роста. Их главная цель - удержание позиций и получение прибыли. Фирмы, имеющие малую долю рынка в медленно растущих отраслях («собаки») выбирают стратегию отсечения лишнего.

Для предприятий, слабо закрепившихся в быстрорастущих отраслях, ситуация требует дополнительного анализа, так как ответ неоднозначен.

Выбирая варианты стратегии, фирма может воспользоваться матрицей продукция / рынок:

Таблица 1.

Матрица продукция / рынок

	
	Продукция, выпускаемая в настоящее время
	Новая продукция, связанная с выпускаемой
	Совершенно новая продукция

	Имеющийся рынок
	90%
	60%
	30%

	Новый рынок, но связанный с имеющимся
	60%
	40%
	20%

	Совершенно новый рынок
	30%
	20%
	10%


Разработка стратегии может осуществляться тремя путями: сверху вниз, снизу вверх и с помощью консультативной фирмы. В первом случае стратегический план разрабатывается руководством компании и как приказ спускается по все уровням управления.

При разработке "снизу вверх" каждое подразделение (служба маркетинга, финансовый отдел, производственные подразделения, служба НИОКР и т.д.) разрабатывает свои рекомендации по составлению стратегического плана в рамках своей компетенции. Затем эти предложения поступают руководству фирмы, которое обобщает их и принимает окончательное решение на обсуждении в коллективе. Это позволяет использовать опыт, накопленный в подразделениях, непосредственно связанных с изучаемыми проблемами и создает у работников впечатление общности всей организации в разработке стратегии.

Фирма может воспользоваться и услугами консультантов для исследования организации и выработки стратегии.

Лекция № 4

Анализ финансовых результатов и  денежных потоков от инновационной деятельности

Проведение анализа и оценки инноваций и инновационной деятельности опирается на многочисленные источники  экономической информации. Важность получения оперативных и достоверных данных обусловлена прямой зависимостью результатов принимаемы* стратегических решений от точности прогнозных (ожидаемых) значений будущих доходов, расходов и денежных потоков. При этом надежность прогнозов связана в большей степени с качеством исходной информации, чем с применяемыми методами анализа. Информационная база анализа нововведений формируется в соответствии с целями и задачами анализа, объединяя данные внешних и внутренних источников, причем благодаря стратегической направленности инноваций и отсутствию у организации прошлого опыта подобной деятельности для принятия управленческих решений информация внешних источников оказывается преобладающей как по объему, так и по значению. 

Таблица 1. Потребности в сборе информации для анализа и оценки инноваций
	Виды инноваций
	Структура данных

	
	Из первичных и вторичных источников
	Из внешних и внутренних источников
	Постоянные и динамические

	Использование новых материалов или иных производственных ресурсов без изменения процессов
Внедрение нового или модернизация существующего оборудования
Внедрение новой технологии или реорганизация производства
	минимум данных из первичных источников, касающихся свойств, материала
Данные Из первичных источников касаются свойств оборудования, перспективы продаж-из вторичных источни​ков
может потребоваться сбор дополнительной первичной информации, касающейся объемов продаж
	минимум данных из внешних источников
данные внешних источников касаются оборудования,, вторичных внешних - будущих продаж
расходы оцениваются в основном на базе внешних источников, доходы - на базе внешних и внутренних
	вся необходимая информация - (условно-) достоянная-
доля собираемой дина​мической информации может быть несущест​венна       „„-,.;,
доля динамической информации сущест​венна для принятия решений

	Выпуск новой продукции (работ, услуг)
Выход на новый рынок (на новый сегмент рынка)
Новый вид деятельности, новое производство и т.п.
	данные о доходах формируются за счет сбора первичной информации, о расходах -в основном за счет первичной
данные о доходах фор​мируются за счет сбора первичной информации
доля вторичных источ​ников информации несущественна
	большая часть релевант​ной информации — из внешних источников
большая часть реле​вантной информации -из внешних источников
релевантная информа-г ция - из внешних источников
	большая часть релевант​ной информации - дина​мическая
большая часть реле​вантной информации -динамическая
доля (условно-) посто​янной информации в собираемом объеме незначительна


Для проведения анализа и контроля инноваций и инновацион​ной деятельности наряду с маркетинговой большое значение имеют общеэкономическая и финансовая информация. Данные об уровне инфляции и динамике валового внутреннего продукта (ВВП), доходах населения и структуре потребления и сбережений, доходах на душу населения и уровне безработицы используются в качестве исходных факторов долгосрочного маркетингового анализа и прогнозирования перспектив сбыта на потребительских рынках. Такие финансовые индикаторы, как безрисковая процентная ставка и среднерыночный уровень доходности, а также тренды и доходности индексов рынка ценных бумаг широко применяются при определении цены капитала и уровня требуемой премии за риск. Источниками внешней общеэкономической и финансовой информации являются публикации в специализированных, в том числе электронных, средствах массовой информации и телеком​муникационных системах, официальные публикации Центрального банка и Федеральной комиссии по рынку ценных бумаг, ежегодные отчеты Президента и Правительства РФ Федеральному Собранию, данные Госкомстата РФ и информационные услуги, предоставляемые экономическим субъектам специализированны​ми агентствами экономической информации. Важной составляющей информационной базы анализа выступает внутренняя финансовая информация. Внутренние финансовые данные необходимы прежде всего для расчета фактической цены капитала и отдельных его составляющих.

Значение прогнозной общеэкономической и финансовой информации особенно возрастает при проведении долгосрочного перспективного анализа инноваций в условиях неопределенности рыночной среды.

В системах комплексного экономического анализа и контроля ин​новационной деятельности коммерческих организаций важная роль принадлежит анализу финансовых результатов и денежных потоков инноваций. Он занимает промежуточное место между анализом доходов, расходов, активов, обязательств и инвестиционных затрат, как этапами предварительного и последующего анализа, и анализом комплексных оценочных показателей, таких, как чистая текущая стоимость.

Одновременно анализ финансовых результатов указывает основные направления для поиска причин отклонений и выявления резервов роста в ходе дальнейшего анализа. В системе комплексного контроля инновационной деятельности анализ финансовых результатов и денежных потоков используется главным образом для обеспечения сметного контроля и контроля соответствия.

Информационной базой перспективного анализа служат данные инновационных проектов и бизнес-планов развития организации, построенных на основе учетной, общеэкономической и маркетинговой информации. Текущий и последующий анализ проводятся по данным учета и отчетности в сравнении с показателями бизнес-планов. Перспективный анализ финансовых результатов и денежных потоков инноваций проводится в рамках оценки эффективности и влияния на общие результаты деятельности фирмы, т. е. входит составной частью в подсистемы анализа инвестиционных альтернатив и предварительного контроля нововведений.

Перспективный анализ финансовых результатов и денежных потоков инноваций проводится в рамках оценки эффективности и влияния на общие результаты деятельности фирмы, т. е. входит составной частью в подсистемы анализа инвестиционных альтернатив и предварительного контроля нововведений 

Необходимо отметить, что в некоторых случаях: может наблюдаться взаимозависимость Доходов и, в особенности, расходов по инновационной и обычной деятельности (эффект масштаба, эрозий ассортимента и т.п. явления):

Анализ данных необходимо проводить следующим образом: определив величину влияния инноваций на финансовые результаты и денежные потоки экономического субъекта, рассчитывают темпы прироста прибыли и чистого денежного потока по годам реализации проекта, затем оценивают приведенный экономический эффект (NPV) инноваций как сумму дисконтированных приростов чистого денежного потока по периодам. Полученное значение NPV показывает, в частности, влияние инноваций на рыночную стоимость компании (в условиях эффективного рынка).
Текущий и ретроспективный анализ финансовых результатов и денежных потоков инноваций предлагается проводить в аналитических таблицах, обеспечивающих выявление отклонений фактических показателей от запланированных и анализ причин данных отклонений

В ходе анализа необходимо выделять влияние следующих факторов:
· уровня цен на продукцию и производственные ресурсы;
· объема продаж в натуральном выражении;
· структуры продаж;
· уровня переменных затрат (себестоимости продукции);
· уровня условно-постоянных расходов.
Следующим этапом текущего анализа является оценка отклонений денежных потоков от показателей смет (бюджетов) инноваций, для чего необходимо наличие указанных документов в составе бизнес-плана инноваций, а также организация. учета таким образом, чтобы структура статей, выплат и поступлений давала возможность контролировать их соответствие плановым величинам.

Рассматривая текущий анализ финансовых результатов и денежных потоков, необходимо отметить проблему формирования набора исходных данных на основании информации бухгалтерского учета и отчетности

Методическое единство процедур формирования показателей денежных потоков и их использование в анализе и контроле может обеспечить соответствующий внутренний нормативный документ организации, содержащий правила и рекомендации по формированию показателей внутренней отчетности. Их практическое применение позволило бы разграничивать текущие, инвестиционные и финансовые поступления и выплаты, а также оперативно и достоверно формировать внутреннюю отчетность о движении денежных средств по инновационным сегментам деятельности на основе данных бухгалтерского учета. 
Особенности инновационной деятельности обусловливают отличия в составе элементов денежных потоков инновационных сегментов. В частности, в состав денежного оттока от инвестиционной деятельности, на наш взгляд, необходимо включать не только расходы на приобретение и создание внеоборотных активов (основных средств и нематериальных активов), но и затраты на разработки, относимые в бухгалтерском учете на расходы текущего периода. Включать в инвестиционные расходы целесообразно только те затраты, которые производятся непосредственно для данного проекта (для обеспечения данного сегмента деятельности) при наличии достаточной определенности относительно их результатов и получения от них в будущем экономических выгод.

Аналогичные затраты, производимые безотносительно к какому-либо сегменту деятельности, или направленные на улучшение характеристик продукции или подобные цели в рамках текущей деятельности сегмента, могут рассматриваться, в зависимости от определенности будущих экономических выгод, как дополнительные инвестиционные затраты или как расходы периода, и должны отражаться отдельно в соответствующих строках форм внутренней отчетности и аналитических таблиц. В состав инвестиционных затрат входят также расходы на сертификацию и лицензирование и иные виды выплат, связанных с осуществлением инновационной деятельности.
Опыт крупных российских компаний подтверждает практическую осуществимость и экономическую эффективность мероприятий по проведению оперативного анализа денежных потоков инноваций. Необходимые вложения в организацию системы учета и контроля окупаются за счет повышения эффективности использования финансовых ресурсов, предотвращения их нецелевого расходования, а также улучшения качества принимаемых управленческих решений.
Основная задача анализа инноваций и главная предпосылка контроля их эффективности для организации - расчет критерия оценки нововведений, т. е. экономического показателя (группы показателей), значение которого позволяет принимать решение о привлекательности данного новшества для компании и при необходимости сравнивать между собой альтернативные варианты нововведений. 
Главная цель управления финансами, как и всеми сторонами деятельности фирмы, - максимизация благосостояния ее, владельцев (критерий максимизации благосостояния акционеров).
Абстрагируясь от качественных характеристик и ограничиваясь финансовой стороной благосостояния, считается, что оно складывается из прироста рыночной стоимости организации (стоимости акций) и сумм выплаченных дивидендов. Поэтому рыночная стоимость компании может служить главным ориентиром корпоративного управления.

На практике корпоративное управление, ориентируясь на цену акций, использует тем не менее целый набор количественных ориентиров, которые зачастую принимаются в качестве целей управления. Они могут быть зафиксированы в организационной политике и в качестве целей управления инновациями, особенно если нововведения рассматривать как формирование или улучшение характеристик одного из сегментов
текущей деятельности.
Рис. 1 Финансовые цели управления инновациями

Указанным целям соответствует ряд экономических показателей, таких, как величина чистой прибыли, собственного капитала, его рентабельности или рентабельности активов и т.д). Наиболее близким из них к рыночной стоимости компании, оцененной в условиях эффективного рынка, является критерий чистой текущей стоимости (NPV).

NPV можно рассматривать как цену, по которой при прочих равных условиях - инвестор мог бы продать свой проект, получив нормальную экономическую прибыль
После выделения главного критерия строиться система показателей комплексного анализа и оценки инноваций.

Рис.2. Комплексная система показателей анализа и оценки инноваций

В системе анализа инноваций выделяются четыре группы показателей. К первой из них относятся критерии обобщающей (интегральной) оценки нововведений, подразделяемые, в свою очередь, на дисконтные, традиционные и рейтинговые. Во вторую группу входят финансовые коэффициенты оценки ликвидности, финансовой устойчивости и структуры капитала. Они относятся к частным оценочным показателям, поскольку характеризуют лишь одну из сторон инновационной деятельности хозяйствующего субъекта. Таким образом, показатели первой группы должны давать оценку эффективности с учетом предпочтений лик​видности и ограничений финансирования. Указанным требованиям отвечает NPV и другие дисконтные показатели, поскольку воз​растание финансовых рисков вследствие изменения структуры капитала и активов влияет на ставку дисконтирования и через нее -на оценку инноваций.

Третью группу аналитических показателей образуют частные критерии оценки эффективности инноваций, такие, как коэффициенты рентабельности, оборачиваемости, ресурсоемкости, использования фондов времени и т.д. Задача применения данных показателей состоит в оценке отдельных сторон процесса нововведения, а также обеспечении факторного анализа и выявлении причин отклонений итоговых (обобщающих) показателей.

Четвертую основную группу аналитических коэффициентов формируют показатели оценки рисков инноваций. Их можно подразделить на подгруппы показателей, образованных на основе дисперсий или среднеквадратического отклонения (включая коэффициент вариации KVAR и иные аналогичные коэффициенты), бета-коэффициентов (бета-коэффициенты инвестиций, собственного капитала и т.д.), а также аналитических коэффициентов оценки риска (коэффициенты финансового риска KFR, операционного рычага, уровень точки безубыточности и т.п.). 

Многофакторные модели анализа результативных показателей инновационной деятельности имеют важное прикладное значение  для проведения анализа и оценки инноваций. Например:
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где NPV – чистая текущая стоимость инновационного проекта;


I0 – сумма первоначальных инвестиций;


ROIN – рентабельность инвестиций;


NA – средняя норма амортизационных отчислений;


FIA – удельный вес амортизируемого имущества в активах проекта;


E и D – величины собственных и заемных средств соответственно;


PVIFAr,n – фактор текущей стоимости аннуитета при ставке r и продолжительности n периодов.
Лекция 5

Оценка эффективности и экспертиза инновационно-инвестиционной деятельности

Задачей экспертизы является оценка научного и технического уровня проекта, возможностей его выполнения и эффективности. На основании экспертизы принимаются решения о целесообразности и объеме финансирования.

Большое внимание уделяется срокам проведения экспертиз, согласований, продолжительности периода от подачи заявок и предложений до открытия финансирования или предоставления льгот и субсидий. Существуют три основных метода экспертизы инновационных проектов,  финансируемых из бюджета:

· описательный;

· сравнение положений «до» и «после»;

· сопоставительная экспертиза.

Описательный метод получил широкое распространение во многих странах. Его суть состоит в том, что рассматривается потенциальное воздействие результатов осуществляемых проектов на ситуацию на определенном рынке товаров и услуг. Он позволяет учитывать. Например, взаимодействие сферы НИОКР с патентным правом, налоговым законодательством, образованием, подготовкой и переподготовкой кадров. Описательный метод позволяет обобщить получаемые результаты, прогнозировать и учитывать побочные процессы.

Основным недостатком метода является то, что он не позволяет корректно сопоставить два и более альтернативных варианта.

Метод сравнения положений «до» и «после» позволяет принимать во внимание не только количественные, но и качественные показатели различных проектов. 
Сопоставительная экспертиза состоит в сравнении положения предприятий и организаций, получающих государственное финансирование с теми, кто его не получает. 

Вместе с тем, этот метод также имеет недостатки, в частности, он не применим при выработке долгосрочных приоритетов государственной политики.

Плюсы и минусы различных методов экспертизы инновационных проектов обусловливают их комбинированное применение.

Специальной комиссией ОЭСР рекомендовано руководствоваться следующими принципами проведения экспертиз:

1. Наличие независимой группы исследователей, выступающих арбитрами в спорных ситуациях по результатам экспертизы, по подбору специалистов ее проводящих и методам контроля.

2. При расчете добавленной стоимости деятельность в области исследований и нововведений рассматривается как производственная.

3. Осуществлять предварительное прогнозирование и планирование расходов на среднесрочную перспективу, чтобы иметь возможность определить предполагаемую эффективность и время для контроля.

4. Увязывать методы контроля с перспективами развития системы руководства научно-технической политикой на государственном уровне.

При экспертизе проектов должно быть учтено потенциальное воздействие результатов исследований или разработок на социальную, экономическую и экологическую среду.

В России выделение ассигнований для финансирования капитальных вложений, затрат на научные исследования и разработки и прочих  текущих затрат по федеральным научно-техническим программам, утвержденным Правительством Российской Федерации осуществляется целевым назначением государственному заказчику через Федеральный бюджет на очередной финансовый год.

Экспертизу проектов в области гуманитарных и общественных наук проводят Российский гуманитарный научный фонд (РГНФ) и Российский фонд фундаментальных исследований (РФФИ).

В РГНФ экспертная оценка формализуется в виде ответов на вопросы экспертной анкеты и предусматривает следующие варианты итогового заключения эксперта:

5 – проект заслуживает безусловной поддержки;

4 – проект заслуживает поддержки;

3 – проект может быть поддержан;

2 – проект не заслуживает поддержки;

1 – проект не заслуживает рассмотрения экспертным советом.

Экспертная оценка дается на основе анализа научного содержания проекта и научного потенциала автора (или авторского коллектива).

При анализе изложения замысла проекта учитывается:

1. Четкость изложения замысла проекта (четкая, нечеткая);

2. Четкость определения цели и методов исследования (четко, нечетко);

3. Качественные характеристики проекта (проект имеет: фундаментальный характер; междисциплинарный или системный характер; прикладной характер);

4. Научный задел (имеются: существенный научный и методологический задел в решении сформулированной в проекте проблемы; публикации по заданной теме; научно-методическая проработка решения проблемы отсутствует).

5. Новизна постановки проблемы (автором впервые сформулирована и научно обоснована проблема исследования; автором предложены оригинальные подходы к решению проблемы; сформулированная в проекте проблема исследования известна науке и автором не предложены оригинальные подходы к решению проблемы).

Научный потенциал авторского коллектива оценивается с учетом анализа научного содержания проекта (автор (участники)  в состоянии выполнить заявленную работу); эксперт сомневается в возможности выполнить заявленную работу.

Таким образом, эксперт должен дать не только описание проекта, но и оценить его актуальность для данной отрасли знаний; относится ли проект к приоритетным направлениям исследований; новизну поставленной проблемы; перспективы развития проекта; качественный состав участников и обосновать по вышеприведенной системе оценку проекта.

РФФИ проводит экспертизу на основе сравнительного анализа нескольких проектов. Экспертиза предусматривает три уровня.

Первый уровень – предварительное рассмотрение проекта и решение следующих задач:

· отбор проектов для участия во втором уровне экспертизы;

· составление мотивированных заключений по отклоненным проектам;

· определение экспертов по каждому проекту, прошедшему на индивидуальный уровень экспертизы.

Формализация результатов экспертизы осуществляется на рейтинговой основе.

Рейтинг индивидуального проекта устанавливается на втором уровне экспертизы.

На третьем уровне дается заключение по проекту (могут быть внесены коррективы в общий рейтинг проекта, принимаются решения о финансировании).

Индивидуальный рейтинг проекта рассчитывается по формуле:

R = r1 + r2 + r3
где

R – общий рейтинг проекта;

r1 – учитывает научную ценность проекта;

r2 – учитывает реальность выполнения проекта в срок;

r3 – корректирует суммарную оценку r1 и r2.

r1 оценивает вероятность того, что выполнение проекта может привести к новым принципиальным результатам; обеспечить существенное продвижение в рамках данного направления; оказать влияние на прогресс в данной или смежной научной области.

r2 учитывает научный уровень руководителя и потенциал возглавляемого им коллектива; научный задел и публикации по теме; информационное, лабораторное и материальное обеспечение проекта; корректность распределения задачи по этапам, результатам и срокам работы.

Конкурсы экономических исследований в России проводятся Консорциумом Экономических исследований и образования, созданным в 1995 году Фондом Евразия, Фондом Форда, Институтом «Открытое общество» Фонда Сороса, Благотворительными трастами ПЬЮ и Всемирным банком.

Российская программа экономических исследований ориентирована на поддержку исследований, направленных на решение проблем российской экономики переходного периода. Финансирование проектов осуществляется в форме индивидуальных грантов российским экономистам.

Основными целями являются:

· поддержка и распространение новых научных методов и идей;

· поощрение прикладных исследований, связанных с решением проблем экономики переходного периода;

· развитие исследовательского потенциала путем создания условий для научной работы молодых специалистов;

· содействие укреплению связей внутри научного экономического сообщества на территории России;

· создание условий для включения российских исследователей в мировое экономическое сообщество.

Таким образом, экспертиза инновационных проектов может осуществляться Государственным заказчиком (если финансирование идет из бюджета), а также специальными фондами поддержки научных исследований и разработок. Экспертиза проводится с целью отбора и решения проблемы финансирования.

Рассмотрим методы отбора инновационных проектов для реализации.

Экспертиза должна обеспечить выбор качественного инновационного проекта. Инновационные проекты, представленные инвесторам, должны быть сопоставимы и подвергаться анализу с помощью единой системы показателей. 
Сопоставимость представленных проектов определяется: 

· по объему работ, производимых с применением новых методов (технологий, оборудования и т.п.);

· качественным параметрам инноваций;

· фактору времени;

· уровню цен, тарифов. Условиям оплаты труда.
Стоимостные показатели по вариантам определяются с учетом инфляционного фактора.

При сравнении вариантов необходимо соблюдение принципов системного подхода. Здесь требуется учесть важнейшее свойство систем - эмерджентности, которое обуславливает неравенство совокупного эффекта от комплекса мероприятий и величины эффектов от раздельного их проведения.
При сравнении инновационных вариантов применяется принцип комплексного подхода, требующий учета всей совокупности мероприятий, которые необходимо осуществить при реализации данного варианта решения. Одинаковые по величине затраты, осуществляемые в разное время, экономически неравнозначны.
Значительная продолжительность жизненного цикла инноваций приводит к экономической неравноценности осуществляемых в разное время затрат и получаемых результатов Это противоречие устраняется с помощью так называемого метода приведенной стоимости или иначе дисконтирования, то есть приведением затрат и результатов к одному моменту времени. В качестве такого момента времени можно принять, например, год начала реализации инноваций.

Коэффициенты дисконтирования рассчитываются по формуле сложных процентов:



,                                            (5.1)

где

i – процентная ставка, выраженная десятичной дробью (норматив дисконтирования;

tp – год приведения затрат и результатов (расчетный год);

t – год, затраты и результаты которого приводятся к расчетному.

При условии приведения к году начала реализации инноваций имеем tp = 0 и следовательно



.                                           (5.2)

При положительной величине нормы процента на капитал i коэффициент дисконтирования всегда меньше единицы. 

Сравнение уровня дохода на капитал с процентной ставкой - это один из способов обоснования эффективности инноваций.

Кроме чистого приведенного дохода для отбора инновационных проектов используются показатели: срок окупаемости (ТОК); период окупаемости (ПОК); внутренняя норма доходности (ВД); рентабельность (R).

Срок окупаемости – показатель, отвечающий на вопрос, за какой срок могут окупиться инвестиции в инновационный проект. Этот показатель учитывает первоначальные капитальные вложения. В международной практике применяется, в основном, период окупаемости. Под периодом окупаемости понимают продолжительность периода, в течение которого сумма чистых доходов, дисконтированных на момент завершения инвестиций, будет равна сумме инвестиций. Внутренняя норма доходности – расчетная ставка процентов, при которой капитализация получаемого регулярно дохода дает сумму, равную инвестициям.  Рентабельность (R) определяется как соотношение эффекта и затрат на реализацию проекта.В практике оценки инновационных проектов рассчитают отношение приведенных доходов к инвестиционным расходам (benefit - cost ratio). В западной литературе этот показатель называют индексом доходности (profitabiliti index).
Отбор инновационных проектов проводится с учетом интересов инвесторов и непосредственных исполнителей.






Рис. 1. Показатели эффективности инновационного проекта

Общим для всех показателей эффективности инновационного проекта является расчет коэффициента эффективности по следующим формулам:



 (прямой показатель),                                  (5.3)



 (обратный показатель),                               (5.4)
где

Э – эффект (результат) от реализации проекта;

З – затраты, связанные с реализацией проекта.

Критерием отбора проектов может быть минимум затрат на их реализацию.

При отборе инновационных проектов следует обратить внимание на способы снижения риска.
При наличии нескольких вариантов наиболее эффективный вариант выбирается по минимуму так называемых приведенных затрат

Зi = Сi + ЕнКi = min,

где

Зi – приведенные затраты по каждому варианту;

Сi – издержки производства (себестоимость) по тому же варианту;

Ен - норматив эффективности капитальных вложений;

Кi – инвестиции по тому же варианту.

Поскольку инвестиции характеризуются одноразовостью или ограниченным периодом вложений, длительным сроком окупаемости, большой величиной, а издержки производства - это величина, как правило, годовая, то для того, чтобы привести к единой годовой размерности с помощью коэффициента экономической эффективности или уровня процентной ставки, берут часть инвестиций (капитальных вложений). Отсюда и появился термин  «приведенные затраты».

В плановой экономике величина Ен устанавливалась централизованно. В рыночной экономике каждая отдельная фирма. Предприятие устанавливает такой норматив либо на уровне процентной ставки i, либо как норматив рентабельности инвестиций Rн. Исходя из этого, можно приведенные затраты представить следующим образом:

Зi = Сi + i * Кi = min                                         (5.5)

или

Зi = Сi + Rн * Кi = min.

После этого рассчитывают срок окупаемости дополнительных инвестиций в инновации, который представляет собой временной период, за который дополнительные инвестиционные затраты на более дорогостоящий вариант инноваций окупаются благодаря приросту экономических результатов, обусловленному реализацией инноваций.

Расчетный срок окупаемости Тр определяется по следующей формуле:



,                                               (5.6)

где

К1 и К2 – инвестиции в инновации по сравниваемым вариантам;

С1 и С2 – годовые издержки соответственно по первому и второму вариантам.

Для выбора варианта расчетное значение срока окупаемости Тр сравнивается с его нормативной величиной Тн = 1 / Е.

Величина обратная сроку окупаемости представляет собой коэффициент эффективности дополнительных инвестиционных вложений в инновации или коэффициент сравнительной эффективности – Эр.

Данный показатель рассчитывается по формуле:

Эр = 

.                                                     (5.7)

Расчетное значение коэффициента эффективности Эр сравнивается с нормативной величиной Ен, соответствующей удовлетворяющей инвестора норме дохода на капитал. Если Эр > Ен, то дополнительные инвестиции в инновации, а, следовательно, и более инвестиционноемкий вариант, эффективны.

Таким образом, для выбора вариантов инновационных мероприятий используются показатели сравнительной экономической эффективности, которые учитывают лишь изменяющиеся по сравниваемым вариантам стоимостные части.

Такими показателями выступают следующие:

· приведенные затраты;

· срок окупаемости дополнительных инвестиций в инновации;

· коэффициент эффективности дополнительных инвестиций в инновации.

В практике управления инновационными проектами применяют следующие способы снижения риска:

1. Распределение риска между участниками проекта (передача части риска соисполнителям).

2. Страхование.

3. Резервирование средств на покрытие непредвиденных расходов.
Создание резерва средств на покрытие непредвиденных расходов предусматривает установление соотношения между потенциальными рисками, влияющими на стоимость проекта, и расходами, необходимыми для преодоления сбоев в выполнении проекта.

При резервировании средств на покрытие непредвиденных расходов учитывается точность первоначальной оценки стоимости проекта и его элементов.

Оценка непредвиденных расходов позволяет свести к минимуму перерасход средств.

Структура резерва на покрытие непредвиденных расходов определяется двумя методами:

1. Резерв делится на общий и специальный.

2. Определение непредвиденных расходов по видам затрат (заработная плата, материалы и др.).

Общий резерв покрывает изменения в смете и др.

Специальный резерв включает надбавки на покрытие роста цен, увеличение расходов по позициям, оплату исков по контрактам. Это особенно важно в условиях инфляции.

Дифференциация резерва по видам затрат позволяет определить степень риска, связанного с каждым видом затрат, которые можно в дальнейшем распространить на отдельные этапы проекта.

Для дальнейшего уточнения размеров непредвиденных расходов устанавливается взаимосвязь с элементами структуры разделения работ на разных уровнях этого деления, в том числе, на уровне комплексов (пакетов) работ. Такое детальное разделение работ помогает приобрести опыт и создать базу данных корректировки непредвиденных расходов.

Резерв на непредвиденные расходы определяется только по тем видам затрат, которые вошли в первоначальную смету и не должен использоваться для компенсации затрат, являющихся следствием неудовлетворительной работы.

План финансирования проекта должен учитывать:

· риск нежизнеспособности проекта;

· налоговый риск;

· риск незавершения проекта.

Инвесторы должны быть уверены, что возможные доходы от проекта будут достаточны для покрытия затрат, выплаты задолженности обеспечения окупаемости капиталовложений.

На микроуровне основное внимание уделяется коммерческой эффективности проекта, которая определяется как отношение финансовых затрат и результатов.

При рассмотрении альтернативных проектов в деловой практике применяют следующие направления анализа:

1. Сравнивается средняя годовая рентабельность проектов со средней ставкой банковского кредита.

2. Сравниваются проекты с точки зрения страхования от инфляционных потерь.

3. Сравниваются периоды окупаемости инвестиций.

4. Сравнивается потребность в инвестициях.

5. Учитывается стабильность поступлений.

6. Сравнивается рентабельность инвестиций в целом за весь срок осуществления проекта.

7. Сравнивается рентабельность инвестиций в целом с учетом дисконтирования.

При этом исходят из следующих критериев принятия инвестиционных решений:

1. Отсутствие более выгодных альтернатив.

2. Минимизация риска потерь от инфляции.

3. Краткость срока окупаемости.

4. Относительная дешевизна проекта.

5. Обеспечение стабильности поступлений.

6. Высокая рентабельность с учетом дисконтирования.

Таким образом, экспертиза инновационных проектов позволяет оценить их с точки зрения инвестиционной привлекательности.
Лекция №6

Роль экономической политики государства в организации инновационно-инвестиционной деятельности

С возрастанием сложности и динамизма перемен в экономических системах увеличивается потребность в качественных характеристиках разнородных сторон их функционирования. Интегрированная сфера инновационной и инвестиционной деятельности состоит из большого количества подсистем, что требует разработки модели развития в целом на основе количественных параметров.

При развернутой характеристике взаимосвязи инновационного потенциала и инвестиционной привлекательности субъектов РФ с ресурсно-затратными и результативными показателями функционирования их территориальных хозяйственных комплексов используется группировка по инновационному потенциалу и степени его востребованности. Выделяют следующие четыре группы:

1 группа – субъекты с близкими значениями рейтингов инновационного и инвестиционного потенциалов;

2 группа – регионы, в которых инновационный потенциал существенно ниже инвестиционного потенциала;

3 группа – субъекты, в которых инновационные рейтинги заметно выше инвестиционного рейтинга;

4 группа – регионы с низкими значениями рейтингов инновационного и инвестиционного потенциалов.

Основным информационным источником для определения показателей являются данные официальной статистики. 

Дальнейшее исследование динамики показателей инновационной деятельности ведется по следующим направлениям:

1. Инновационная активность предприятий в регионах

- Удельный вес организаций осуществляющих технологические инновации

- Удельный вес инновационных товаров, работ, услуг, в общем объеме

- Удельный вес затрат на технологические инновации

2. Экспорт инновационных товаров и услуг

3. Структура затрат на технологические инновации

- Распределение затрат на технологические инновации по источникам финансирования

- Распределение затрат на технологические инновации по видам инновационной деятельности и т.д.

С 15 июля 2009 года на ММВБ действует Рынок Инноваций и Инвестиций (РИИ ММВБ) – биржевой сектор для высокотехнологичных компаний, созданный ЗАО «ММВБ» совместно с ОАО «РОСНАНО» на базе существовавщего ранее Сектора Инновационных и растущих компаний (Сектор ИРК). 
Основная задача РИИ ММВБ – содействие привлечению инвестиций, прежде всего, в развитие малого и среднего предпринимательства инновационного сектора российской экономики. Для организации эффективного взаимодействия по проекту РИИ, который обладает высокой значимостью для инновационного развития России, при ММВБ создан Координационный совет РИИ ММВБ, в который вошли представители профильных министерств и ведомств, институтов развития, законодательной власти и профессиональных ассоциаций. Председатель Координационного совета – Председатель Правления ОАО «РОСНАНО» Анатолий Чубайс.

Преимущества РИИ:
· позиционирование, возможность выделиться среди других компаний; 

· привлечение инвесторов, нацеленных на компании данного типа; 

· повышенное внимание, PR, GR; 

· поддержка со стороны биржи, для которой РИИ – стратегический приоритет; 

· поддержка со стороны институтов развития; 

· компенсации издержек по выходу на рынок; 

· налоговые льготы (налог на прирост капитала по нулевой ставке).

Цели Рынка Инноваций и Инвестиций

· создание прозрачного механизма привлечения инвестиций в высокотехнологический сектор экономики России; 

· выстраивание инвестиционной цепочки: от финансирования инновационных компаний на ранней стадии до выхода на биржевой рынок;

· развитие концепции государственно-частного партнерства.

Критерии отбора компаний

· существенная часть выручки эмитента формируется за счет осуществления им хозяйственной деятельности в отраслях, связанных с применением инновационных и высоких технологий;

· капитализация эмитента – не менее 50 млн. рублей.

Эмитент РИИ должен предоставить инвестиционный меморандум – документ, описывающий основные направления развития бизнеса компания и финансовые показатели.

Для повышения уровня транспарентности эмитентов и снижения рисков инвесторов в рамках РИИ действует институт листинговых агентов.

Листинговый агент – организация, аккредитованная ЗАО «ФБ ММВБ» в соответствии с утвержденным Советом директоров Биржи Положением об аккредитации листинговых агентов ЗАО «ФБ ММВБ», с которой эмитентом заключен договор об оказании следующих услуг:

· подготовка в соответствии с настоящими Правилами листинга комплекта документов, необходимых для подачи эмитентом заявления о допуске ценных бумаг к торгам в процессе размещения в ЗАО «ФБ ММВБ» с прохождением или без прохождения процедуры листинга и/или подачи эмитентом заявления о допуске ценных бумаг к торгам в процессе обращения в ЗАО «ФБ ММВБ» с прохождением или без прохождения процедуры листинга в Секторе РИИ;

· подписание инвестиционного меморандума эмитента, представляемого эмитентом в ЗАО «ФБ ММВБ» при допуске к торгам ценных бумаг и их поддержании в Секторе РИИ.



Для инновационных компаний РИИ позволяет:
· Получить рыночную оценку стоимости активов; 

· Привлечь инвесторов; 

· Повысить прозрачность и увеличить стоимость компании; 

· Получить торгуемые акции – инструмент для проведения сделок М&A и использования в качестве залогов; 

· Привлечь кредитные ресурсы по более низким ставкам.

Для управляющих компаний венчурных фондов РИИ позволяет:
· Получить рыночную оценку стоимости активов фонда;

· Привлечь новых инвесторов на вторичных торгах;

· Получить признаваемую котировку(необходима для пайщиков-банков);

· Отработать использование биржевых механизмов для дальнейшего выхода из проектов.

Соглашение о взаимодействии в сфере обеспечения непрерывного финансирования инновационных проектов на всех стадиях инновационного цикла было заключено между ключевыми российскими институтами развития и заинтересованными организациями 6 апреля 2010 года.

Участниками Соглашения стали:

· государственная корпорация «Банк развития и внешнеэкономической деятельности (Внешэкономбанк)» 

· государственная корпорация «Российская корпорация нанотехнологий» 

· ОАО «Российская венчурная компания» 

· ОАО «Российский банк развития»

· Фонд содействия развитию малых форм предприятий в научно-технической сфере 

· ЗАО «Московская межбанковская валютная биржа»

· Общероссийская общественная организация малого и среднего предпринимательства «ОПОРА РОССИИ» 

· Российская ассоциация венчурного инвестирования

· Федеральное агентство по делам молодежи.

Целью данного Соглашения является организация взаимодействия сторон по определению потребностей инновационных компаний и их обеспечение инструментами, сервисами и условиями для эффективной деятельности по реализации инновационных проектов на территории РФ и глобальном рынке. Его реализация позволит создать механизм обмена информацией, обеспечивающий постоянное взаимодействие участников соглашения при сопровождении и реализации инновационных проектов, а также обеспечить последовательную передачу проектов на сопровождение профильным институтам развития.

Согласно Документу стороны готовы осуществлять взаимодействие по следующим направлениям:

· оказание финансовой поддержки инновационным проектам малых и средних предприятий на разных стадиях их осуществления;

· поиск перспективных для реализации инновационных проектов и представление их на рассмотрение другим участникам соглашения;

· привлечение частных инвестиций в проекты, поддержанные финансовыми институтами развития;

· выработка единых подходов к отбору, экспертизе, структурированию и реализации инновационных проектов.

Информационный борд - web-ресурс, направленный на создание механизмов привлечения инвестиций инновационными компаниями на ранних стадиях развития (сейчас в процессе тестирования). бета версия проекта: http://www.ipoboard.ru 

Информационный борд является частью формируемого на ММВБ в партнерстве с РОСНАНО Рынка инноваций и инвестиций (РИИ) и направлен на создание Сектора размещения и торговли для непубличных компаний, с целью обеспечения инструментами привлечения финансирования молодых и растущих компаний, включая компании на стадии start up, не готовые к выходу на полноценный биржевой рынок.

Одной из ключевых задач ресурса является создание для венчурных инвесторов (фондов, бизнес-ангелов, частных инвесторов) и предпринимателей общей платформы в сети 

Интернет и вне ее для реализации совместных проектов, обмена информацией, расширения деловых контактов, а также для неформального общения.

В рамках ресурса, «покупатели» (фонды, инвестиционные компании, банки, частные инвесторы) и «продавцы» (фонды, инвестиционные компании, банки и сами эмитенты) могут размещать предложения о продаже доли в компании/ проекте и устанавливать контакты для совершения сделок.

Требования к эмитентам:
· высокотехнологичные сектора экономики;

· организационно-правовая форма: ЗАО, ООО;

· экспертная оценка от зарегистрированных на web-сайте экспертов-партнеров ИРК: фонды, консультанты и частные инвесторы.
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0.3007080842295463

0.0

0.9811318680125257

0.28401765578855254

0.0

0.9776081961429436

0.267240712964412

0.0

0.9737867358495631

0.25038236616779824

0.0

0.9696686511842426

0.23344775060578116

0.0

0.9652551965533449

0.21644202471759616

0.0

0.9605477163356336

0.19937036860333626

0.0

0.9555476444727631

0.18223798244604617

0.0

0.9502565040324866

0.16505008492769907

0.0

0.9446759067447161

0.14781191163953666

0.0

0.9388075525105742

0.13052871348726222

0.0

0.9326532288845889

0.11320575509156686

0.0

0.9262148105301884

0.09584831318447393

0.0

0.9194942586486603

0.07846167500200243

0.0

0.9124936203817533

0.06105113667362423

0.0

0.9052150281880978

0.043622001609014825

0.0

0.8976606991936399

0.026179578882586166

0.0

0.8898329345162845

0.00872918161629388

0.0

0.8817341185649537

число

1.0

3.0

5.0

7.0

9.0

11.0

13.0

15.0

17.0

19.0

21.0

23.0

25.0

27.0

29.0

31.0

33.0

35.0

37.0

39.0

41.0

43.0

45.0

47.0

49.0

51.0

53.0

55.0

57.0

59.0

61.0

63.0

65.0

67.0

69.0

71.0

73.0

75.0

77.0

79.0

81.0

83.0

85.0

87.0

89.0

91.0

93.0

95.0

97.0

99.0

101.0

103.0

105.0

107.0

109.0

111.0

113.0

115.0

117.0

119.0

121.0

123.0

125.0

127.0

129.0

131.0

133.0

135.0

137.0

139.0

141.0

143.0

145.0

147.0

149.0

151.0

153.0

155.0

157.0

159.0

161.0

163.0

165.0

167.0

169.0

171.0

173.0

175.0

177.0

179.0

181.0

183.0

185.0

187.0

189.0

191.0

193.0

195.0

197.0

199.0

201.0

203.0

205.0

207.0

209.0

211.0

213.0

215.0

217.0

219.0

221.0

223.0

225.0

227.0

229.0

231.0

233.0

235.0

237.0

239.0

241.0

243.0

245.0

247.0

249.0

251.0

253.0

255.0

257.0

259.0

261.0

263.0

265.0

267.0

269.0

271.0

273.0

275.0

277.0

279.0

281.0

283.0

285.0

287.0

289.0

291.0

293.0

295.0

297.0

299.0

301.0

303.0

305.0

307.0

309.0

311.0

313.0

315.0

317.0

319.0

321.0

323.0

325.0

327.0

329.0

331.0

333.0

335.0

337.0

339.0

341.0

343.0

345.0

347.0

349.0

351.0

353.0

355.0

357.0

359.0

a

0.00872663888888889

0.026179916666666664

0.04363319444444444

0.06108647222222222

0.07853975

0.09599302777777777

0.11344630555555554

0.13089958333333332

0.1483528611111111

0.16580613888888887

0.18325941666666667

0.20071269444444442

0.21816597222222223

0.23561924999999997

0.2530725277777778

0.27052580555555555

0.28797908333333333

0.3054323611111111

0.3228856388888889

0.34033891666666666

0.35779219444444443

0.3752454722222222

0.39269875

0.41015202777777776

0.4276053055555555

0.4450585833333333

0.4625118611111111

0.4799651388888889

0.49741841666666664

0.5148716944444445

0.5323249722222222

0.5497782499999999

0.5672315277777777

0.5846848055555556

0.6021380833333334

0.619591361111111

0.6370446388888888

0.6544979166666667

0.6719511944444444

0.6894044722222222

0.70685775

0.7243110277777778

0.7417643055555555

0.7592175833333333

0.7766708611111112

0.7941241388888888

0.8115774166666667

0.8290306944444444

0.8464839722222222

0.86393725

0.8813905277777777

0.8988438055555554

0.9162970833333334

0.9337503611111111

0.9512036388888888

0.9686569166666666

0.9861101944444444

1.0035634722222222

1.02101675

1.0384700277777776

1.0559233055555557

1.0733765833333333

1.0908298611111111

1.108283138888889

1.1257364166666666

1.1431896944444444

1.1606429722222222

1.1780962499999998

1.1955495277777777

1.2130028055555555

1.2304560833333333

1.247909361111111

1.2653626388888888

1.2828159166666666

1.3002691944444442

1.3177224722222223

1.3351757499999999

1.3526290277777777

1.3700823055555555

1.3875355833333332

1.4049888611111112

1.4224421388888888

1.4398954166666666

1.4573486944444445

1.474801972222222

1.49225525

1.5097085277777778

1.5271618055555556

1.5446150833333332

1.562068361111111

1.5795216388888889

1.5969749166666665

1.6144281944444443

1.6318814722222224

1.64933475

1.6667880277777778

1.6842413055555554

1.7016945833333332

1.7191478611111113

1.736601138888889

1.7540544166666667

1.7715076944444443

1.7889609722222222

1.8064142499999998

1.8238675277777778

1.8413208055555557

1.8587740833333333

1.876227361111111

1.8936806388888887

1.9111339166666665

1.9285871944444446

1.9460404722222222

1.96349375

1.9809470277777776

1.9984003055555553

2.0158535833333335

2.033306861111111

2.0507601388888888

2.0682134166666666

2.0856666944444444

2.103119972222222

2.12057325

2.138026527777778

2.1554798055555553

2.172933083333333

2.190386361111111

2.207839638888889

2.2252929166666666

2.2427461944444445

2.2601994722222223

2.2776527499999997

2.2951060277777775

2.3125593055555558

2.330012583333333

2.347465861111111

2.364919138888889

2.3823724166666667

2.399825694444444

2.4172789722222223

2.43473225

2.4521855277777775

2.4696388055555554

2.487092083333333

2.504545361111111

2.521998638888889

2.5394519166666667

2.5569051944444445

2.574358472222222

2.5918117499999997

2.609265027777778

2.6267183055555554

2.6441715833333332

2.661624861111111

2.679078138888889

2.6965314166666663

2.7139846944444446

2.7314379722222224

2.74889125

2.7663445277777776

2.7837978055555554

2.8012510833333333

2.818704361111111

2.836157638888889

2.8536109166666663

2.871064194444444

2.888517472222222

2.90597075

2.9234240277777777

2.9408773055555555

2.9583305833333333

2.9757838611111107

2.9932371388888885

3.010690416666667

3.028143694444444

3.045596972222222

3.06305025

3.0805035277777777

3.0979568055555555

3.1154100833333334

3.132863361111111

sin(a)

0.008726528127571844

0.026176926202202525

0.04361935054500036

0.06104848803351737

0.07845902959260324

0.09584567181159835

0.11320311855980131

0.13052608259971893

0.1478092871976072

0.16504746773081294

0.18223537329142606

0.19936776828575412

0.21643943402913257

0.23344517033558357

0.25037979710184066

0.2672381558852555

0.2840151114751069

0.3007055534568331

0.31730439776871094

0.33380658825050785

0.3502070981836342

0.3665009318223284

0.3826831259154065

0.3987487512181142

0.41469291399362

0.4305107575036925

0.44619746348810685

0.46174825363233174

0.47715839102304725

0.4924231815910526

0.507537975541122

0.5224981687683758

0.5372992042607326

0.5519365734870166

0.5664058177702982

0.580702529646047

0.5948223542046875

0.608760990418143

0.6225141924499683

0.6360777709486717

0.6494475943238284

0.6626195900046016

0.675589745680285

0.6883541105224892

0.7009087963886003

0.7132499790061434

0.7253738991376926

0.7372768637259668

0.748955247018771

0.7604054916734326

0.7716241098404006

0.7826076842256771

0.7933528691317558

0.8038563914767526

0.814115051791416

0.8241257251937153

0.8338853623407076

0.8433909903573965

0.8526397137422962

0.8616287152494283

0.8703552567464811

0.8788166800488687

0.88701040772944

0.894933943903585

0.9025848749895055

0.9099608704434133

0.9170596834694359

0.9238791517040105

0.9304171978745605

0.9366718304322509

0.9426411441586334

0.9483233207459923

0.9537166293512187

0.9588194271230404

0.9636301597024499

0.9681473616961767

0.9723696571230585

0.9762957598331786

0.979924473899639

0.98325469398285

0.9862854056672274

0.9890156857701924

0.9914447026233819

0.9935717163259817

0.9953960789701078

0.9969172348381646

0.9981347205721216

0.9990481653146566

0.9996572908221224

0.9999619115493021

0.9999619347059281

0.9996573602849466

0.99904828106252

0.9981348825697663

0.9969174430362447

0.9953963333052043

0.9935720167206218

0.9914450489860624

0.9890160779954082

0.9862858436355032

0.9832551775607765

0.979925002939914

0.9762963341746517

0.9723702765907798

0.9681480261014507

0.9636308688428928

0.9588201807826414

0.9537174273004061

0.9483241627417037

0.942642029944389

0.9366727597382322

0.9304181704176924

0.9238801671880474

0.9170607415850522

0.9099619708682973

0.9025860173884573

0.89493512792862

0.8870116330198928

0.8788179462315049

0.8703565634356096

0.8616300620470201

0.8526411002381038

0.8433924161290808

0.8338868269539658

0.8241272282024124

0.8141165927377217

0.8038579698912806

0.7933544845337065

0.7826093361229843

0.7716257977298813

0.7604072150409403

0.748957005339352

0.7372786564640202

0.7253757257471345

0.7132518389305716

0.7009106890614646

0.6883560353672642

0.6755917021106457

0.6626215774246006

0.6494496121280797

0.636079818522534

0.6225162691697315

0.608763095651219

0.5948244873098033

0.580704689973439

0.5664080046619108

0.5519387862767028

0.5373014422744566

0.5225004313244179

0.5075402619502862

0.49242549115687845

0.4771607230420196

0.4617506073940962

0.446199838275686

0.43051315259370465

0.414695328656498

0.39875118471832993

0.38268557751169385

0.3665034007679083

0.3502095837264432

0.33380908963342676

0.3173069142297956

0.3007080842295463

0.28401765578855254

0.267240712964412

0.25038236616779824

0.23344775060578116

0.21644202471759616

0.19937036860333626

0.18223798244604617

0.16505008492769907

0.14781191163953666

0.13052871348726222

0.11320575509156686

0.09584831318447393

0.07846167500200243

0.06105113667362423

0.043622001609014825

0.026179578882586166

0.00872918161629388

cos(a)

0.8817328667396347

0.8898317237160147

0.8976595297872403

0.9052139005317801

0.912492534819012

0.9194932155101678

0.9262138101336943

0.9326522715348232

0.9388066384991544

0.9446750363500583

0.9502556775197212

0.9555468620936534

0.9605469783284994

0.96525450314299

0.9696680025818861

0.9737861322527753

0.9776076377355856

0.9811313549646935

0.9843562105835094

0.9872812222714312

0.9899054990430689

0.9922282415196461

0.9942487421724987

0.9959663855385946

0.9973806484080092

0.9984910999832999

0.999297402010731

0.9997993088833093

0.9999966677155973

0.9998894183902843

0.999477593576499

0.9987613187198568

0.9977408120042494

0.9964163842853829

0.9947884389960892

0.9928574720234358

0.9906240715576747

0.9880889179130741

0.9852527833206881

0.9821165316931283

0.9786811183614084

0.9749475897839408

0.9709170832277767

0.9665908264221835

0.9619701371846675

0.9570564230195542

0.95185118068925

0.9463559957583149

0.9405725421104839

0.9345025814387878

0.928147962708925

0.9215106215960489

0.9145925798951446

0.9073959449051712

0.8999229087871585

0.8921757478964557

0.8841568220893321

0.8758685740041432

0.8673135283172808

0.858494290974134

0.8494135483952926

0.8400740666582411

0.8304786906547841

0.8206303432244672

0.8105320242642532

0.8001868098147256

0.7895978511230987

0.7787683736833189

0.7677016762535489

0.7564011298513371

0.7448701767267734

0.733112329313949

0.721131169161036

0.7089303458393164

0.6965135758314875

0.6838846413995883

0.6710473894328879

0.6580057302760864

0.6447636365381897

0.6313251418824156

0.6176943397975022

0.6038753823507957

0.5898724789234905

0.5756898949284142

0.5613319505107437

0.5468030192320487

0.5321075267380654

0.5172499494106042

0.5022348130040024

0.4870666912665376

0.47175020454722316

0.45629001838840655

0.4406908421046022

0.4249574273479918

0.4090945666610279

0.3931070920165795

0.3769998733460712

0.36077781705605544

0.34444586453367726

0.3280089906414828

0.31147220220202865

0.29484053647276

0.2781190596116139

0.2613128651338228

0.24442707236038136

0.22746682485865632

0.2104372888756071

0.19334365176409954

0.1761911204027921

0.15898491961007116

0.1417302905525245

0.12443248914843431

0.10709678446677422

0.08972845712220495

0.07233279766654896

0.05491510497723999

0.03748068464323905

0.02003484734889833

0.0025829072562825774

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

cos(b)

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0

0.0025802536753317382

0.020032194291656872

0.03747803291785255

0.05491245539144854

0.07233015102744003

0.08972581423596976

0.10709414613845994

0.12442985618169994

0.14172766374939608

0.15898229977069658

0.17618850832519847

0.19334104824395004

0.2104346947059577

0.22746424082971486

0.244424499259267

0.26131030374432507

0.27811651071395616

0.29483800084335965

0.31146968061326175

0.32800648386144854

0.3444433733259636

0.36077534217950696

0.3769974155545582

0.39310465205876777

0.409092145280151

0.4249550252816247

0.440688460084436

0.45628765714002667

0.47174786478988734

0.48706437371295797

0.5022325183601262

0.5172476783754015

0.5321052800033143

0.5468007974821252

0.5613297544224132

0.5756877251706252

0.5898703361571715

0.6038732672286529

0.617692252963821

0.6313230839728643

0.644761608179627

0.6580037320863688

0.6710454220206818

0.6838827053641866

0.6965116717626236

0.7089284743169874

0.7211293307553244

0.7331105245848502

0.7448684062240247

0.7563993941142501

0.7676999758108443

0.7787667090529673

0.7895962228121621

0.8001852183192021

0.8105304700689274

0.8206288268027608

0.8304772124686133

0.840072627157875

0.8494121480192162

0.8584929301489143

0.8673122074574384

0.8758672935120235

0.8841555823549848

0.8921745492975155

0.8999217516887296

0.9073948296597163

0.9145915068423778

0.9215095910628318

0.9281469750091674

0.9345016368733522

0.9405716409670937

0.9463551383114666
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